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1.1. Latvijas Universitātes atklāta konkursa “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi” (turpmāk – Iepirkums) identifikācijas numurs: LU 2018/14_ERAF.
1.2. Pasūtītājs: 
	Pasūtītāja nosaukums
	Latvijas Universitāte (turpmāk – LU vai Pasūtītājs)

	Adrese
	Raiņa bulvāris 19, Rīga, LV-1586

	Reģistrācijas Nr. Izglītības un zinātnes ministrijas (IZM) reģistrā 
	3341000218



	PVN maksātāja reģ. Nr.
	LV90000076669

	Tālruņa Nr.

Faksa Nr.
	+ 371 67034301

+ 371 67225039

	Kontaktpersona
Tālruņa Nr.
	Par Iepirkuma procedūras nolikumu: Santa Ulmane, LU Juridiskā departamenta Iepirkumu nodaļas juriste 

+ 371 67034879
Par tehnisko specifikāciju:  LU Fizikas institūta izpilddirektors Gints Rieksts, +371 23373290

	E-pasta adrese
	 iepirkums@lu.lv
 

	Darba laiks
	darba dienās no plkst. 8:30 līdz plkst.17:00

	
	


1.3. Iepirkuma procedūru veic ar Latvijas Universitātes 2017.gada 13.oktobra rīkojumu Nr.1/319 “Par Latvijas Universitātes iepirkumu komisiju sastāviem” izveidota LU Zinātniskās darbības nodrošinājuma iepirkumu komisija (turpmāk- Komisija).

1.4. Iepirkuma priekšmets: Komercializācijas stratēģijas un tehniski ekonomiskās priekšizpētes (turpmāk – TEP) izstrādes pakalpojumi (turpmāk – Pakalpojums), atbilstoši Iepirkuma nolikuma (turpmāk - Nolikums) un tehniskās specifikācijas (turpmāk – Tehniskā specifikācija), kas ir pievienota šī Nolikuma 2.pielikumā, prasībām.
1.5. Galvenais CPV kods (attiecas uz visām Iepirkuma priekšmeta daļām): 73300000-5 (Pētniecības un izstrādes plānošana un izpilde). 
1.6. Iepirkuma priekšmets dalīts 4 (četrās) daļās un Iepirkums tiek finansēts (skatīt Tabulu Nr.1) (turpmāk – Tabula Nr.1)):
	Nr.p.k.
	Iepirkuma priekšmeta daļas numurs un nosaukums
	Projekta nosaukums un projekta numurs

	1.
	1.daļa  “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Šķidru alumīnija sakausējumu degazēšanas intensifikācija no izšķīdušā ūdeņraža ar argona mikroburbuļiem, kurus rada ar intensīvu turbulentu šķidrā metāla strūklu, izveidojot to ar bezkontakta elektromagnētisku maisītāju””
	no ERAF projekta “Šķidru alumīnija sakausējumu degazēšanas intensifikācija no izšķīdušā ūdeņraža ar argona mikroburbuļiem, kurus rada ar intensīvu turbulentu šķidrā metāla strūklu, izveidojot to ar bezkontakta elektromagnētisku maisītāju” (projekta ID Nr.KC-PI-2017/72) finanšu līdzekļiem.


	2.
	2.daļa  “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas, MHD tehnoloģijā balstītas PbLi eiktetikas ražošanas iekārtas izstrādāšana un komercializācija””
	no ERAF projekta “Efektīvas, MHD tehnoloģijā balstītas PbLi eiktetikas ražošanas iekārtas izstrādāšana un komercializācija” (projekta Nr. KC-PI-2017/73) finanšu līdzekļiem.


	3. 
	3.daļa  “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas ferotitāna un citu speciālo sakausējumu iegūšanas no oksīdu formas tehnoloģijas attīstīšana””
	no ERAF projekta “Efektīvas ferotitāna un citu speciālo sakausējumu iegūšanas no oksīdu formas tehnoloģijas attīstīšana” (projekta Nr. KC-PI-2017/74) finanšu līdzekļiem.


	4.
	4.daļa “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Alumīnija sakausējuma stieples iegūšana ar elektromagnētisku metodi 3D drukas pielietojumiem””
	no ERAF projekta “Alumīnija sakausējuma stieples iegūšana ar elektromagnētisku metodi 3D drukas pielietojumiem” (projekta Nr. KC-PI-2017/78) finanšu līdzekļiem.


1.7. Pretendents piedāvājumu var iesniegt par vienu vai vairākām, vai visām pilnībā piedāvātām Iepirkuma priekšmeta daļām. Pretendents nevar iesniegt piedāvājuma variantus.
1.8. Iepirkuma rezultātā katrā Iepirkuma priekšmeta daļā atsevišķi tiks slēgts pakalpojuma līgums (turpmāk – Iepirkuma līgums) saskaņā ar Publisko iepirkumu likuma (turpmāk – PIL) 60.pantā noteikto, kā arī atbilstoši Nolikuma 7.pielikumam “Pakalpojuma līguma projekts”.
1.9. Iepirkuma līguma darbības termiņš visās Iepirkuma priekšmeta daļās: 70 (septiņdesmit) kalendārās dienas no Iepirkuma līguma noslēgšanas dienas, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam. 
1.10. Līguma izpildes vieta visās Iepirkuma priekšmeta daļās: LU Fizikas institūts, Miera iela 32, Salaspils, Latvija.
1.11. Paredzamā līgumcena katrai Iepirkuma priekšmeta daļai atsevišķi (skatīt tabulu Nr.2 (turpmāk – Tabula Nr.2)): 

	Nr.p.k.
	Iepirkuma priekšmeta daļas numurs un nosaukums
	Paredzamā līgumcena 

(EUR bez PVN)

	1.
	1.daļa  “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Šķidru alumīnija sakausējumu degazēšanas intensifikācija no izšķīdušā ūdeņraža ar argona mikroburbuļiem, kurus rada ar intensīvu turbulentu šķidrā metāla strūklu, izveidojot to ar bezkontakta elektromagnētisku maisītāju””
	12400,00 EUR (divpadsmit tūkstoši četri simti euro un 00 centi) bez PVN 

	2.
	2.daļa  “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas, MHD tehnoloģijā balstītas PbLi eiktetikas ražošanas iekārtas izstrādāšana un komercializācija””
	15289,26 EUR (piecpadsmit tūkstoši divi simti astoņdesmit deviņi euro un 26 centi) bez PVN 

	3. 
	3.daļa  “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas ferotitāna un citu speciālo sakausējumu iegūšanas no oksīdu formas tehnoloģijas attīstīšana””
	14876,03 EUR (četrpadsmit tūkstoši astoņi simti septiņdesmit seši euro un 03 centi) bez PVN 

	4.
	4.daļa “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Alumīnija sakausējuma stieples iegūšana ar elektromagnētisku metodi 3D drukas pielietojumiem””
	13000,00 EUR (trīspadsmit tūkstoši euro un 00 centi) bez PVN 


1.12. Piedāvājuma izvēles kritērijs (attiecas uz visām Iepirkuma priekšmeta daļām): Nolikuma prasībām atbilstošs saimnieciski visizdevīgākais piedāvājums ar viszemāko cenu (cena kopā EUR bez PVN) attiecīgajā Iepirkuma priekšmeta daļā. 

1.13. Iepirkuma procedūras veids: atklāts konkurss atbilstoši PIL un citos publisko iepirkumu regulējošajos normatīvajos aktos noteiktajam.
II PIEDĀVĀJUMA NOFORMĒŠANAs, IESNIEGŠANAS UN ATVĒRŠANAS KĀRTĪBA

2.1. Pretendentam, noformējot piedāvājumu, jāievēro Nolikumā noteiktās prasības un piedāvājumā (turpmāk – Piedāvājums) jāietver:

2.1.1. titullapa, uz kuras norādīts pretendenta nosaukums, adrese, reģistrācijas numurs un Iepirkuma nosaukumu;

2.1.2. pretendenta pieteikums dalībai Iepirkumā, kas aizpildīts atbilstoši veidlapai Nolikuma 1.pielikumā;
2.1.3. pretendenta kvalifikācijas dokumenti (sk. Nolikuma V sadaļu);
2.1.4. pretendenta tehniskais piedāvājums, kas sagatavots atbilstoši Nolikuma 2.pielikumam “Tehniskā specifikācija un pretendenta tehniskais piedāvājums”;

2.1.5. pretendenta finanšu piedāvājums, kas sagatavots atbilstoši Nolikuma 3.pielikumam “Pretendenta finanšu piedāvājums”;

2.1.6. apliecinājums par saistību izpildes nodrošinājuma iesniegšanu atbilstoši Iepirkuma nolikuma 5.2.7.apakšpunktā un nolikuma 6.pielikumā “Saistību izpildes nodrošinājuma par pretendenta līgumsaistību izpildi (paraugs)” noteiktajām prasībām.

2.2. Pretendents Piedāvājumu sagatavo latviešu valodā, atbilstoši Valsts valodas likuma, Dokumentu juridiskā spēka likuma, Ministru kabineta 2010.gada 28.septembra noteikumu Nr.916 „Dokumentu izstrādāšanas un noformēšanas kārtība” un PIL prasībām.

2.3. Pretendents noformē svešvalodā iesniegto dokumentu tulkojumus latviešu valodā atbilstoši Ministru kabineta 2000.gada 22.augusta noteikumiem Nr.291 „Kārtība, kādā apliecināmi dokumentu tulkojumi valsts valodā” noteiktajai kārtībai. Savukārt iesniegto dokumentu kopijas Pretendents noformē atbilstoši Ministru kabineta 2010.gada 28.septembra noteikumiem Nr.916 „Dokumentu izstrādāšanas un noformēšanas kārtība”. Informatīvie materiāli (piemēram, ražotāja katalogi, bukleti), kas tiek iesniegti papildus Nolikuma prasībām, var tikt iesniegti arī svešvalodā, tie nav jāiešuj Piedāvājumā un nav jācaurauklo. 

2.4. Pretendents ir tiesīgs visu iesniegto dokumentu atvasinājumu (kopiju, norakstu un izrakstu) un tulkojumu pareizību apliecināt ar vienu apliecinājumu. Ja Komisijai rodas šaubas par iesniegto dokumentu kopiju autentiskumu, tā var pieprasīt, lai Pretendents uzrāda dokumentu oriģinālus. Ja pasūtītājam rodas šaubas par iesniegtās dokumenta kopijas autentiskumu, tas atbilstoši PIL 41.panta piektajai daļai pieprasīs, lai pretendents uzrāda dokumenta oriģinālu vai iesniedz apliecinātu dokumenta kopiju.
2.5. Pretendents Piedāvājumā norāda tās Piedāvājuma daļas, kuras satur komercnoslēpumu.
2.6. Piedāvājumā iekļautos dokumentus paraksta Pretendenta paraksttiesīgā persona. Ja Piedāvājumu iesniedz piegādātāju apvienība, Piedāvājumā iekļautos dokumentus paraksta katras personas, kas iekļauta piegādātāju apvienībā, paraksttiesīgā persona, vai piegādātāju apvienības pilnvarots pārstāvis. Ja Piedāvājumu Iepirkumam iesniedz personu apvienība, visi apvienības dalībnieki paraksta gan Pieteikumu, gan Tehnisko piedāvājumu, gan Finanšu piedāvājumu. Gadījumā, ja Piedāvājumā iekļautos dokumentus paraksta piegādātāju apvienības pilnvarots pārstāvis, Piedāvājumam jāpievieno personu apvienības dalībnieku izdota pilnvara (oriģināls vai apliecināta kopija).
2.7. Ja Piedāvājumā iekļautos dokumentus paraksta Pretendenta pilnvarota persona, Piedāvājumam pievieno Pretendenta pārstāvja (Pretendenta paraksttiesīgās personas) izdotu pilnvaru (oriģināls vai apliecināta kopija), kas apliecina Pretendenta pilnvarotās personas pārstāvības tiesības un apjomu. 
2.8. Pretendents iesniedz Piedāvājuma oriģinālu 1 (vienā) eksemplārā ar norādi “ORIĢINĀLS” un 1 (vienu) Piedāvājuma kopiju drukātā veidā ar norādi “KOPIJA”, kā arī 1 (vienu) ieskenētu Piedāvājuma kopiju elektroniskā formā (PDF formātā) kompaktdiskā vai USB zibatmiņā. Uz CD, DVD vai USB datu nesēja jūbūt uzrakstītam Pretendenta nosaukumam un Iepirkuma identifikācijas numuram. 
2.9. Visi Piedāvājuma eksemplāri jāiesniedz vienā aizvērtā un parakstītā aploksnē. Piedāvājuma dokumentiem jābūt cauršūtiem vai caurauklotiem tā, lai dokumentus nebūtu iespējams atdalīt. Uz aploksnes jānorāda šāda informācija: 
2.9.1. LU Zinātniskās darbības nodrošinājuma iepirkumu komisijai, Raiņa bulvārī 19, Rīgā, LV-1586;

2.9.2. Pretendenta nosaukums, juridiskā adrese/ fiziskai personai - vārds, uzvārds, adrese;

    2.9.3. Piedāvājums LU atklātam konkursam: “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi” (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF); 

   2.9.4. atzīme: „Neatvērt līdz 2018.gada 22.martam plkst.11:00!”.
2.10. Piedāvājums jāiesniedz personīgi vai atsūtot pa pastu Latvijas Universitātes Juridiskā departamenta Dokumentu pārvaldības nodaļā, 136.telpā, 1.stāvā, Raiņa bulvārī 19, Rīgā, darba dienās no plkst. 9:00 līdz plkst.16:30, līdz 2018.gada 22.martam plkst.11:00. Pasta sūtījumam jābūt nogādātam iepriekš norādītajā vietā un termiņā. Piedāvājumu, kas iesniegts pēc šajā apakšpunktā norādītā Piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām, nereģistrē un neatvērtu atdod atpakaļ iesniedzējam.

2.11. Iesniegto Piedāvājumu Pretendents var grozīt tikai līdz Nolikuma 2.10.apakšpunktā norādītā Piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām, norādot uz aploksnes papildus Nolikuma 2.9.apakšpunktā norādītajai informācijai atzīmi – „GROZĪJUMI”. 

2.12. Komisija pieņem izskatīšanai tikai tos Piedāvājumus, kas noformēti saskaņā ar Nolikuma 2.9.apakšpunktā noteikto, proti, noformēti tā, lai Piedāvājumā iekļautā informācija nebūtu pieejama līdz Piedāvājumu atvēršanas brīdim. Ja Piedāvājums nav noformēts atbilstoši Nolikuma 2.9.apakšpunktā noteiktajam, Komisija Piedāvājumu atdod atpakaļ tā iesniedzējam un Pretendenta Piedāvājumu nereģistrē.

2.13. Piedāvājumu atvēršana notiks Latvijas Universitātē, 240.telpā, 2.stāvā, Raiņa bulvārī 19, Rīgā, un sāksies 2018.gada 22.martā plkst.11:00. Piedāvājumu atvēršanā var piedalīties visas ieinteresētās personas. Personas, kuras piedalās Piedāvājumu atvēršanas sanāksmē, reģistrējas Komisijas sagatavotā reģistrācijas lapā. Komisija atver Pretendentu Piedāvājumus to iesniegšanas secībā, nosaucot Pretendentu, Piedāvājuma iesniegšanas laiku, piedāvāto cenu  (Kopā EUR bez PVN). 

2.14. Pieeja Iepirkuma dokumentiem, papildu informācijas sniegšana un informācijas apmaiņa:
2.14.1. Pasūtītājs savā pircēja profilā (turpmāk – LU pircēja profils) www.lu.lv, sadaļā „Iepirkumi”, nodrošina brīvu un tiešu elektronisku piekļuvi Iepirkuma procedūras dokumentiem un visiem papildus nepieciešamajiem dokumentiem, kā arī iespēju piegādātājiem iepazīties uz vietas ar Iepirkuma papildu dokumentiem, kam tehnisku iemeslu dēļ vai tajos iekļautās informācijas vai komerciālu interešu aizsardzības dēļ nav nodrošināma brīva un tieša elektroniska piekļuve, sākot ar Iepirkuma izsludināšanas brīdi. Ja piegādātājs pieprasa izsniegt Iepirkuma procedūras dokumentus drukātā veidā, Pasūtītājs tos izsniedz triju darbdienu laikā pēc tam, kad saņemts šo dokumentu pieprasījums, ievērojot nosacījumu, ka dokumentu pieprasījums iesniegts laikus pirms Piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām. Par Iepirkuma procedūras dokumentu izsniegšanu drukātā veidā Pasūtītājs var prasīt samaksu, kas nepārsniedz faktiskos dokumentu pavairošanas un nosūtīšanas izdevumus.

2.14.2. Ja piegādātājs ir laikus pieprasījis papildu informāciju par Iepirkuma procedūras dokumentos iekļautajām prasībām, Pasūtītājs to sniedz piecu darbdienu laikā, bet ne vēlāk kā sešas dienas pirms Piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām. Ja Pasūtītājs steidzamības dēļ ir saīsinājis Piedāvājumu iesniegšanas termiņu, papildu informāciju Pasūtītājs sniedz triju darbdienu laikā, bet ne vēlāk kā četras dienas pirms Piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām.

2.14.3. Saskaņā ar PIL 36.panta trešo daļu papildu informāciju Pasūtītājs nosūta piegādātājam, kas uzdevis jautājumu, un vienlaikus ievieto šo informāciju LU pircēja profilā www.lu.lv, sadaļā „Iepirkumi”, kurā ir pieejami Iepirkuma procedūras dokumenti, norādot arī uzdoto jautājumu.

2.14.4. Saskaņā ar PIL 36.panta ceturto daļu, ja Pasūtītājs izdarījis grozījumus Iepirkuma procedūras dokumentos, tas ievieto informāciju par grozījumiem LU pircēja profilā www.lu.lv, sadaļā „Iepirkumi”, kurā ir pieejami šie dokumenti, ne vēlāk kā dienu pēc tam, kad paziņojums par izmaiņām vai papildu informācija iesniegta Iepirkumu uzraudzības birojam publicēšanai.

2.14.5. Jebkura papildu informācija, kas tiks sniegta saistībā ar šo Iepirkumu, tiks publicēta LU pircēja profilā (www.lu.lv, sadaļā “Iepirkumi”). Piegādātājam ir pienākums sekot līdzi publicētajai informācijai. Pasūtītājs nav atbildīgs par to, ja kāda ieinteresētā persona nav iepazinusies ar informāciju, kam ir nodrošināta brīva un tieša elektroniskā pieeja.
2.14.6. Piegādātājs ir tiesīgs prasīt papildu informāciju, nosūtot Komisijai adresētu vēstuli pa pastu: LU Juridiskā departamenta Iepirkumu nodaļa, 131.telpa, Raiņa bulvāris 19, Rīga, LV-1586, vai faksu: + 371 67225039 vai elektroniski: iepirkums@lu.lv. Pasta adrese: LU Juridiskā departamenta Iepirkumu nodaļa, 131.telpa, Raiņa bulvāris 19, Rīga, LV-1586. Ārpus LU noteiktā darba laika saņemtajiem jautājumiem, kas nosūtīti pa faksu vai elektroniski, par saņemšanas dienu uzskata nākamo darba dienu. 
2.14.7.Pretendents nevar iesniegt piedāvājuma variantus.

iII Pretendentu IZSLĒGŠANAS NOTEIKUMI

3.1. Pasūtītājs izslēdz Pretendentu no dalības Iepirkuma procedūrā PIL 42. panta pirmajā daļā noteiktajos gadījumos.

3.2. Pasūtītājs pārbaudi par Pretendentu izslēgšanas gadījumu esamību veic kārtībā, kāda ir noteikta PIL 42. pantā. 

iV UZTICAMĪBAS NODROŠINĀŠANAI IESNIEGTO PIERĀDĪJUMU VĒRTĒŠANA

4.1. Atbilstoši PIL 43.panta otrajā daļā noteiktajam, ja Pretendents vai personālsabiedrības biedrs, ja Pretendents ir personālsabiedrība, atbilst PIL 42.panta pirmās daļas 1., 3., 4., 5., 6. vai 7.punktā minētajam izslēgšanas gadījumam, Pretendents norāda to Piedāvājumā un, ja tiek atzīts par tādu, kuram būtu piešķiramas Iepirkuma līguma slēgšanas tiesības, iesniedz skaidrojumu un pierādījumus par nodarītā kaitējuma atlīdzināšanu vai noslēgtu vienošanos par nodarītā kaitējuma atlīdzināšanu, sadarbošanos ar izmeklēšanas iestādēm un veiktajiem tehniskajiem, organizatoriskajiem vai personālvadības pasākumiem, lai pierādītu savu uzticamību un novērstu tādu pašu un līdzīgu gadījumu atkārtošanos nākotnē.

4.2. Atbilstoši PIL 43.panta trešajā daļā noteiktajam, ja Pretendents neiesniedz skaidrojumu un pierādījumus, Komisija izslēdz attiecīgo Pretendentu no dalības Iepirkuma procedūrā kā atbilstošu PIL 42.panta pirmās daļas 1., 3., 4., 5., 6. vai 7.punktā minētajam izslēgšanas gadījumam.

4.3. Atbilstoši PIL 43.panta ceturtajā daļā noteiktajam, Komisija izvērtē Pretendenta vai personālsabiedrības biedra, ja Pretendents ir personālsabiedrība, veiktos pasākumus un to pierādījumus, ņemot vērā noziedzīga nodarījuma vai pārkāpuma smagumu un konkrētos apstākļus. Komisija var prasīt attiecīgā noziedzīgā nodarījuma vai pārkāpuma jomā kompetentām institūcijām atzinumus par Pretendenta veikto pasākumu pietiekamību uzticamības atjaunošanai un tādu pašu un līdzīgu gadījumu novēršanai nākotnē.

4.4. Atbilstoši PIL 43.panta piektajā daļā noteiktajam, ja Komisija veiktos pasākumus uzskata par pietiekamiem uzticamības atjaunošanai un līdzīgu gadījumu novēršanai nākotnē, tā pieņem lēmumu neizslēgt attiecīgo Pretendentu no dalības Iepirkuma procedūrā. Ja veiktie pasākumi ir nepietiekami, Komisija pieņem lēmumu izslēgt Pretendentu no tālākas dalības Iepirkuma procedūrā.

V Pretendentu KVALIFIKĀCIJA UN Pretendentu KVALIFIKĀCIJAS DOKUMENTI

5.1. Pretendents var būt fiziska vai juridiska persona, piegādātāju apvienība jebkurā to kombinācijā, kas iesniegusi Piedāvājumu, lai piedalītos Iepirkumā. Pretendentam Nolikuma 1.pielikumā “Pretendenta pieteikums” jānorāda visi piegādātāju apvienības dalībnieki.
	5.2. Pretendentam jāatbilst šādām Pretendentu atlases (kvalifikācijas) prasībām (Attiecas uz visām Iepirkuma priekšmeta daļām, Pretendentam kvalifikācijas dokumenti jāiesniedz par katru Iepirkuma priekšmeta daļu, kurā Pretendents iesniedz piedāvājumu, atsevišķi):
	5.3. Lai pierādītu atbilstību Pasūtītāja noteiktajām atlases (kvalifikācijas) prasībām, Pretendentam jāiesniedz šādi dokumenti (Attiecas uz visām Iepirkuma priekšmeta daļām, Pretendentam kvalifikācijas dokumenti jāiesniedz par katru Iepirkuma priekšmeta daļu, kurā Pretendents iesniedz piedāvājumu, atsevišķi):

	5.2.1. Pretendents piekrīt Nolikuma noteikumiem un iesniedz Piedāvājumu, lai piedalītos Iepirkumā.
	5.3.1.Pretendenta iesniegts Pieteikums par piedalīšanos Iepirkumā, kas sagatavots atbilstoši Nolikuma 1.pielikumā “Pretendenta pieteikums” noteiktajai veidlapai.

	5.2.2. Pretendents ir reģistrēts Latvijas Republikas Uzņēmumu reģistra Komercreģistrā vai līdzvērtīgā reģistrā ārvalstīs, atbilstoši attiecīgās valsts normatīvo aktu prasībām.
	5.3.2. Faktu par Latvijas Republikas Uzņēmumu reģistrā reģistrētu Pretendentu Iepirkuma komisija pārbaudīs Lursoft datu bāzē, šādā gadījumā reģistrācijas dokuments nav jāiesniedz.

Ārvalstī reģistrētam Pretendentam jāiesniedz kompetentas attiecīgās valsts institūcijas izsniegts dokuments (apliecināta kopija), kas apliecina Pretendenta reģistrāciju atbilstoši tās valsts normatīvo aktu prasībām. 

Ja attiecīgās valsts normatīvais regulējums neparedz reģistrācijas dokumenta izdošanu, tad Pretendents Pieteikumā (Nolikuma 1.pielikums) norāda kompetento iestādi attiecīgajā valstī, kas var apliecināt reģistrācijas faktu.

	5.2.3. Pretendentam iepriekšējo 3 (trīs) gadu periodā (2015., 2016., 2017. un 2018.gads līdz piedāvājumu iesniegšanai) ir pieredze vismaz 2 (divu) detalizētu dokumentu izstrādē, kuros ietverts potenciāli jauna produkta vai tehnoloģijas novērtējums un analīze, lai objektīvi un racionāli apzinātu jaunā produkta vai tehnoloģijas priekšrocības, trūkumus, iespējas un draudus, kā arī noteiktu tā īstenošanai vajadzīgos resursus un īstenošanas izredzes. 
	5.3.3. Pretendenta sagatavota informācija atbilstoši nolikuma 4.pielikumam “Informācija par pretendenta pieredzi”, norādot vismaz 2 (divus) projektus, kuriem veikta tāda detalizēta dokumenta izstrāde, kas ietver potenciāli jauna produkta vai tehnoloģijas novērtējumu un analīzi, lai objektīvi un racionāli apzinātu jaunā produkta vai tehnoloģijas priekšrocības, trūkumus, iespējas un draudus, kā arī noteiktu tā īstenošanai vajadzīgos resursus un īstenošanas izredzes.

	5.2.4. Pretendentam iepriekšējo 3 (trīs) gadu periodā (2015., 2016., 2017. un 2018.gads līdz piedāvājumu iesniegšanai) ir pieredze vismaz 3 (trīs) detalizētu dokumentu izstrādē, kurā ietvertas vismaz  6 (sešas) zemāk minētās sadaļas:

5.2.4.1.  Biznesa plāns;

5.2.4.2.   Iesaistītās komandas raksturojums;

5.2.4.3.  Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzība mērķa tirgos;

5.2.4.4.  Tirgus analīze, t.sk., starptautiskā vides analīze, kā arī produkta vai tehnoloģijas priekšrocības starp citiem konkurējošiem produktiem vai tehnoloģijām;

5.2.4.5.  Mārketinga un/vai komunikācijas stratēģija;

5.2.4.6.  Komercializācijas stratēģijas izvēle;

5.2.4.7. Komercializācijas pasākumu plāns;

5.2.4.8. Finanšu plāns un ieņēmumi; 
5.2.4.9.  Riska analīze;

5.2.4.10.  Konkrēta produkta vai tehnoloģijas apraksts, kurā tiek atainoti secīgi soļi produkta vai tehnoloģijas attīstīšanai no koncepcijas līdz ieviešanai tirgū, kā arī izvēle starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes, un ieteiktas turpmākās darbības;

5.2.4.11. Aprakstītas darbības kā ar esošo produktu vai tehnoloģiju iegūt potenciālo licenciātu vai investīciju fondu uzmanību un piedāvāt tiem izstrādni vai tehnoloģiju.
	5.3.4. Pretendenta sagatavota informācija atbilstoši nolikuma 4.pielikumam “Informācija par pretendenta pieredzi”, norādot vismaz 3 (trīs) projektus, kuriem veikta detalizētu dokumentu izstrāde, un norādot kuras no šā nolikuma 5.2.4.apakšpunktā minētajām sadaļām (vismaz 6) aprakstītas izstrādātajā komercializācijas stratēģijā.


	5.2.5.  Pretendents pakalpojuma sniegšanā piesaista vismaz vienu ekspertu, kurš iepriekšējo 3 (trīs) gadu periodā (2015., 2016., 2017. un 2018.gads līdz piedāvājumu iesniegšanai) ir piedalījies vismaz 2 (divu) jaunu produktu vai tehnoloģijas komercializācijas stratēģiju izstrādē, t.sk., piedalījies jauna produkta vai tehnoloģijas tehniski ekonomiskā priekšizpētē.
Komercializācijas stratēģija – konkrēta produkta vai tehnoloģijas apraksts, kurā tiek atainoti secīgi soļi produkta vai tehnoloģijas attīstīšanai no koncepcijas līdz ieviešanai tirgū, kā arī izvēle starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes, un ieteikts, kāda informācija jāsagatavo, kā iegūt potenciālo licenciātu vai investīciju fondu uzmanību un piedāvāt tiem izstrādni vai tehnoloģiju.
	5.3.5. Pretendenta sagatavota informācija par eksperta pieredzi atbilstoši nolikuma 5.pielikumam “Informācija par ekspertu pieredzi”, norādot vismaz 2 (divus) projektus, kuriem izstrādāta jauna produkta vai tehnoloģijas komercializācijas stratēģija, kuru izstrādē piedalījies eksperts.
Pretendentam papildus jāpievieno 5.2.5.apakšpunktā norādītā eksperta personīgs apliecinājums brīvā formā, kurā eksperts apliecina, ka piekrīt dalībai Iepirkumā un Līguma slēgšanas tiesību piešķiršanas gadījumā pakalpojuma sniegšanā tiks piesaisīts kā eksperts.


	5.2.6.  Pretendents pakalpojuma sniegšanā piesaista vismaz vienu finanšu ekspertu, kuram ir augstākā izglītība finanšu vadībā, ekonomikā vai biznesa vadībā un kuram iepriekšējo 3 (trīs) gadu periodā (2015., 2016., 2017. un 2018.gads līdz piedāvājumu iesniegšanai) ir pieredze vismaz 1 (viena) projekta biznesa plāna aprēķinu izstrādē.

	5.3.6. Pretendents iesniedz finanšu eksperta kvalifikāciju apliecinoša dokumenta, diploma kopiju, kas apliecina iegūto augstāko izglītību ekonomikā, finanšu vadībā vai biznesa vadībā, un pretendenta sagatavotu informāciju par finanšu eksperta pieredzi atbilstoši nolikuma 5.pielikumam “Informācija par ekspertu pieredzi”, norādot vismaz 1 (vienu) projektu, kuram iepriekšējo 3 (trīs) gadu periodā (2015., 2016., 2017. un 2018.gads līdz piedāvājumu iesniegšanai) eksperts ir izstrādājis biznesa plāna aprēķinus.
Pretendentam papildus jāpievieno 5.2.6.apakšpunktā norādītā eksperta personīgs apliecinājums brīvā formā, kurā eksperts apliecina, ka piekrīt dalībai Iepirkumā un Līguma slēgšanas tiesību piešķiršanas gadījumā pakalpojuma sniegšanā tiks piesaisīts kā eksperts.

	5.2.7.  Pretendents nodrošina, ka gadījumā, ja pretendentam tiks piešķirtas līguma slēgšanas tiesības, pretendents 5 darba dienu laikā pēc līguma noslēgšanas dienas iesniegs pasūtītājam saistību izpildes nodrošinājumu 20% (divdesmit procentu) apmērā no piedāvātās kopējās līgumcenas (bez PVN) atbilstoši Iepirkuma nolikuma 6.pielikumā noteiktajām prasībām.
Saistību izpildes nodrošinājumam ir jābūt spēkā no tā izsniegšanas brīža līdz 2018.gada 30.jūlijam.

	5.3.7. Iesniedzot piedāvājumu pretendents iesniedz apliecinājumu, ka gadījumā, ja pretendentam tiks piešķirtas līguma slēgšanas tiesības, pretendents 5 darba dienu laikā pēc līguma noslēgšanas dienas iesniegs pasūtītājam saistību izpildes nodrošinājumu atbilstoši Iepirkuma nolikuma 5.2.7. apakšpunktā noteiktajām prasībām.

5 (piecu) darba dienu laikā pēc līguma noslēgšanas dienas pretendentam, kuram tiks piešķirtas līguma slēgšanas tiesības un ar kuru tiks noslēgts Iepirkuma līgums, ir jāiesniedz saistību izpildes nodrošinājums kā bankas garantija vai apdrošināšanas polise 20% (divdesmit procentu) apmērā no piedāvātās kopējās līgumcenas bez PVN, saskaņā Iepirkuma nolikuma 6.pielikumā noteiktajām prasībām.

	5.2.8.  Ja tas ir nepieciešams Līguma izpildei, pretendents ir tiesīgs balstīties uz citu personu iespējām, lai apliecinātu, savu atbilstību kvalifikācijas prasībām.
	5.3.8.  Pretendentam Nolikuma 1.pielikuma “Pretendenta pieteikums” sadaļā “Citām personām nododamo darbu saraksts” ir jānorāda personu, uz kuru iespējām pretendents balstās, lai apliecinātu savu atbilstību kvalifikācijas prasībām, saraksts un informācija par šīm personām, izpildei nododamajiem darbiem un to līdzatbildību Līguma izpildē.


5.4.  Piegādātāji, kas apvienojušies piegādātāju apvienībā un iesniegušo kopīgu Piedāvājumu, visi kopā ir uzskatāmi par vienu Pretendentu, tādējādi Nolikumā noteiktās atlases (kvalifikācijas) prasības ir izpildāmas visiem piegādātāju apvienības dalībniekiem (personālsabiedrības dalībniekiem) kopā, izņemot Nolikuma 5.2.2. un 5.3.2. punktu, kas ir izpildāms katram piegādātāju apvienības dalībniekam atsevišķi.
5.5.  Gadījumā, ja Pretendents ir piegādātāju apvienība, tad iesniedzot Piedāvājumu, piegādātāju apvienība iesniedz arī dalībnieku parakstītu dokumentu (apliecinājumu vai vienošanos), kas apliecina katra piegādātāju apvienības dalībnieka uzņemtās konkrētās saistības attiecībā uz šī Iepirkuma realizāciju un piedalīšanos Līguma izpildē un atbildības sadalījumu.
5.6.  Ja Pretendents ir piegādātāju apvienība, tad piegādātāju apvienība iesniedz apliecinājumu, ka gadījumā, ja piegādātāju apvienība tiks noteikta par uzvarētāju šajā Iepirkumā, 10 (desmit) darba dienu laikā piegādātāju apvienība normatīvajos aktos noteiktā kārtībā reģistrēs pilnsabiedrību vai komandītsabiedrību ar pilnu atbildību katram no biedriem vai normatīvajos aktos noteiktā kārtībā noslēgs sabiedrības līgumu. Pirms Līguma noslēgšanas personu apvienībai jānodibina pilnsabiedrība vai komandītsabiedrība, par to rakstiski informējot Pasūtītāju, vai jānoslēdz sabiedrības līgums un viens tā eksemplārs (oriģināls vai kopija, ja tiek uzrādīts oriģināls) jāiesniedz Pasūtītājam. 
5.7.  Gadījumā, ja Pretendents pieaicina apakšuzņēmēju (-us), tad iesniedzot Piedāvājumu, Pretendentam jāpievieno saraksts, kurā jānorāda visi apakšuzņēmēji, kuru sniedzamo pakalpojumu vērtība ir 10 procenti no kopējās iepirkuma līguma vērtības vai lielāka, un katram šādam apakšuzņēmējam izpildei nododamo iepirkuma līguma daļu. Pretendents pievieno Pretendenta un apakšuzņēmēja (-u) parakstītu dokumentu (apliecinājumu vai vienošanos), kas apliecina apakšuzņēmēja (-u) piekrišanu būt par apakšuzņēmēju (-iem), apakšuzņēmējam (-iem) nododamās Līguma daļas aprakstu un apjomu procentos un atbildības sadalījumu. Apakšuzņēmēja sniedzamo pakalpojumu kopējo vērtību nosaka atbilstoši Publisko iepirkumu likuma 63.panta trešajai daļai.
5.8.  Ja Pretendents balstās uz citas personas iespējām, lai apliecinātu savu atbilstību Nolikumā noteiktajām kvalifikācijas prasībām, Pretendentam ir pienākums pierādīt Pasūtītājam, ka viņa rīcībā būs nepieciešamie resursi, iesniedzot šīs personas un Pretendenta parakstītu apliecinājumu vai vienošanos par sadarbību un/vai resursu nodošanu Pretendenta rīcībā Līguma izpildei.
5.9.  Informācija Pretendentiem par Eiropas vienoto iepirkuma procedūras dokumentu: 
5.9.8.  Pasūtītājs pieņem Eiropas vienoto iepirkuma procedūras dokumentu kā sākotnējo pierādījumu atbilstībai paziņojumā par līgumu vai iepirkuma procedūras dokumentos noteiktajām pretendentu atlases prasībām. Ja piegādātājs izvēlējies iesniegt Eiropas vienoto iepirkuma procedūras dokumentu, lai apliecinātu, ka tas atbilst paziņojumā par līgumu vai Iepirkuma procedūras dokumentos noteiktajām pretendentu atlases prasībām, tas iesniedz šo dokumentu arī par katru personu, uz kuras iespējām tas balstās, lai apliecinātu, ka tā kvalifikācija atbilst paziņojumā par līgumu vai iepirkuma procedūras dokumentos noteiktajām prasībām, un par tā norādīto apakšuzņēmēju, kura sniedzamo pakalpojumu vērtība ir vismaz 10 procenti no Iepirkuma līguma vērtības. Piegādātāju apvienība iesniedz atsevišķu Eiropas vienoto iepirkuma procedūras dokumentu par katru tās dalībnieku.
5.9.9.  Piegādātājs var pasūtītājam iesniegt Eiropas vienoto iepirkuma procedūras dokumentu, kas ir bijis iesniegts citā iepirkuma procedūrā, ja apliecina, ka tajā iekļautā informācija ir pareiza.
5.9.10.  Pasūtītājam jebkurā Iepirkuma procedūras stadijā ir tiesības prasīt, lai Pretendents iesniedz visus vai daļu no dokumentiem, kas apliecina atbilstību paziņojumā par līgumu vai Iepirkuma procedūras dokumentos noteiktajām pretendentu atlases prasībām.
5.9.11.  Nolikuma 5.9.punktā minētais Eiropas vienotais iepirkuma procedūras dokuments ir pieejams aizpildīšanai doc. formātā: http://www.iub.gov.lv/sites/default/files/upload/1_LV_annexe_acte_autonome_part1_v4.doc  vai Eiropas Komisijas mājaslapā tiešsaistes režīmā: https://ec.europa.eu/growth/tools-databases/espd/filter?lang=lv. 
VI Piedāvājumu vērtēšana

6.1. Komisija veic iesniegto Pretendentu Piedāvājumu vērtēšanu slēgtā sēdē un pārbauda Piedāvājumu atbilstību visām Nolikumā noteiktajām prasībām, un izvēlas Piedāvājumu saskaņā ar izraudzīto Piedāvājuma izvēles kritēriju – Nolikuma prasībām atbilstošs saimnieciski visizdevīgākais piedāvājums ar viszemāko cenu katrā Iepirkuma priekšmeta daļā atsevišķi (cena kopā EUR bez PVN).
6.2. Komisija Pretendentu Piedāvājumu izvērtēšanu katrā Iepirkuma priekšmeta daļā atsevišķi veic 5 (piecos) posmos:

6.2.1. Piedāvājumu noformējuma pārbaude: Komisija izvērtē, vai Piedāvājums sagatavots un noformēts atbilstoši Nolikuma II daļas prasībām. Pretendenti, kuru Piedāvājumi nav noformēti atbilstoši Nolikuma II daļas prasībām, no tālākās dalības Iepirkumā tiek izslēgti, ja Komisija konstatē, ka Pretendenta Piedāvājuma neatbilstība Nolikuma II daļas prasībām ir būtiska.
6.2.2. Tehniskā piedāvājuma atbilstības pārbaude:

6.2.2.1. Komisija izvērtē Pretendenta Tehnisko piedāvājumu atbilstoši Nolikuma 2.pielikumā noteiktajām Pasūtītāja prasībām un iesniegtajiem dokumentiem.
6.2.2.2. Pretendentu izslēdz no turpmākas dalības Konkursā, ja Komisija konstatē, ka piedāvājums nav iesniegts par visu pakalpojuma apjomu atbilstoši Tehniskajai specifikācijai (2.pielikums).
6.2.2.3. Pretendenti, kuru Piedāvājumi neatbilst Nolikuma 2.pielikumā noteiktajām Pasūtītāja prasībām, no tālākās dalības Iepirkumā tiek izslēgti.
6.2.3. Finanšu piedāvājuma vērtēšana: 
6.2.3.1. Komisija izvērtē Pretendentu iesniegto finanšu piedāvājumu atbilstību Nolikuma 3.pielikumā noteiktajām Pasūtītāja prasībām finanšu piedāvājuma sagatavošanā.
6.2.3.2. Piedāvājuma cenas ir jāaprēķina un jānorāda ar precizitāti 2 (divi) zīmes aiz komata, matemātiski noapaļojot.
6.2.3.3. Komisija piedāvājumu vērtēšanas laikā pārbauda, vai piedāvājumā nav aritmētisku kļūdu. Ja Komisija konstatē šādas kļūdas, tā šīs kļūdas izlabo. Par kļūdu labojumu un laboto piedāvājuma summu Komisija paziņo Pretendentam, kura pieļautās kļūdas labotas. Vērtējot finanšu piedāvājumu, Komisija ņem vērā labojumus.
6.2.3.4.Ja Komisijai Pretendenta piedāvājums šķitīs nepamatoti lēts, tā pieprasīs Pretendentam sniegt skaidrojumu par piedāvāto cenu vai izmaksām, ievērojot PIL 53.pantā noteikto.
6.2.4. Piedāvājuma vērtēšana saskaņā ar izraudzīto Piedāvājuma izvēles kritēriju: 
6.2.4.1. Komisija Pretendentu iesniegtos Piedāvājumus Iepirkumā vērtē ņemot vērā šādu Piedāvājuma izvēles kritēriju – Nolikuma prasībām atbilstošs saimnieciski visizdevīgākais Piedāvājums ar viszemāko cenu katrā Iepirkuma priekšmta daļā atsevišķi (cena kopā EUR bez PVN). 
6.2.5. Pretendentu kvalifikācijas pārbaude:
6.2.5.1. Komisija veic Pretendentu kvalifikācijas pārbaudi, kuras laikā Komisija pārbauda Pretendentu atbilstību Nolikuma V daļā noteiktajām kvalifikācijas prasībām. Komisija veic Pretendenta kvalifikācijas atbilstības pārbaudi tikai tam Pretendentam, kuram būtu piešķiramas Iepirkuma līguma slēgšanas tiesības.
6.2.5.2. Pretendents tiek izslēgts no turpmākās dalības Iepirkumā un Piedāvājums netiek tālāk izvērtēts, ja Komisija konstatē, ka:
1) Pretendents neatbilst kādai no Nolikuma V daļā noteiktajām kvalifikācijas prasībām;
2) Pretendents iesniedzis nepatiesu informāciju savas kvalifikācijas novērtēšanai vai vispār nav iesniedzis pieprasīto informāciju, tajā skaitā nav sniedzis Komisijas pieprasīto precizējošo informāciju Komisijas noteiktajā termiņā vai kvalifikācijas dokumenti nav iesniegti atbilstoši Nolikuma V daļā noteiktajām prasībām un to saturs neatbilst Nolikuma V daļā noteiktajām prasībām;
3) ja Pretendents nav iesniedzis kādu no Nolikuma V daļā minētajiem kvalifikācijas dokumentiem. 
6.2.5.3. Ja piedāvājumu ir iesniedzis tikai viens Pretendents, Komisija sagatavo un ietver Iepirkuma procedūras ziņojumā pamatojumu tam, ka noteiktās Pretendentu kvalifikācija prasības ir objektīvas un samērīgas. Ja Komisija nevar pamatot, ka noteiktās Pretendentu kvalifikācijas prasības ir objektīvas un samērīgas, tā pieņem lēmumu pārtraukt Iepirkuma procedūru.
6.3. Pēc Pretendentu iesniegto Piedāvājumu izvērtēšanas Komisija pieņem lēmumu par Iepirkuma līguma slēgšanas tiesību piešķiršanu. 

6.4. Ja Pretendents, kuram Iepirkumā būtu piešķiramas Iepirkuma līguma slēgšanas tiesības, ir iesniedzis Eiropas vienoto Iepirkuma procedūras dokumentu kā sākotnējo pierādījumu atbilstībai Pretendentu atlases (kvalifikācijas) prasībām, kas noteiktas Nolikumā, Komisija pirms lēmuma pieņemšanas par Iepirkuma līguma slēgšanas tiesību piešķiršanu pieprasa Pretendentam iesniegt dokumentus, kas apliecina Pretendenta atbilstību Pretendenta atlases (kvalifkācijas) prasībām.  
6.5. Komisija, pirms lēmuma pieņemšanas par Iepirkuma līguma slēgšanas tiesību piešķiršanu, lai pārliecinātos par Pretendentu, kuram būtu piešķiramas Iepirkuma līguma slēgšanas tiesības, ka uz viņu neattiecas Nolikuma III daļā norādītie Pretendentu izslēgšanas noteikumi, veic pārbaudi par Pretendentu atbilstoši PIL 42.pantā noteiktajai kārtībai.

6.6. Ja Komisija pirms pieņem lēmumu par Iepirkuma līguma slēgšanu konstatē, ka Piedāvājumu novērtējums atbilstoši izraudzītajam Piedāvājuma izvēles kritērijam ir vienāds, tad Komisija izvēlas Piedāvājumu, kuru iesniedzis Pretendents, kas ir nacionāla līmeņa darba devēju organizācijas biedrs un ir noslēdzis koplīgumu ar arodbiedrību, kas ir nacionāla līmeņa arodbiedrības biedre (ja Piedāvājumu iesniegusi personālsabiedrība vai personu apvienība, koplīgumam jābūt noslēgtam ar katru personālsabiedrības biedru un katru personu apvienības dalībnieku). Ja neviens no Pretendentiem nav nacionāla līmeņa darba devēju organizācijas biedrs un nav noslēdzis koplīgumu ar arodbiedrību, kas ir nacionāla līmeņa arodbiedrības biedre vai arī tādi ir abi Pretendenti, tad uzvarētājs tiks noteikts veicot izlozi Pretendentu klātbūtnē.
VII IepirkumU komisijas tiesības un pienākumi

7.1. Komisijas darbu organizē un vada Komisijas priekšsēdētājs. Komisijas priekšsēdētājs nosaka Komisija sēdes vietu, laiku un kārtību, kā arī sasauc un vada Komisijas sēdes.

7.2. Komisija savas kompetences ietvaros pieņem lēmumus, kā arī veic citas darbības saskaņā ar Nolikumu un PIL.

7.3. Komisija lēmumus pieņem sēdēs. Komisija ir lemttiesīga, ja tās sēdē piedalās vismaz divas trešdaļas Komisijas locekļu, bet ne mazāk kā trīs locekļi. Komisija pieņem lēmumus ar vienkāršu balsu vairākumu. Ja Komisijas locekļu balsis sadalās vienādi, izšķirošā ir Komisijas priekšsēdētāja balss. Komisijas loceklis nevar atturēties no lēmuma pieņemšanas.
7.4. Komisijas tiesības un pienākumi:

7.4.1. izskatīt Pretendenta Piedāvājumu un izvērtēt Piedāvājuma atbilstību Nolikumā noteiktajām prasībām;

7.4.2. pieņemt lēmumu par Pretendenta Piedāvājuma neizskatīšanu un Pretendenta izslēgšanu no turpmākas dalības Iepirkuma procedūrā, ja uz Pretendentu attiecas PIL 42.panta pirmajā daļā noteiktie izslēgšanas nosacījumi;

7.4.3. izslēgt Pretendentu no turpmākās dalības Iepirkuma procedūrā, ja Pretendents nav iesniedzis visu Komisijas pieprasīto informāciju vai ir sniedzis nepatiesu informāciju;

7.4.4. izslēgt Pretendentu no turpmākas dalības Iepirkuma procedūrā, ja Pretendenta Piedāvājums neatbilst Nolikumā noteiktajām prasībām;

7.4.5. izslēgt Pretendentu no turpmākas dalības Iepirkuma procedūrā, ja Pretendents iesniedzis nepamatoti lētu piedāvājumu. Komisija pirms šī Piedāvājuma iespējamās noraidīšanas rakstveidā pieprasa detalizētu paskaidrojumu par būtiskajiem Piedāvājuma nosacījumiem atbilstoši PIL 53.pantā noteiktajam;

7.4.6. ja Komisija konstatē, ka atbilstoši PIL 44., 45., 46., 47. un 48.panta noteikumiem iesniegtajos Piedāvājuma dokumentos ietvertā informācija ir neskaidra vai nepilnīga, tā pieprasa, lai Pretendents vai kompetenta institūcija izskaidro vai papildina šajos dokumentos ietverto informāciju. Komisija termiņu nepieciešamās informācijas iesniegšanai nosaka samērīgi ar laiku, kas nepieciešams šādas informācijas sagatavošanai un iesniegšanai;

7.4.7. ja Komisija saskaņā ar Nolikuma 7.4.6.apakšpunktā noteikto (atbilstoši PIL 41.panta sestajai daļai) ir pieprasījusi izskaidrot vai papildināt iesniegtos dokumentus, bet Pretendents to nav izdarījis atbilstoši Komisijas noteiktajām prasībām, Komisijai nav pienākuma atkārtoti pieprasīt, lai tiek izskaidrota vai papildināta šajos dokumentos ietvertā informācija;

7.4.8. pieaicināt ekspertus Piedāvājuma atbilstības pārbaudē un Piedāvājuma vērtēšanā;

7.4.9. pieņemt lēmumu par Iepirkuma rezultātiem;
7.4.10. informēt visus Pretendentus par pieņemto Komisijas lēmumu PIL 37.pantā noteiktajā kārtībā.
7.4.11. Pārtraukt iepirkumu, Ja Pretendenta piedāvātā līgumcena pārsniegs Pasūtītāja budžeta finanšu iespējas.
VIII Pretendenta tiesības un pienākumi

8.1. Pretendenta tiesības un pienākumi:

8.1.1. Piedalīšanās Iepirkumā ir Pretendenta brīvas gribas izpausme. Iesniedzot savu Piedāvājumu dalībai Iepirkumā, Pretendents visā pilnībā pieņem un ir gatavs pildīt visas šajā Nolikumā noteiktās prasības. Piedāvājuma iesniegšana apliecina Pretendenta piekrišanu visiem šī Nolikuma noteikumiem.

8.1.2. Pretendentam ir pienākums rakstveidā un Komisijas norādītajā termiņā sniegt atbildes uz Komisijas pieprasījumiem. Šī noteikuma neievērošana bez attaisnojoša iemesla un Komisijas pieprasījumu neizpilde var būt par iemeslu, lai Pretendenta Piedāvājums tiktu noraidīts tālākai izskatīšanai un netiktu vērtēts.

8.1.3. Pretendentam ir pienākums no Pasūtītāja saņemtos Iepirkuma materiālus nenodot trešajām personām un izmantot tos tikai Iepirkuma Piedāvājuma izstrādei.

8.1.4. Pretendentam atbilstoši PIL 68.pantā noteiktajam ir tiesības iesniegt Iepirkumu uzraudzības birojam iesniegumu par Komisijas darbību attiecībā uz Iepirkuma likumību, ja tas uzskata, ka Komisija nav ievērojusi iepirkumu regulējošo normatīvo aktu prasības un tādējādi pārkāpusi Pretendenta likumīgās tiesības un intereses.

8.1.5. Pretendentam ir tiesības pieprasīt Pasūtītājam Piedāvājumā iekļautās konfidenciālās informācijas neizpaušanu atbilstoši normatīvo aktu prasībām.
IX IEPIRKUMA LĪGUMS
9.1. Iepirkuma līguma projekts ir iekļauts Nolikumā (skatīt Nolikuma 7.pielikumu “Pakalpojuma līguma projekts”). Iesniedzot Piedāvājumu, Pretendents piekrīt visiem Iepirkuma līguma noteikumiem un apņemas tos pildīt.
9.2. Pasūtītājs slēdz Iepirkuma līgumu ar Komisijas izraudzīto piegādātāju, kurš iesniedzis Nolikuma prasībām atbilstošu Piedāvājumu katrā Iepirkuma priekšmeta daļā atsevišķi.
9.3. Komisija lēmumu par Iepirkuma rezultātiem paziņo visiem Pretendentiem rakstiski 3 (trīs) darba dienu laikā pēc tam, kad Komisija pieņēmusi lēmumu slēgt Iepirkuma līgumu, izbeigt vai pārtraukt Iepirkumu.
9.4. Iepirkuma līgumu starp Pasūtītāju un Iepirkuma uzvarētāju noslēdz atbilstoši PIL 60.pantā noteiktajam.

9.5. Ja izraudzītais Pretendents atsakās slēgt Iepirkuma līgumu ar Pasūtītāju, Komisija pieņem lēmumu slēgt Iepirkuma līgumu ar nākamo Pretendentu, kura iesniegtais piedāvājums ir saimnieciski visizdevīgākais ar viszemāko cenu, vai pārtraukt Iepirkumu, neizvēloties nevienu Piedāvājumu. Ja pieņemts lēmums slēgt Iepirkuma līgumu ar nākamo Pretendentu, kura piedāvājums ir saimnieciski visizdevīgākais ar viszemāko cenu, bet tas atsakās Iepirkuma līgumu slēgt, Komisija pieņem lēmumu pārtraukt Iepirkuma procedūru, neizvēloties nevienu Piedāvājumu.

9.6. Pirms lēmuma pieņemšanas par Iepirkuma līguma noslēgšanu ar nākamo Pretendentu, kura piedāvājums ir saimnieciski visizdevīgākais ar viszemāko cenu, Komisija izvērtē, vai tas nav uzskatāms par vienu tirgus dalībnieku kopā ar sākotnēji izraudzīto Pretendentu, kurš atteicās slēgt Iepirkuma līgumu ar Pasūtītāju. Ja nepieciešams, Komisija ir tiesīga pieprasīt no nākamā Pretendenta apliecinājumu un, ja nepieciešams, pierādījumus, ka tas nav uzskatāms par vienu tirgus dalībnieku kopā ar sākotnēji izraudzīto Pretendentu. Ja nākamais Pretendents ir uzskatāms par vienu tirgus dalībnieku kopā ar sākotnēji izraudzīto Pretendentu, Komisija pieņem lēmumu pārtraukt Iepirkuma procedūru, neizvēloties nevienu Piedāvājumu.

9.7.  Iepirkuma līguma izpildē iesaistītā personāla un apakšuzņēmēju nomaiņa un jauna personāla un apakšuzņēmēju piesaiste, ja tādi ir piesaistīti, nomaiņa tiek veikta atbilstoši PIL 62.panta tiesiskajam regulējumam.
9.8. Apakšuzņēmējus, uz kuru iespējām Iepirkumā izraudzītais pretendents balstījies, lai apliecinātu savas kvalifikācijas atbilstību Iepirkuma dokumentos noteiktajām prasībām, drīkst nomainīt tikai ar Pasūtītāja rakstveida piekrišanu.
9.9. Pasūtītājs pieņem lēmumu atļaut vai atteikt Iepirkumā izraudzītā Pretendenta (Iepirkuma līguma puses) personāla vai apakšuzņēmēju nomaiņu vai jaunu apakšuzņēmēju iesaistīšanu Iepirkuma līguma izpildē iespējami īsā laikā, bet ne vēlāk kā piecu darbdienu laikā pēc tam, kad saņēmis visu informāciju un dokumentus, kas nepieciešami lēmuma pieņemšanai saskaņā ar PIL 62.panta noteikumiem.
9.10. Pasūtītājs veic Iepirkuma līguma grozījumus atbilstoši PIL 61.pantā  noteiktajam.
9.12. Atbilstoši PIL 63.panta ceturtajā daļā noteiktajam (ja attiecināms), ja Pretendents piesaista apakšuzņēmējus, tam pēc iepirkuma līguma slēgšanas tiesību piešķiršanas un ne vēlāk kā uzsākot iepirkuma līguma izpildi, jāiesniedz pakalpojumu sniegšanā iesaistīto apakšuzņēmēju  sarakstu, kurā norāda apakšuzņēmēja nosaukumu, kontaktinformāciju un to pārstāvēttiesīgo personu, ciktāl minētā informācija ir zināma. Sarakstā norāda arī apakšuzņēmēju apakšuzņēmējus. Iepirkuma līguma izpildes laikā Izpildītājs paziņo pasūtītājam par jebkurām minētās informācijas izmaiņām, kā arī papildina sarakstu ar informāciju par apakšuzņēmēju, kas tiek vēlāk iesaistīts pakalpojumu sniegšanā.
x NOLIKUMA PIELIKUMI

1. pielikums – “Pieteikums dalībai iepirkumā” (veidlapa);
2. pielikums – “Tehniskā specifikācija un pretendenta tehniskais piedāvājums” (veidlapa);

3.  pielikums – “Pretendenta finanšu piedāvājums” (veidlapa);

4.  pielikums – “Informācija par pretendenta pieredzi (veidlapa)”;

5.  pielikums – “Informācija par ekspertu pieredzi (veidlapa)”;
6.  pielikums – “Saistību izpildes nodrošinājuma par pretendenta līgumsaistību izpildi paraugs”;

7.  pielikums – “Pakalpojuma līguma projekts”.
1.pielikums

“Pretendenta pieteikums”
LU atklāta konkursa

“Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF)
nolikumam 
PRETENDENTA PIETEIKUMS 

1. Informācija par pretendentu 

1.1. Pretendenta nosaukums/vārds, uzvārds: _____________________________________
1.2. Reģistrācijas Nr./personas kods: ___________________________________________
1.3. Nodokļu maksātāja reģistrācijas Nr.: _______________________________________
1.4. Juridiskā adrese/deklarētā adrese: _________________________________________
1.5. Adrese korespondencei (tajā skaitā Iepirkuma komisijas
 lēmumu saņemšanai): __________________________________________________
1.6. Tālruņa Nr.: __________________________________________________________
1.7. E-pasta adrese: ________________________________________________________
1.8. Faksa Nr.: ____________________________________________________________
1.9. Vispārīgā interneta adrese: _______________________________________________
1.10. Kontaktpersona: _______________________________________________________
1.11. Kontaktpersonas tālruņa Nr.: _____________________________________________
1.12. Kontaktpersonas e-pasta adrese: __________________________________________
1.13. Norēķinu konta Nr.: ____________________________________________________
1.14. Banka: ______________________________________________________________
1.15. Bankas kods: _________________________________________________________
2. Pieņemot visas Nolikumā noteiktās prasības, apliecinām, ka:
2.1. vēlamies piedalīties Iepirkuma “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi” (iepirkuma ident.Nr.LU 2018/14_ERAF) ________. daļā “_______________” (aizpilda Pretendents);                                                                                                                                                                                                               
2.2. nolikumā un tā pielikumos ietvertie nosacījumi ir skaidri un saprotami, iebildumu un pretenziju nav;
2.3. garantēju savā piedāvājumā ietverto ziņu un piedāvāto saistību izpildīšanu Iepirkuma līguma slēgšanas gadījumā;
2.4. uzņemos pilnu atbildību par piedāvājuma dokumentu komplektāciju un apliecinu tajos ietvertās informācijas patiesumu un atbilstību nolikuma prasībām;
2.5. piedāvājums ir spēkā līdz Iepirkuma līguma noslēgšanai un visā Iepirkuma līguma darbības laikā;
2.6. visas piedāvājumā sniegtās ziņas ir patiesas.
3. Informācija par to, vai Pretendenta uzņēmums un tā piesaistītā apakšuzņēmēja uzņēmums (ja attiecināms) atbilst mazā vai vidējā uzņēmuma statusam (ja uzņēmums atbilst mazā vai vidējā uzņēmuma statusam, Pretendents norāda “Jā”, ja neatbilst – “Nē”)____________.
8) Citām personām nododamo darbu saraksts (aizpilda, ja Pretendents balstās uz citas personas iespējām, lai apliecinātu atbilstību kvalifikācijas prasībām):
	Nr.p.k.
	Personas, uz kuras iespējām Pretendents balstās kvalifikācijas apliecināšanai, nosaukums, reģistrācijas numurs, adrese un kontaktpersona
	Izpildei nododamā Iepirkuma līguma daļa (% no līgumcenas un summa (EUR)) un tās apraksts 
	Paraksts un atšifrējums*

	[1.]
	
	
	

	[2.]
	
	
	

	[…]
	
	
	


*Ar savu parakstu apliecinu, ka esmu informēts par to, ka <Pretendenta nosaukums, reģistrācijas numurs un adrese> iesniegs Piedāvājumu Pasūtītāja organizētajā iepirkumā „Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi” (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF), un gadījumā, ja tiks pieņemts lēmums slēgt Iepirkuma līgumu ar Pretendentu, piedalīšos Iepirkumā noteiktajā Iepirkuma līguma izpildē.
Pretendents (Pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________                   
      /vārds, uzvārds/ 

             /amats/                              /paraksts/   
 
____________________2018.gada ___.________________

/parakstīšanas vieta/                                   /datums/

2.pielikums

“Tehniskā specifikācija un 

Pretendenta tehniskais piedāvājums”

LU atklāta konkursa

“Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes ”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF)
nolikumam
TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA un PRETENDENTA TEHNISKAIS PIEDĀVĀJUMS (veidlapa) Iepirkuma priekšmeta 1.daļai “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Šķidru alumīnija sakausējumu degazēšanas intensifikācija no izšķīdušā ūdeņraža ar argona mikroburbuļiem, kurus rada ar intensīvu turbulentu šķidrā metāla strūklu, izveidojot to ar bezkontakta elektromagnētisku maisītāju””
I. VISPĀRĒJS APRAKSTS

Latvijas Universitātes Fizikas institūtam (turpmāk – LU FI) ir apstiprināts Eiropas Reģionālās attīstības fonda 1.2.1. specifiskā atbalsta mērķa “Palielināt privātā sektora investīcijas P&A” 1.2.1.2. pasākums “Atbalsts tehnoloģiju pārneses sistēmas pilnveidošanai” projekts “Šķidru alumīnija sakausējumu degazēšanas intensifikācija no izšķīdušā ūdeņraža ar argona mikroburbuļiem, kurus rada ar intensīvu turbulentu šķidrā metāla strūklu, izveidojot to ar bezkontakta elektromagnētisku maisītāju” (turpmāk – projekts), kura ietvaros jāizstrādā tehniski ekonomiskā priekšizpēte (turpmāk – TEP) un jāizstrādā Komercializācijas stratēģija (turpmāk – stratēģija). Stratēģija un TEP izstrādi regulē Ministru kabineta 2016. gada 25. oktobra noteikumi Nr.692 “Darbības programmas “Izaugsme un nodarbinātība” 1.2.1. specifiskā atbalsta mērķa “Palielināt privātā sektora investīcijas P&A” 1.2.1.2. pasākuma “Atbalsts tehnoloģiju pārneses sistēmas pilnveidošanai” īstenošanas noteikumi” (turpmāk – MK noteikumi) un Latvijas investīcijas attīstības aģentūras (turpmāk – LIAA) vadlīnijas (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba):

1) Tehniski ekonomiskās priekšizpētes sagatavošanas metodika;
2) Komercializācijas pasākumu plāna aizpildīšanas metodika.
Šī projekta mērķis ir komercializēt izstrādāto bezkontakta degazācijas tehnoloģiju. Lai to izdarītu, galvenais projekta uzdevums ir turpināt izstrādātās bezkontakta degazācijas tehnoloģijas mērogošanu uz industriāliem izmēriem, izgatavojot iekārtas prototipu pilnā industrijas mērogā un to pārbaudot, integrējot ražošanas līnijā. Bezkontakta risinājums plūsmu radīšanai izskaustu gan regulāru detaļu maiņu, gan paša rotora nevēlamo ietekmi uz metāla kvalitāti. Mēs piedāvājam nepieciešamās plūsmas radīt bezkontakta veidā, izmantojot pastāvīgo magnētu sistēmu. Izstrādātās degazācijas tehnoloģijas pamatā ir elektromagnētisks šķidrā metāla maisītājs un speciālas ģeometrijas šķidra alumīnija rezervuārs. Abus no kritiskajiem elementiem salāgojot, tiek panākta nepieciešamās struktūras šķidrā plūsma nodrošinot metāla degazāciju.
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Izstrādātās degazācijas tehnoloģijas skice. Zem Al krāsns atrodas pastāvīgo magnētu maisītājs, Al tilpumā ievietots tā plūsmas regulējošs elements.

Metālā inducētās plūsmas tiek radītas ar rotējošu pastāvīgo magnētu sistēmu. Šāda magnētu rotora tehnoloģija spēj inducēt intensīvas plūsmas atrodoties pat 30 un vairāk centimetru attālumā no šķidrā metāla. Izveidojot specifisku tīģeļa struktūru, var kontrolēt ierosinātās plūsmas tā, lai sasniegtu degazācijai nepieciešamos plūsmu parametrus. Radot izteikti turbulentas šķidrā metāla plūsmas ar ātrumu līdz pat 4 m/s, tiek sasniegta pietiekami liela laikā mainīga lokalizētā ātruma nobīde. 

II.  MINIMĀLS TEHNOLOĢIJAS APRAKSTS

Tehnoloģija ir secīgi attīstīta no idejas līdz pus-industriālam mērogam. Projekts uzsākts 2014. gadā MHD tehnoloģiju laboratorijā ar centrbēdzes tipa PM sūkņa izstrādāšanu, augstas intensitātes plūsmu radīšanai lielā šķidrā metāla tilpumā. Centrbēdzes sūknis arī ir aizsākums šajā projektā aprakstītās degazācijas tehnoloģijas attīstībai. 

Veicot jau sākotnējus analītiskus aprēķinus un izstrādājot skaitliskos modeļus kritisko tehnoloģiskā procesa posmu novērtēšanai, tika gūts matemātisks apstiprinājums degazācijas koncepcijas darbībai. Veicot izstrādāto parametru optimizēšanu, noteikti efektīvākie sistēmas parametri - magnētu un tīģeļa konfigurācija efektīvai burbuļu sašķelšanai. Aprēķinu gaitā rastas vairākas konfigurācijas efektīva degazācijas procesa nodrošināšanai ar EM lauku. Atbilstoši izstrādātajai koncepcijai, tika izgatavota laboratorijas mēroga un pēc tam jau industrijas mērogiem pietuvināta testa iekārta, kurā tika pārbaudīti galvenie tehnoloģijas darbības principi. Būtiska daļa tehnoloģijas attīstībā ir arī iekārtas PM sistēmas konstruēšanai, jo šādas sistēmas izgatavošana ietver virkni specifisku apsvērumu, piemēram, kā salikt magnētu sistēmu, kas sastāv no sektoriem, un kā nomērīt un analizēt šķidra metāla plūsmu gatavā iekārtā - tas jāņem vērā iekārtas konstrukcijas gaitā. Tā kā alumīnija rūpnīcā degazācijas procesam ir jābūt nepārtrauktam, proti, jābūt ieslēgtam ražošanas procesa ķēdē, tad tas izvēlēts kā galvenais kritērijs tehnoloģijas tālākai izstrādei, lai sasniegtu nepieciešamo TRL7 pakāpi.
Tehnoloģijas pārbaudē ar šķidru alumīniju apstiprinājās izstrādātās tehnoloģijas pamatprincipi un priekšrocības, salīdzinot ar alternatīvām tehnoloģijām: alumīnija kvalitāte pēc degazācijas ar izgatavoto iekārtu ir atbilstoša rūpnieciski degazētam alumīnijam.
III. DARBA UZDEVUMS:

1. PRETENDENTS balstoties uz LU FI sniegto informāciju par saņemtajiem un izpildītajiem pasūtījumiem, kā arī veicot aptaujas pie enerģētikas, metalurģijas un citu sfēru uzņēmumiem, un saskaņā ar LIAA izstrādāto metodiku, (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) jāizstrādā, balstoties uz LU FI priekšlikumiem, alumīnija degazācijas iekārtas ekonomisko priekšizpēti (TEP):

	Nr. p.k.
	TEHNISKĀS SPECIFIKĀCIJA TEP IZSTRĀDEI*
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	1.
	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes (TEP) veikšana:
	

	1.1.
	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes (TEP) Tehnoloģijas aprakstu un tās izmantošanas sadaļu PRETENDENTS izstrādā kopā ar PASŪTĪTĀJA darbiniekiem un tajā ir jāietver:
	

	1.1.1.
	TEHNOLOĢIJAS APRAKSTS UN TĀS IZMANTOŠANA:
	

	
	Tehnoloģijas apraksts, norādot tās darbības galvenos principus un piemītošās īpašības. Jāapraksta problēma, kuru risina piedāvātā tehnoloģija, t.i., kāds ir tehnoloģijas sniegtais labums un tās mērķis.
	

	
	Jāsniedz pamatojums, ka tehnoloģija darbojas un ar to ir iespējams sasniegt rezultātus (jāsniedz informācija par līdz šim veiktajiem testiem un aprēķiniem un iegūtajiem datiem, kas pamato tehnoloģijas pielietojumu un rezultātus).
	

	
	Jānorāda avoti, uz kādiem publicētiem vai patentētiem rezultātiem balstās piedāvāta tehnoloģija.
	

	
	Jānovērtē kādā attīstības stadijā atrodas tehnoloģija un jānorāda turpmāk veicamie un nepieciešamie pasākumi, lai pārliecinātos par tehnoloģijas darbību un tālāku tehnoloģijas komercializāciju. Jānorāda līdz kādai pakāpei plānots tehnoloģiju attīstīt šī projekta ietvaros un kādi varētu būt tehnoloģijas tālāki attīstības virzieni (tehnoloģijas nākotnes potenciāls).
	

	
	Jāidentificē riski un tehnoloģiskie izaicinājumi, kas saistīti ar tehnoloģijas attīstīšanu līdz tādai pakāpei, lai to varētu ieviest tirgū.
	

	
	Jāizvērtē tehnoloģijas vājās puses un ar tās pielietošanu saistītās problēmas un ierobežojumi.
	

	
	Jāapraksta šobrīd pastāvošie analogie risinājumi un jāsniedz izstrādātās tehnoloģijas funkcionalitātes un citu raksturojošo rādītāju salīdzinājums ar analogiem, pamatojot jaunās tehnoloģijas priekšrocības (piemēram, efektivitāte, lietošanas priekšrocības, zemākas ražošanas vai ekspluatācijas izmaksas, savietojamība ar citām tehnoloģijām, ietekme uz vidi, enerģijas patēriņš, drošība u.c.).
	

	
	Attiecībā uz tehnoloģijas pielietošanas daudzveidību jānovērtē, vai tā pielietojuma ziņā ir specifiska un vērsta uz kādu šauru pakalpojumu vai produktu nišu vai gluži pretēji – plaši pielietojama.
	

	
	Jāpamato, ka tehnoloģija ir tehniski savienojama ar saistītajām tehnoloģijām, un to ir iespējams patērēt pie esošās tirgus situācijas (tirgus tehniski ir piemērots tehnoloģijas ieviešanai, būtiski šķēršļi nepastāv).
	

	
	Jāsniedz pamatojums, ka tehnoloģija var radīt vērtību un priekšrocības tehnoloģijas izmantotājam (patērētājam, ražotājam vai citiem sadarbības partneriem) un ka tirgū ir pieprasījums pēc šāda veida tehnoloģijas, kā arī tehnoloģijai piemīt konkurētspējas priekšrocības, salīdzinot ar pastāvošajām tehnoloģijām.
	

	1.2.
	TEHNISKI EKONOMISKĀS PRIEKŠIZPĒTES (TEP) EKONOMISKĀS DAĻAS APRAKSTU UN TĀS IZMANTOŠANAS sadaļu PRETENDENTS izstrādā kopā ar PASŪTĪTĀJA darbiniekiem un tajā ir jāietver:
	

	1.2.1.
	Tirgus:
	

	
	Jāpamato tehnoloģijas sasaiste ar tirgus pieprasījumu, proti, kāds varētu būt tehnoloģijas pielietojums un kādu pakalpojumu sniegšanā/produktu ražošanā tehnoloģija varētu tikt izmantota.
	

	
	Jāidentificē potenciālie tehnoloģijas (vai produkta/pakalpojuma, ar ko saistīta izstrādātā tehnoloģija) patērētāji un jānovērtē attiecīgā tirgus pieprasījums. Jāapraksta, vai tirgus apgūšana saistāma ar market pull vai technology push stratēģiju.
	

	
	Jāsniedz informācija par nozari kopumā, tirgus lielumu un struktūru.
Nosakot potenciālā tirgus apmēru, jāņem vērā ne tikai specifiskas prasības un regulējums nozarē, bet arī sociālekonomiskie un ģeogrāfiskie apstākļi (piemēram, klimats var ietekmēt tehnoloģijas pielietojumu atsevišķos reģionos), tādējādi aprēķiniem izmantojot datus par tādiem tirgiem, kuru apgūšana ir reāla.
	

	
	Jāveic mērķa tirgus analīze, tai skaitā norādot, vai mērķa tirgus ir jauns tirgus, augošs tirgus vai pilnībā izveidojies tirgus ar stabiliem dalībniekiem, jāizvērtē tirgus pieejamība (jo tirgus pieejamība ir zemāka, jo mārketinga izmaksas būs augstākas).
Jābūt apskatītām tirgus tendencēm (tai skaitā pastāvošās un jaunās un attīstības stadijā esošās tehnoloģijas), tirgus pieejamībai un konkurencei.
	

	
	Jāizvērtē, vai izstrādāto tehnoloģiju ir iespējams “patērēt” pie esošās tirgus situācijas un izveidotās infrastruktūras (vai tehnoloģija ir savietojama ar esošajām tehnoloģijām un procesiem). Iespējams, lai tehnoloģiju varētu ieviest tirgū, tehnoloģijai vai pastāvošajai infrastruktūrai ir jāveic papildus pielāgojumi.
	

	
	Jāizvērtē, vai izstrādāto tehnoloģiju ir lietderīgi un ekonomiski pamatoti virzīt uz esošo tirgus segmentu, t.sk., vai uz esošo tirgus segments  ir efektīvi sākotnēji koncentrēt lielāko apzināto tirgus daļu. Balstoties uz pasūtītāju pārstāvju sniegtajiem tehnoloģijas paskaidrojumiem un aprakstiem, veikt izvērtējumu vai nav vēl kāds tehnoloģijas pielietojums un attiecīgi alternatīvs tirgus citā nozarē vai apakšnozarē, piemēram, citu sakausējumu ražošanas tehnoloģijā vai pat ārpus metalurģijas nozares.
	

	1.2.2.
	EKONOMISKAIS PAMATOJUMS:
	

	
	Nepieciešams novērtēt, cik ilgs laiks un finanšu resursi būs nepieciešami, lai tehnoloģiju attīstītu līdz tādai pakāpei, lai to varētu piedāvāt tirgū (tāds TRL, kuru sasniedzot, investors/komersants ir gatavs uzņemties tehnoloģijas turpmāku attīstīšanu un/vai ieviešanu savā saimnieciskajā darbībā).
	

	
	Jābūt apzinātām komercializācijas pasākumu izmaksām un ieņēmumiem, kas varētu tikt gūti. Aprēķinam jābūt balstītam uz tehniski ekonomiskās priekšizpētes laikā iegūto informāciju, tai skaitā gan uz veikto tirgus analīzi un mērķa tirgus lielumu, gan izstrādātās tehnoloģijas konkurētspējas priekšrocībām.
	

	
	Priekšizpētē jāietver aprēķins, prognozējot ne tikai tehnoloģijas ieviešanas izmaksas, tai skaitā nepieciešamo atļauju saņemšanas un licencēšanas izmaksas, bet arī tālākās nu jau konkrēta produkta ražošanas, ekspluatācijas, mārketinga u.c. izmaksas. Jāpamato, ka tehnoloģijas izmantošana vai plānotā produkta ražošana ir ekonomiski pamatota.
	

	
	Jāpamato, ka tehnoloģijas komercializācija būs rentabla (tehnoloģijas attīstīšanas un ieviešanas rezultātā gūtajam labumam jābūt lielākam, kā veiktajām investīcijām).
	

	1.2.3.
	CITA BŪTISKA INFORMĀCIJA:
	

	
	Intelektuālā īpašuma tiesību nostiprināšana - vai tehnoloģija var tikt aizsargāta ar patentu un kāda ir varbūtība, ka trešā puse tehnoloģiju spēs nokopēt, vai šobrīd uz tehnoloģiju ir reģistrēts kāds patents. Jāapskata, vai, ieviešot tehnoloģiju tirgū, netiks pārkāptas jau nostiprinātas intelektuālā īpašuma tiesības.
	

	
	Informācija par citām pētniecības organizācijām vai komersantiem, kas strādā pie līdzīgas tehnoloģijas izstrādes. Kā tas var ietekmēt šo projektu un kāds ir risks, ka kāds “pasteigsies priekšā”, tādējādi samazinot tehnoloģijas vērtību un tās komercializācijas iespējas.
	

	
	Priekšizpētes rezultātā ir jādod rekomendācijas kā tehnoloģija ir komercializējama.
	

	
	Pretendentam/izpildītājām iepazīstoties ar tehnoloģijas detalizēto aprakstu, jānodrošina intelektuālā īpašuma (spēkā esošo patentu) izpēti un analīzi, attiecībā uz Pasūtītāja piedāvāto tehnoloģiju.
	


*specifikācija satur minimālas prasības, attiecībā uz iepirkuma priekšmetu.

2. PRETENDENTS balstoties uz veikto TEP un LIAA izstrādāto metodiku (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) jāizstrādā un jāiesniedz komercializācijas stratēģija un komercializācijas plāns:

	Nr. p.k.
	TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA KOMERCIALIZĀCIJAS STRATĒĢIJAS IZSTRĀDEI
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	2.
	Komercializācijas stratēģija ir konkrēta produkta vai tehnoloģijas apraksts, kurā tiek atainoti secīgi soļi produkta vai tehnoloģijas attīstīšanai no koncepcijas līdz ieviešanai tirgū, kā arī izvēle starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes, un ieteikts, kāda informācija jāsagatavo, kā iegūt potenciālo licenciātu vai investīciju fondu uzmanību un piedāvāt tiem izstrādni vai tehnoloģiju.

Komercializācijas stratēģijā iekļaujamā informācija neaprobežojas ar šajā tehniskajā specifikācijā ietvertajām prasībām.

Komercializācijas stratēģijas izstrādi veic IZPILDĪTĀJS, un tajā ir jāietver vismaz turpmāk minētā informācija:
	

	2.1.
	Vienas lapas biznesa plāna izstrāde
	Sagatavo, piemēram, Lean Canvas formu vai kādu citu formu pēc izvēles.
	

	2.2.
	Vispārīga informācija (apkopojums) par tehnoloģiju no TEP
	Balstoties uz iepriekš veikto tehniski ekonomisko priekšizpēti, norāda svarīgāko informāciju par tehnoloģijas pielietojumu, attīstības stadiju, priekšrocībām un komercializācijas secinājumiem
	

	2.3.
	Komanda
	Apraksta:

1. Kas ir nepieciešams (kādi cilvēki, kompetences)

2. Sadarbībā ar Pasūtītāja personālu – Pasūtītāja esošo darbinieku līdzšinējā pieredze un rezultāti)

3. Kas pietrūkst (kādi cilvēki, kompetences)

4. Kā un kur to var iegūt
	

	2.4.
	Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzība mērķa tirgos
	Apraksta:

1. Kopā ar Pasūtītāja personālu – Intelektuālā īpašuma tiesību pašreizējo statusu (īpašumtiesības, izgudrotāji un informācija par rūpnieciskā īpašuma tiesību objektiem)

2. Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzības stratēģiju (pamatojums mērķa tirgus valstīm, aizsardzības nepieciešamība)

3. Problēmjautājumus, kas saistīti ar īpašumtiesībām, darbības brīvību
	

	2.5.
	Tirgus analīze
	1. Veic tehnoloģijas iespējamo darbības jomu plašāku izpēti (tendences, tirgus izmērs, ģeogrāfiskais aspekts un tml.) un mērķa tirgus izvēli

2. Apraksta klientu vajadzības (potenciālo klientu profils, segments un pieprasījuma analīze)

3. Apraksta konkurentus (apraksts par pašreizējām/jaunām tehnoloģijām, iespējamiem konkurentiem un to stratēģijām)
	

	2.6.
	Komercializācijas stratēģijas izvēle
	Rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību nodošanas veidu izvērtējums, rekomendējot piemērotāko(s).

Pamato veikto izvēli starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes.

Papildus: komercializācijas plānam jāparedz ne tikai piemēram, IĪ nodošana, bet jābūt aprakstītiem soļiem sākot tiem, kas veicami sākot ar LIAA projekta 2. kārtu, beidzot ar tehnoloģijas ieviešanu ražošanā vai jaunā produkta pārdošanu. Šī informācija ir nepieciešama lai būtu iespējams potenciālos licenciātus tiešām pārliecināt, ka tehnoloģija ir sekmīgi komercializējama, nevis tikai licenzējama.
	

	2.7.
	Komercializācijas pasākumu plāns
	Komercializācijas pasākumu plāns ir atbilst sekojošiem kritērijiem:

· plāns ir iesniegts atbilstoši LIAA sagatavotajai formai un tajā ir norādīti konkrēti komercializācijas pasākumi, to īstenošanas laiks un budžets. Laiks un budžets tiek detalizēti saskaņots ar Pasūtītāja pārstāvi.;
· plānā norādītais projekta īstenošanas laiks nepārsniedz trīs gadus (projekta termiņš tiek skaitīts no komercializācijas pasākumu plāna iesniegšanas LIAA). Projekta īstenošanas laiks tiek atsevišķi saskaņots ar Pasūtītāju;
· MK 25.10.2016. noteikumu Nr.692 37.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām jābūt veiktām ne vēlāk kā līdz 2021.gada 31.decembrim;

· MK 25.10.2016. noteikumu Nr.692 35.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām - ne vēlāk kā līdz 2022.gada 30.jūnijam;

· plānā iekļautās darbības atbilst MK 25.10.2016. noteikumos Nr.692 noteiktajām atbalstāmajām darbībām;
· plānā iekļautās darbības ir jāparedz komercializācijas stratēģijā;

· plānā iekļautajām darbībām ir jānodrošina komercializācijas stratēģijas mērķu sasniegšanu.
KOMERCIALIZĀCIJAS PASĀKUMU PLĀNS atbilst un izstrādāts atbilstoši LIAA tīmekļa vietnē pieejamai informācijai (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) un nolikuma pielikumā pievienotajai formai.
	

	2.8.
	Finanšu plāns un ieņēmumi
	Sniedz informāciju par:

1. Kopējo nepieciešamo budžetu;

2. Pasākuma ietvaros pieejamo finansējums un tā izlietojumu;

3. Naudas plūsmu (ieņēmumi un izdevumi projekta īstenošanas laikā – pa mēnešiem un līdz tehnoloģijas komercializēšanai – pa gadiem);

4. Ieguldījumu atdevi un efektivitāti (cik lielu labumu pētniecības organizācija gūs no tehnoloģijas komercializēšanas);

5. Galvenajiem termiņiem un būtiskākajiem atskaites punktiem (projekta īstenošanas laikā).
	

	2.9.
	Riska analīze
	1. Veic projekta risku uzskaitījumu (tehnoloģijas attīstības riski, projekta vadības riski, tirgus riski, finanšu riski un citi iespējamie riski);

2. Izstrādā Rīcības plānu risku samazināšanai un alternatīvu plānu būtiskāko risku iestāšanās gadījumā.
	

	2.10.
	Tehnoloģijas attīstīšanas un komercializēšanas secīgi soļi
	Izstrādā komercializācijas ceļa karti (ieteicamais plāns) atbilstoši projekta budžetam, attiecināmām izmaksām un atbalstāmajām darbībām (stratēģijas izstrādātājiem jāiepazīstas ar MK noteikumiem Nr.692), ietverot informāciju par:

1. Trīs potenciāliem licenciātiem vai investoriem;

2. Licenciātu un investoru uzrunāšanas un pārdošanas aktivitātēm;

3. Tirgus reakcijas analīzi (atgriezeniskās saites saņemšana no uzrunātajiem komersantiem).
	

	Komercializācijas plāns jāizstrādā tā, lai netiktu pieļautas šādas neatbilstības:

•
Tehnoloģija izstrādāta, ņemot vērā nereālu tirgu, t.i., neatbilstība cenai, uzņēmējdarbības modelim, tirgus lielumam un tml.;

•
Tehnoloģijai trūkst datu pārbaudes un ir grūtības paaugstināt tirgus interesi;

•
Tehnoloģija ir palaista pārāk agri tirgū un ir radītas cerības, kuras nav iespējams saskaņot ar patērgātāju vajadzībām;

•
Tehnoloģija nav gatava tās uzņemšanai tirgū, un vairs nav līdzekļu turpmākai attīstībai;

•
Tehnoloģija ir daļēji attīstīta, bet tā nav komerciāli pierādīta, tāpēc ir grūti piesaistīt papildu investīcijas P&A un kapitāla ieguldījumiem;

•
Finansējuma piesaiste ir notikusi pārāk agri un nav iespējams izpildīt sākotnējos solījumus investoriem, tādēļ ir grūti piekļūt turpmākajam finansējumam.

Komercializācijas plāna izstrādē ņemt vērā arī šādus rekomendējošos dokumentus/rokasgrāmatas:

1) Frascati rokasgrāmata 

2) Oslo rokasgrāmata

Rokasgrāmatas pieejamas šāda interneta tīmekļa vietnē: 

http://www.liaa.gov.lv/lv/es-fondi/noderiga-informacija/rokasgramatas
Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes laikā pretendents veicot tirgus apzināšanu nodrošina Pasūtītājam informāciju par aptaujātajiem tirgus dalībniekiem, t.sk. nozares uzņēmumiem. Pasūtītāja pārstāvis ir tiesīgs pieprasīt papildus informāciju, t.sk., kontaktu detalizēta sarakstu ar e-pastiem un telefona nr., un veikt kontroles zvanus, lai noskaidrotu informācijas patiesumu. 


	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)


*specifikācija satur minimālas prasības, attiecībā uz iepirkuma priekšmetu.

IV. Darbu izpilde maksimālie termiņi: 70 kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas dienas, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam.

V. Darba izpildes process un detalizētie termiņi:

	Darba uzdevuma rezultātus sagatavo PRETENDENTS:
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes atskaitīšanās/atskaites 
	Vismaz 1 (vienu) reizi nedēļā (piektdienās) Pretendentam jādeleģē savs pārstāvis iknedēļas sanāksmēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildāmā darba progresu.

Sanāksmes protokolē Izpildītājs, ja Pasūtītājs ir izteicis šādu vēlmi.
	

	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes nodevums
	Nodevums tiek sagatavots un nodots ne vēlāk kā 45 (četrdesmit piecu) kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas brīža. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai par Tehniskās specifikācijas III.1.punkta apakšpunktiem. Izstrādātais dokuments jāiesniedz latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā.
	

	Komercializācijas stratēģijas atskaitīšanās/atskaites
	Vismaz 1 (vienu) reizi nedēļā (piektdienās) Pretendentam jādeleģē savs pārstāvis iknedēļas sanāksmēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildāmā darba progresu. Pretendentam papildus vismaz 1 (vienu) reizi mēnesī (piektdienās) sanāksmēs jānodrošina arī Iepirkuma nolikuma 5.2.5.apakšpunktā piesaistītā eksperta klātbūtne Pasūtītāja telpās, sniedzot Pasūtītājam interesējošu informāciju par izpildāmo darbu (Ja objektīvu apstākļu dēļ attiecīgajā mēnesī eksperta piedalīšanās nav iespējama, Pasūtītājs un Izpildītājs savstarpēji vienojas par citu tikšanās laiku attiecīgajā mēnesī).

Sanāksmes protokolē Izpildītājs, ja Pasūtītājs ir izteicis šādu vēlmi.
	

	Komercializācijas stratēģijas un pasākuma plāna nodevums
	Nodevums tiek sagatavots un nodots ne vēlāk kā 70 (septiņdesmit) kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas brīža, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai par Tehniskās specifikācijas III.2.punkta apakšpunktiem. Izstrādātais dokuments jāiesniedz latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā. Pasākuma plāns ir jāizdala kā atsevišķs dokuments, iesniedzot latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā.
	

	Papildus informācija PRETENDENTAM
	Ja tiek saņemti LIAA iebildumi par nodevumos atrastām nepilnībām, Pretendentam jāsniedz maksimāls atbalsts nodevumu saskaņošanā ar LIAA pārstāvjiem.

Pakalpojuma izpilde tiks uzskatīta par pieņemtu pēc pušu abpusēji parakstīta nodošanas – pieņemšanas akta parakstīšanas.
	


Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________                   
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/   
 
____________________ 2018.gada ___.________________

            /vieta/  

/datums/


2.pielikums

“Tehniskā specifikācija un 

Pretendenta tehniskais piedāvājums”

LU atklāta konkursa

“Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes ”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF)
nolikumam
TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA un PRETENDENTA TEHNISKAIS PIEDĀVĀJUMS (veidlapa) Iepirkuma priekšmeta 2.daļai “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas, MHD tehnoloģijā balstītas PbLi eiktetikas ražošanas iekārtas izstrādāšana un komercializācija””
I. VISPĀRĒJS APRAKSTS

Latvijas Universitātes Fizikas institūtam (turpmāk – LU FI) ir apstiprināts Eiropas Reģionālās attīstības fonda 1.2.1. specifiskā atbalsta mērķa “Palielināt privātā sektora investīcijas P&A” 1.2.1.2. pasākums “Atbalsts tehnoloģiju pārneses sistēmas pilnveidošanai” projekts “Efektīvas, MHD tehnoloģijā balstītas PbLi eitektikas ražošanas iekārtas izstrādāšana un komericializācija” (turpmāk – projekts), kura ietvaros jāizstrādā tehniski ekonomiskā priekšizpēte (turpmāk – TEP) un jāizstrādā Komercializācijas stratēģija (turpmāk – stratēģija). Stratēģija un TEP izstrādi regulē Ministru kabineta 2016. gada 25. oktobra noteikumi Nr.692 “Darbības programmas “Izaugsme un nodarbinātība” 1.2.1. specifiskā atbalsta mērķa “Palielināt privātā sektora investīcijas P&A” 1.2.1.2. pasākuma “Atbalsts tehnoloģiju pārneses sistēmas pilnveidošanai” īstenošanas noteikumi” (turpmāk – MK noteikumi) un Latvijas investīcijas attīstības aģentūras (turpmāk – LIAA) vadlīnijas (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba):

1) Tehniski ekonomiskās priekšizpētes sagatavošanas metodika;
2) Komercializācijas pasākumu plāna aizpildīšanas metodika.

Projekta mērķis ir izstrādāt PbLi eiktetikas ražošanas iekārtu, balstītu uz MHD principiem, optimālai komponentu ievadei un efektīvākai maisīšanai, iegūstot maksimāli homogēnu litija - svina gala produktu ar precīzi kontrolētu sastāvu.

II. MINIMĀLS TEHNOLOĢIJAS APRAKSTS

Šķidrie metāli nereti tiek izmantoti kā siltumnesēji enerģētiskās iekārtās ar lielu jaudas blīvumu, t.sk., kodolenerģētikas iekārtās siltumpārneses problēmu risināšanā. Kā perspektīvākais materiāls kodoltermisko reaktoru dzesēšanai tiek uzskatīts PbLi eitektiskais sakausējums, kas ne tikai nodrošina kolosālo izdalītā siltuma pārnesi un tādējādi dzesēšanu, bet darbojas arī kā kodolsintēzes reakcijai tik ļoti nepieciešamā tritija pavairotājs.
PbLi eitektikas iegūšanas viena no galvenajām problēmām ir ievērojamā svina un litija blīvumu attiecība (svins ir praktiski 20 reižu smagāks par litiju). Smaguma spēku klātbūtnē litijs neizbēgami nonāk virs svina un homogēna (viendabīga) eitektiskā savienojuma iegūšana ir apgrūtināta. Lai risinātu šo problēmu, nepieciešams šķidrumus aktīvi maisīt. Visracionālāk ir izmantot šķidro metālu priekšrocību – elektrovadītspēju - un pielietot MHD metodes.  Šādas MHD metodes priekšrocība ir bezkontakta maisīšana, kas ne tikai ļauj iegūt no papildus piemaisījumiem tīru eitektiku, bet arī vienkāršo iekārtu un palielina tās drošību. Projekta ietvaros attīstītā PbLi eitektikas MHD izgatavošanas tehnoloģija atrisina augstāk minētās ražošanas problēmas, nodrošinot gala produktu ar augstāku tīrību un homogenitāti. 

EM maisīšanas pamatā ir skrejošs magnētisks lauks, kas šķidrajā metālā inducē strāvas un rada EM spēku. Šajā ziņā maisītāji ir līdzīgi EM indukcijas sūkņiem, taču ar vienu būtisku atšķirību. Lai notiktu maisīšana, EM spēkam jābūt virpuļainam t.i. nevienmērīgi sadalītam pa tilpumu, jo pretējā (homogēna spēka) gadījumā tas rezultēsies tikai spiediena pieaugumā. Jāatzīmē, ka izmantojot magnētisko lauku metālu maisīšanai, reizē notiek arī EM sildīšana, tādējādi vismaz daļēji nodrošinot nepieciešamo siltumu komponentu (svina un litija) izkausēšanai un palielinot kopējo iekārtas efektivitāti.

Maisītāja radīto skrejošo magnētisko lauku rada četri pastāvīgo magnētu dipoli, kuru kustību sava starpā saista pārnesumkārbā samontēts ķēdes pārvads. Eksperimentālos nolūkos pārnesumkārbā iespējams pārvadu izveidot dažādos veidos, lai varētu nodrošināt dažādu rotācijas virzienu atsevišķiem rotoriem, lai efektīvāk veiktu maisīšanu visā reaktora tilpumā un izvairītos no stagnācijas zonām. Piedziņa tiks realizētā ar 3 fāzu asinhrono elektromotoru, kura rotācijas ātrumu regulēs ar frekvenču regulatora palīdzību. Tāpat iespējams iestrādāt regulēšanas iespējas mainot maisītāja novietojuma lenķi attiecība pret reaktoru. Tas ļaus mainīt plūsmas profilu reaktorā, tādējādi visu parametru kombinācija sniegs iespēju radīt optimālus Pb un Li samaisīšanas apstākļus un iegūt augstas kvalitātes eitektiku.
III. DARBA UZDEVUMS:

1. PRETENDENTS balstoties uz LU FI sniegto informāciju par PbLi MHD ražošanas tehnoloģiju, kā arī veicot aptaujas pie enerģētikas, metalurģijas un citu sfēru uzņēmumiem, un saskaņā ar LIAA izstrādāto metodiku, (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) jāizstrādā, balstoties uz LU FI priekšlikumiem, Svina – Litija ražošanas iekārtas tehniski ekonomisko priekšizpēti (TEP):

	Nr. p.k.
	TEHNISKĀS SPECIFIKĀCIJA TEP IZSTRĀDEI*
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	1.
	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes (TEP) veikšana:
	

	1.1.
	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes (TEP) Tehnoloģijas aprakstu un tās izmantošanas sadaļu PRETENDENTS izstrādā kopā ar PASŪTĪTĀJA darbiniekiem un tajā ir jāietver:
	

	1.1.1.
	TEHNOLOĢIJAS APRAKSTS UN TĀS IZMANTOŠANA:
	

	
	Tehnoloģijas apraksts, norādot tās darbības galvenos principus un piemītošās īpašības. Jāapraksta problēma, kuru risina piedāvātā tehnoloģija, t.i., kāds ir tehnoloģijas sniegtais labums un tās mērķis.
	

	
	Jāsniedz pamatojums, ka tehnoloģija darbojas un ar to ir iespējams sasniegt rezultātus (jāsniedz informācija par līdz šim veiktajiem testiem un aprēķiniem un iegūtajiem datiem, kas pamato tehnoloģijas pielietojumu un rezultātus).
	

	
	Jānorāda avoti, uz kādiem publicētiem vai patentētiem rezultātiem balstās piedāvāta tehnoloģija.
	

	
	Jānovērtē kādā attīstības stadijā atrodas tehnoloģija un jānorāda turpmāk veicamie un nepieciešamie pasākumi, lai pārliecinātos par tehnoloģijas darbību un tālāku tehnoloģijas komercializāciju. Jānorāda līdz kādai pakāpei plānots tehnoloģiju attīstīt šī projekta ietvaros un kādi varētu būt tehnoloģijas tālāki attīstības virzieni (tehnoloģijas nākotnes potenciāls).
	

	
	Jāidentificē riski un tehnoloģiskie izaicinājumi, kas saistīti ar tehnoloģijas attīstīšanu līdz tādai pakāpei, lai to varētu ieviest tirgū.
	

	
	Jāizvērtē tehnoloģijas vājās puses un ar tās pielietošanu saistītās problēmas un ierobežojumi.
	

	
	Jāapraksta šobrīd pastāvošie analogie risinājumi un jāsniedz izstrādātās tehnoloģijas funkcionalitātes un citu raksturojošo rādītāju salīdzinājums ar analogiem, pamatojot jaunās tehnoloģijas priekšrocības (piemēram, efektivitāte, lietošanas priekšrocības, zemākas ražošanas vai ekspluatācijas izmaksas, savietojamība ar citām tehnoloģijām, ietekme uz vidi, enerģijas patēriņš, drošība u.c.).
	

	
	Attiecībā uz tehnoloģijas pielietošanas daudzveidību jānovērtē, vai tā pielietojuma ziņā ir specifiska un vērsta uz kādu šauru pakalpojumu vai produktu nišu vai gluži pretēji – plaši pielietojama.
	

	
	Jāpamato, ka tehnoloģija ir tehniski savienojama ar saistītajām tehnoloģijām, un to ir iespējams patērēt pie esošās tirgus situācijas (tirgus tehniski ir piemērots tehnoloģijas ieviešanai, būtiski šķēršļi nepastāv).
	

	
	Jāsniedz pamatojums, ka tehnoloģija var radīt vērtību un priekšrocības tehnoloģijas izmantotājam (patērētājam, ražotājam vai citiem sadarbības partneriem) un ka tirgū ir pieprasījums pēc šāda veida tehnoloģijas, kā arī tehnoloģijai piemīt konkurētspējas priekšrocības, salīdzinot ar pastāvošajām tehnoloģijām.
	

	1.2.
	TEHNISKI EKONOMISKĀS PRIEKŠIZPĒTES (TEP) EKONOMISKĀS DAĻAS APRAKSTU UN TĀS IZMANTOŠANAS sadaļu PRETENDENTS izstrādā kopā ar PASŪTĪTĀJA darbiniekiem un tajā ir jāietver:
	

	1.2.1.
	Tirgus:
	

	
	Jāpamato tehnoloģijas sasaiste ar tirgus pieprasījumu, proti, kāds varētu būt tehnoloģijas pielietojums un kādu pakalpojumu sniegšanā/produktu ražošanā tehnoloģija varētu tikt izmantota.
	

	
	Jāidentificē potenciālie tehnoloģijas (vai produkta/pakalpojuma, ar ko saistīta izstrādātā tehnoloģija) patērētāji un jānovērtē attiecīgā tirgus pieprasījums. Jāapraksta, vai tirgus apgūšana saistāma ar market pull vai technology push stratēģiju.
	

	
	Jāsniedz informācija par nozari kopumā, tirgus lielumu un struktūru.
Nosakot potenciālā tirgus apmēru, jāņem vērā ne tikai specifiskas prasības un regulējums nozarē, bet arī sociālekonomiskie un ģeogrāfiskie apstākļi (piemēram, klimats var ietekmēt tehnoloģijas pielietojumu atsevišķos reģionos), tādējādi aprēķiniem izmantojot datus par tādiem tirgiem, kuru apgūšana ir reāla.
	

	
	Jāveic mērķa tirgus analīze, tai skaitā norādot, vai mērķa tirgus ir jauns tirgus, augošs tirgus vai pilnībā izveidojies tirgus ar stabiliem dalībniekiem, jāizvērtē tirgus pieejamība (jo tirgus pieejamība ir zemāka, jo mārketinga izmaksas būs augstākas).
Jābūt apskatītām tirgus tendencēm (tai skaitā pastāvošās un jaunās un attīstības stadijā esošās tehnoloģijas), tirgus pieejamībai un konkurencei.
	

	
	Jāizvērtē, vai izstrādāto tehnoloģiju ir iespējams “patērēt” pie esošās tirgus situācijas un izveidotās infrastruktūras (vai tehnoloģija ir savietojama ar esošajām tehnoloģijām un procesiem). Iespējams, lai tehnoloģiju varētu ieviest tirgū, tehnoloģijai vai pastāvošajai infrastruktūrai ir jāveic papildus pielāgojumi.
	

	
	Jāizvērtē, vai izstrādāto tehnoloģiju ir lietderīgi un ekonomiski pamatoti virzīt uz esošo tirgus segmentu, t.sk., vai uz esošo tirgus segments  ir efektīvi sākotnēji koncentrēt lielāko apzināto tirgus daļu. Balstoties uz pasūtītāju pārstāvju sniegtajiem tehnoloģijas paskaidrojumiem un aprakstiem, veikt izvērtējumu vai nav vēl kāds tehnoloģijas pielietojums un attiecīgi alternatīvs tirgus citā nozarē vai apakšnozarē, piemēram, citu sakausējumu ražošanas tehnoloģijā vai pat ārpus metalurģijas nozares.
	

	1.2.2.
	EKONOMISKAIS PAMATOJUMS:
	

	
	Nepieciešams novērtēt, cik ilgs laiks un finanšu resursi būs nepieciešami, lai tehnoloģiju attīstītu līdz tādai pakāpei, lai to varētu piedāvāt tirgū (tāds TRL, kuru sasniedzot, investors/komersants ir gatavs uzņemties tehnoloģijas turpmāku attīstīšanu un/vai ieviešanu savā saimnieciskajā darbībā).
	

	
	Jābūt apzinātām komercializācijas pasākumu izmaksām un ieņēmumiem, kas varētu tikt gūti. Aprēķinam jābūt balstītam uz tehniski ekonomiskās priekšizpētes laikā iegūto informāciju, tai skaitā gan uz veikto tirgus analīzi un mērķa tirgus lielumu, gan izstrādātās tehnoloģijas konkurētspējas priekšrocībām.
	

	
	Priekšizpētē jāietver aprēķins, prognozējot ne tikai tehnoloģijas ieviešanas izmaksas, tai skaitā nepieciešamo atļauju saņemšanas un licencēšanas izmaksas, bet arī tālākās nu jau konkrēta produkta ražošanas, ekspluatācijas, mārketinga u.c. izmaksas. Jāpamato, ka tehnoloģijas izmantošana vai plānotā produkta ražošana ir ekonomiski pamatota.
	

	
	Jāpamato, ka tehnoloģijas komercializācija būs rentabla (tehnoloģijas attīstīšanas un ieviešanas rezultātā gūtajam labumam jābūt lielākam, kā veiktajām investīcijām).
	

	1.2.3.
	CITA BŪTISKA INFORMĀCIJA:
	

	
	Intelektuālā īpašuma tiesību nostiprināšana - vai tehnoloģija var tikt aizsargāta ar patentu un kāda ir varbūtība, ka trešā puse tehnoloģiju spēs nokopēt, vai šobrīd uz tehnoloģiju ir reģistrēts kāds patents. Jāapskata, vai, ieviešot tehnoloģiju tirgū, netiks pārkāptas jau nostiprinātas intelektuālā īpašuma tiesības.
	

	
	Informācija par citām pētniecības organizācijām vai komersantiem, kas strādā pie līdzīgas tehnoloģijas izstrādes. Kā tas var ietekmēt šo projektu un kāds ir risks, ka kāds “pasteigsies priekšā”, tādējādi samazinot tehnoloģijas vērtību un tās komercializācijas iespējas.
	

	
	Priekšizpētes rezultātā ir jādod rekomendācijas kā tehnoloģija ir komercializējama.
	

	
	Pretendentam/izpildītājām iepazīstoties ar tehnoloģijas detalizēto aprakstu, jānodrošina intelektuālā īpašuma (spēkā esošo patentu) izpēti un analīzi, attiecībā uz Pasūtītāja piedāvāto tehnoloģiju.
	


*specifikācija satur minimālas prasības, attiecībā uz iepirkuma priekšmetu.

2. PRETENDENTS balstoties uz veikto TEP un LIAA izstrādāto metodiku (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) jāizstrādā un jāiesniedz komercializācijas stratēģija un komercializācijas plāns:

	Nr. p.k.
	TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA KOMERCIALIZĀCIJAS STRATĒĢIJAS IZSTRĀDEI
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)


	2.
	Komercializācijas stratēģija ir konkrēta produkta vai tehnoloģijas apraksts, kurā tiek atainoti secīgi soļi produkta vai tehnoloģijas attīstīšanai no koncepcijas līdz ieviešanai tirgū, kā arī izvēle starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes, un ieteikts, kāda informācija jāsagatavo, kā iegūt potenciālo licenciātu vai investīciju fondu uzmanību un piedāvāt tiem izstrādni vai tehnoloģiju.

Komercializācijas stratēģijā iekļaujamā informācija neaprobežojas ar šajā tehniskajā specifikācijā ietvertajām prasībām.

Komercializācijas stratēģijas izstrādi veic IZPILDĪTĀJS, un tajā ir jāietver vismaz turpmāk minētā informācija:
	

	2.1.
	Vienas lapas biznesa plāna izstrāde
	Sagatavo, piemēram, Lean Canvas formu vai kādu citu formu pēc izvēles.
	

	2.2.
	Vispārīga informācija (apkopojums) par tehnoloģiju no TEP
	Balstoties uz iepriekš veikto tehniski ekonomisko priekšizpēti, norāda svarīgāko informāciju par tehnoloģijas pielietojumu, attīstības stadiju, priekšrocībām un komercializācijas secinājumiem
	

	2.3.
	Komanda
	Apraksta:

1. Kas ir nepieciešams (kādi cilvēki, kompetences)

2. Sadarbībā ar Pasūtītāja personālu – Pasūtītāja esošo darbinieku līdzšinējā pieredze un rezultāti)

3. Kas pietrūkst (kādi cilvēki, kompetences)

4. Kā un kur to var iegūt
	

	2.4.
	Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzība mērķa tirgos
	Apraksta:

1. Kopā ar Pasūtītāja personālu – Intelektuālā īpašuma tiesību pašreizējo statusu (īpašumtiesības, izgudrotāji un informācija par rūpnieciskā īpašuma tiesību objektiem)

2. Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzības stratēģiju (pamatojums mērķa tirgus valstīm, aizsardzības nepieciešamība)

3. Problēmjautājumus, kas saistīti ar īpašumtiesībām, darbības brīvību
	

	2.5.
	Tirgus analīze
	1. Veic tehnoloģijas iespējamo darbības jomu plašāku izpēti (tendences, tirgus izmērs, ģeogrāfiskais aspekts un tml.) un mērķa tirgus izvēli

2. Apraksta klientu vajadzības (potenciālo klientu profils, segments un pieprasījuma analīze)

3. Apraksta konkurentus (apraksts par pašreizējām/jaunām tehnoloģijām, iespējamiem konkurentiem un to stratēģijām)
	

	2.6.
	Komercializācijas stratēģijas izvēle
	Rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību nodošanas veidu izvērtējums, rekomendējot piemērotāko(s).

Pamato veikto izvēli starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes.

Papildus: komercializācijas plānam jāparedz ne tikai piemēram, IĪ nodošana, bet jābūt aprakstītiem soļiem sākot tiem, kas veicami sākot ar LIAA projekta 2. kārtu, beidzot ar tehnoloģijas ieviešanu ražošanā vai jaunā produkta pārdošanu. Šī informācija ir nepieciešama lai būtu iespējams potenciālos licenciātus tiešām pārliecināt, ka tehnoloģija ir sekmīgi komercializējama, nevis tikai licenzējama.
	

	2.7.
	Komercializācijas pasākumu plāns
	Komercializācijas pasākumu plāns ir atbilst sekojošiem kritērijiem:

· plāns ir iesniegts atbilstoši LIAA sagatavotajai formai un tajā ir norādīti konkrēti komercializācijas pasākumi, to īstenošanas laiks un budžets. Laiks un budžets tiek detalizēti saskaņots ar Pasūtītāja pārstāvi.;
· plānā norādītais projekta īstenošanas laiks nepārsniedz trīs gadus (projekta termiņš tiek skaitīts no komercializācijas pasākumu plāna iesniegšanas LIAA). Projekta īstenošanas laiks tiek atsevišķi saskaņots ar Pasūtītāju;
· MK 25.10.2016. noteikumu Nr.692 37.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām jābūt veiktām ne vēlāk kā līdz 2021.gada 31.decembrim;

· MK 25.10.2016. noteikumu Nr.692 35.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām - ne vēlāk kā līdz 2022.gada 30.jūnijam;

· plānā iekļautās darbības atbilst MK 25.10.2016. noteikumos Nr.692 noteiktajām atbalstāmajām darbībām;
· plānā iekļautās darbības ir jāparedz komercializācijas stratēģijā;

· plānā iekļautajām darbībām ir jānodrošina komercializācijas stratēģijas mērķu sasniegšanu.
KOMERCIALIZĀCIJAS PASĀKUMU PLĀNS atbilst un izstrādāts atbilstoši LIAA tīmekļa vietnē pieejamai informācijai (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) un nolikuma pielikumā pievienotajai formai.
	

	2.8.
	Finanšu plāns un ieņēmumi
	Sniedz informāciju par:

1. Kopējo nepieciešamo budžetu;

2. Pasākuma ietvaros pieejamo finansējums un tā izlietojumu;

3. Naudas plūsmu (ieņēmumi un izdevumi projekta īstenošanas laikā – pa mēnešiem un līdz tehnoloģijas komercializēšanai – pa gadiem);

4. Ieguldījumu atdevi un efektivitāti (cik lielu labumu pētniecības organizācija gūs no tehnoloģijas komercializēšanas);

5. Galvenajiem termiņiem un būtiskākajiem atskaites punktiem (projekta īstenošanas laikā).
	

	2.9.
	Riska analīze
	1. Veic projekta risku uzskaitījumu (tehnoloģijas attīstības riski, projekta vadības riski, tirgus riski, finanšu riski un citi iespējamie riski);

2. Izstrādā Rīcības plānu risku samazināšanai un alternatīvu plānu būtiskāko risku iestāšanās gadījumā.
	

	2.10.
	Tehnoloģijas attīstīšanas un komercializēšanas secīgi soļi
	Izstrādā komercializācijas ceļa karti (ieteicamais plāns) atbilstoši projekta budžetam, attiecināmām izmaksām un atbalstāmajām darbībām (stratēģijas izstrādātājiem jāiepazīstas ar MK noteikumiem Nr.692), ietverot informāciju par:

1. Trīs potenciāliem licenciātiem vai investoriem;

2. Licenciātu un investoru uzrunāšanas un pārdošanas aktivitātēm;

3. Tirgus reakcijas analīzi (atgriezeniskās saites saņemšana no uzrunātajiem komersantiem).
	

	Komercializācijas plāns jāizstrādā tā, lai netiktu pieļautas šādas neatbilstības:

•
Tehnoloģija izstrādāta, ņemot vērā nereālu tirgu, t.i., neatbilstība cenai, uzņēmējdarbības modelim, tirgus lielumam un tml.;

•
Tehnoloģijai trūkst datu pārbaudes un ir grūtības paaugstināt tirgus interesi;

•
Tehnoloģija ir palaista pārāk agri tirgū un ir radītas cerības, kuras nav iespējams saskaņot ar patērgātāju vajadzībām;

•
Tehnoloģija nav gatava tās uzņemšanai tirgū, un vairs nav līdzekļu turpmākai attīstībai;

•
Tehnoloģija ir daļēji attīstīta, bet tā nav komerciāli pierādīta, tāpēc ir grūti piesaistīt papildu investīcijas P&A un kapitāla ieguldījumiem;

•
Finansējuma piesaiste ir notikusi pārāk agri un nav iespējams izpildīt sākotnējos solījumus investoriem, tādēļ ir grūti piekļūt turpmākajam finansējumam.

Komercializācijas plāna izstrādē ņemt vērā arī šādus rekomendējošos dokumentus/rokasgrāmatas:

1. Frascati rokasgrāmata 
2. Oslo rokasgrāmata

Rokasgrāmatas pieejamas šāda interneta tīmekļa vietnē: 

http://www.liaa.gov.lv/lv/es-fondi/noderiga-informacija/rokasgramatas
Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes laikā pretendents veicot tirgus apzināšanu nodrošina Pasūtītājam informāciju par aptaujātajiem tirgus dalībniekiem, t.sk. nozares uzņēmumiem. Pasūtītāja pārstāvis ir tiesīgs pieprasīt papildus informāciju, t.sk., kontaktu detalizēta sarakstu ar e-pastiem un telefona nr., un veikt kontroles zvanus, lai noskaidrotu informācijas patiesumu. 


	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)


*specifikācija satur minimālas prasības, attiecībā uz iepirkuma priekšmetu.

IV.Darbu izpilde maksimālie termiņi: 70 kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas dienas, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam.

V.Darba izpildes process un detalizētie termiņi:

	Darba uzdevuma rezultātus sagatavo PRETENDENTS:
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes atskaitīšanās/atskaites 
	Vismaz 1 (vienu) reizi nedēļā (piektdienās) Pretendentam jādeleģē savs pārstāvis iknedēļas sanāksmēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildāmā darba progresu.

Sanāksmes protokolē Izpildītājs, ja Pasūtītājs ir izteicis šādu vēlmi.
	

	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes nodevums
	Nodevums tiek sagatavots un nodots ne vēlāk kā 45 (četrdesmit piecu) kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas brīža. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai par Tehniskās specifikācijas III.1.punkta apakšpunktiem. Izstrādātais dokuments jāiesniedz latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā.
	

	Komercializācijas stratēģijas atskaitīšanās/atskaites
	Vismaz 1 (vienu) reizi nedēļā (piektdienās) Pretendentam jādeleģē savs pārstāvis iknedēļas sanāksmēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildāmā darba progresu. Pretendentam papildus vismaz 1 (vienu) reizi mēnesī (piektdienās) sanāksmēs jānodrošina arī Iepirkuma nolikuma 5.2.5.apakšpunktā piesaistītā eksperta klātbūtne Pasūtītāja telpās, sniedzot Pasūtītājam interesējošu informāciju par izpildāmo darbu (Ja objektīvu apstākļu dēļ attiecīgajā mēnesī eksperta piedalīšanās nav iespējama, Pasūtītājs un Izpildītājs savstarpēji vienojas par citu tikšanās laiku attiecīgajā mēnesī).

Sanāksmes protokolē Izpildītājs, ja Pasūtītājs ir izteicis šādu vēlmi.
	

	Komercializācijas stratēģijas un pasākuma plāna nodevums
	Nodevums tiek sagatavots un nodots ne vēlāk kā 70 (septiņdesmit) kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas brīža, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai par Tehniskās specifikācijas III.2.punkta apakšpunktiem. Izstrādātais dokuments jāiesniedz latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā. Pasākuma plāns ir jāizdala kā atsevišķs dokuments, iesniedzot latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā.
	

	Papildus informācija PRETENDENTAM
	Ja tiek saņemti LIAA iebildumi par nodevumos atrastām nepilnībām, Pretendentam jāsniedz maksimāls atbalsts nodevumu saskaņošanā ar LIAA pārstāvjiem.

Pakalpojuma izpilde tiks uzskatīta par pieņemtu pēc pušu abpusēji parakstīta nodošanas – pieņemšanas akta parakstīšanas.
	


Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________                   
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/   
 
____________________ 2018.gada ___.________________

            /vieta/  

/datums/

2.pielikums

“Tehniskā specifikācija un 

Pretendenta tehniskais piedāvājums”

LU atklāta konkursa

“Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes ”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF)
nolikumam
TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA un PRETENDENTA TEHNISKAIS PIEDĀVĀJUMS (veidlapa) Iepirkuma priekšmeta 3.daļai “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas ferotitāna un citu speciālo sakausējumu iegūšanas no oksīdu formas tehnoloģijas attīstīšana””
I. VISPĀRĒJS APRAKSTS

Latvijas Universitātes Fizikas institūtam (turpmāk – LU FI) ir apstiprināts Eiropas Reģionālās attīstības fonda 1.2.1. specifiskā atbalsta mērķa “Palielināt privātā sektora investīcijas P&A” 1.2.1.2. pasākums “Atbalsts tehnoloģiju pārneses sistēmas pilnveidošanai” projekts “Efektīvas ferotitāna un citu speciālo sakausējumu iegūšanas no oksīdu formas tehnoloģijas attīstīšana” (turpmāk – projekts), kura ietvaros jāizstrādā tehniski ekonomiskā priekšizpēte (turpmāk – TEP) un jāizstrādā Komercializācijas stratēģija (turpmāk – stratēģija). Stratēģija un TEP izstrādi regulē Ministru kabineta 2016. gada 25. oktobra noteikumi Nr.692 “Darbības programmas “Izaugsme un nodarbinātība” 1.2.1. specifiskā atbalsta mērķa “Palielināt privātā sektora investīcijas P&A” 1.2.1.2. pasākuma “Atbalsts tehnoloģiju pārneses sistēmas pilnveidošanai” īstenošanas noteikumi” (turpmāk – MK noteikumi) un Latvijas investīcijas attīstības aģentūras (turpmāk – LIAA) vadlīnijas (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba):

1) Tehniski ekonomiskās priekšizpētes sagatavošanas metodika;

2) Komercializācijas pasākumu plāna aizpildīšanas metodika.

II. MINIMĀLS TEHNOLOĢIJAS APRAKSTS

Tiek piedāvāta jauna tehnoloģija titāna ligatūras – ferotitāna – ražošanā, kas atļauj samazināt materiāla ražošanas izmaksas pat līdz divām reizēm, kas ir radikāls samazinājums priekš materiāla iegūšanas posma vērtības ķēdēs. Ferotitāns ir būtiska piedeva metalurģijā, īpaši tērauda un alumīnija ražošanā. Tas palīdz samazināt kristalizācijas graudu izmērus, palīdz reducēt oksīdus un samazināt oglekļa saturu sakausējumā. Tas ir arī izejmateriāls titāna sakausējumu ieguvei, kuru nozīme pasaulē dažādās formās arvien pieaug: titāna tirgus pasaulē pieaug vidēji par 2% gadā. Izstrādātā tehnoloģija ļauj iegūt metalurģijā plaši izmatotus speciālus leģējošus materiālus (piem. ferotitānu) jaunā veidā, vienā tehnoloģiskā solī, tieši no oksīda formas. Process radikāli samazina materiāla ražošanas enerģijas un izejmateriālu izmaksas, turklāt process ir ievērojami draudzīgāks videi. Zinātnieku grupa Latvijas Universitātes Fizikas institūtā ir izstrādājuši jaunu tehnoloģiju, kas paredz ferotitāna iegūšanu no rutīla (titāna oksīda) vienā ražošanas cikla posmā, salīdzinot ar tradicionālajā ražošanas procesā izmantotajiem 8 posmiem
III. DARBA UZDEVUMS:

1. PRETENDENTS balstoties uz LU FI sniegto informāciju par saņemtajiem un izpildītajiem pasūtījumiem, kā arī veicot aptaujas pie enerģētikas, metalurģijas un citu sfēru uzņēmumiem, un saskaņā ar LIAA izstrādāto metodiku, (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) jāizstrādā, balstoties uz LU FI priekšlikumiem, tehniski ekonomisko priekšizpēti (TEP):

	Nr. p.k.
	TEHNISKĀS SPECIFIKĀCIJA TEP IZSTRĀDEI*
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	1.
	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes (TEP) veikšana:
	

	1.1.
	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes (TEP) Tehnoloģijas aprakstu un tās izmantošanas sadaļu PRETENDENTS izstrādā kopā ar PASŪTĪTĀJA darbiniekiem un tajā ir jāietver:
	

	1.1.1.
	TEHNOLOĢIJAS APRAKSTS UN TĀS IZMANTOŠANA:
	

	
	Tehnoloģijas apraksts, norādot tās darbības galvenos principus un piemītošās īpašības. Jāapraksta problēma, kuru risina piedāvātā tehnoloģija, t.i., kāds ir tehnoloģijas sniegtais labums un tās mērķis.
	

	
	Jāsniedz pamatojums, ka tehnoloģija darbojas un ar to ir iespējams sasniegt rezultātus (jāsniedz informācija par līdz šim veiktajiem testiem un aprēķiniem un iegūtajiem datiem, kas pamato tehnoloģijas pielietojumu un rezultātus).
	

	
	Jānorāda avoti, uz kādiem publicētiem vai patentētiem rezultātiem balstās piedāvāta tehnoloģija.
	

	
	Jānovērtē kādā attīstības stadijā atrodas tehnoloģija un jānorāda turpmāk veicamie un nepieciešamie pasākumi, lai pārliecinātos par tehnoloģijas darbību un tālāku tehnoloģijas komercializāciju. Jānorāda līdz kādai pakāpei plānots tehnoloģiju attīstīt šī projekta ietvaros un kādi varētu būt tehnoloģijas tālāki attīstības virzieni (tehnoloģijas nākotnes potenciāls).
	

	
	Jāidentificē riski un tehnoloģiskie izaicinājumi, kas saistīti ar tehnoloģijas attīstīšanu līdz tādai pakāpei, lai to varētu ieviest tirgū.
	

	
	Jāizvērtē tehnoloģijas vājās puses un ar tās pielietošanu saistītās problēmas un ierobežojumi.
	

	
	Jāapraksta šobrīd pastāvošie analogie risinājumi un jāsniedz izstrādātās tehnoloģijas funkcionalitātes un citu raksturojošo rādītāju salīdzinājums ar analogiem, pamatojot jaunās tehnoloģijas priekšrocības (piemēram, efektivitāte, lietošanas priekšrocības, zemākas ražošanas vai ekspluatācijas izmaksas, savietojamība ar citām tehnoloģijām, ietekme uz vidi, enerģijas patēriņš, drošība u.c.).
	

	
	Attiecībā uz tehnoloģijas pielietošanas daudzveidību jānovērtē, vai tā pielietojuma ziņā ir specifiska un vērsta uz kādu šauru pakalpojumu vai produktu nišu vai gluži pretēji – plaši pielietojama.
	

	
	Jāpamato, ka tehnoloģija ir tehniski savienojama ar saistītajām tehnoloģijām, un to ir iespējams patērēt pie esošās tirgus situācijas (tirgus tehniski ir piemērots tehnoloģijas ieviešanai, būtiski šķēršļi nepastāv).
	

	
	Jāsniedz pamatojums, ka tehnoloģija var radīt vērtību un priekšrocības tehnoloģijas izmantotājam (patērētājam, ražotājam vai citiem sadarbības partneriem) un ka tirgū ir pieprasījums pēc šāda veida tehnoloģijas, kā arī tehnoloģijai piemīt konkurētspējas priekšrocības, salīdzinot ar pastāvošajām tehnoloģijām.
	

	1.2.
	TEHNISKI EKONOMISKĀS PRIEKŠIZPĒTES (TEP) EKONOMISKĀS DAĻAS APRAKSTU UN TĀS IZMANTOŠANAS sadaļu PRETENDENTS izstrādā kopā ar PASŪTĪTĀJA darbiniekiem un tajā ir jāietver:
	

	1.2.1.
	Tirgus:
	

	
	Jāpamato tehnoloģijas sasaiste ar tirgus pieprasījumu, proti, kāds varētu būt tehnoloģijas pielietojums un kādu pakalpojumu sniegšanā/produktu ražošanā tehnoloģija varētu tikt izmantota.
	

	
	Jāidentificē potenciālie tehnoloģijas (vai produkta/pakalpojuma, ar ko saistīta izstrādātā tehnoloģija) patērētāji un jānovērtē attiecīgā tirgus pieprasījums. Jāapraksta, vai tirgus apgūšana saistāma ar market pull vai technology push stratēģiju.
	

	
	Jāsniedz informācija par nozari kopumā, tirgus lielumu un struktūru.
Nosakot potenciālā tirgus apmēru, jāņem vērā ne tikai specifiskas prasības un regulējums nozarē, bet arī sociālekonomiskie un ģeogrāfiskie apstākļi (piemēram, klimats var ietekmēt tehnoloģijas pielietojumu atsevišķos reģionos), tādējādi aprēķiniem izmantojot datus par tādiem tirgiem, kuru apgūšana ir reāla.
	

	
	Jāveic mērķa tirgus analīze, tai skaitā norādot, vai mērķa tirgus ir jauns tirgus, augošs tirgus vai pilnībā izveidojies tirgus ar stabiliem dalībniekiem, jāizvērtē tirgus pieejamība (jo tirgus pieejamība ir zemāka, jo mārketinga izmaksas būs augstākas).
Jābūt apskatītām tirgus tendencēm (tai skaitā pastāvošās un jaunās un attīstības stadijā esošās tehnoloģijas), tirgus pieejamībai un konkurencei.
	

	
	Jāizvērtē, vai izstrādāto tehnoloģiju ir iespējams “patērēt” pie esošās tirgus situācijas un izveidotās infrastruktūras (vai tehnoloģija ir savietojama ar esošajām tehnoloģijām un procesiem). Iespējams, lai tehnoloģiju varētu ieviest tirgū, tehnoloģijai vai pastāvošajai infrastruktūrai ir jāveic papildus pielāgojumi.
	

	
	Jāizvērtē, vai izstrādāto tehnoloģiju ir lietderīgi un ekonomiski pamatoti virzīt uz esošo tirgus segmentu, t.sk., vai uz esošo tirgus segments  ir efektīvi sākotnēji koncentrēt lielāko apzināto tirgus daļu. Balstoties uz pasūtītāju pārstāvju sniegtajiem tehnoloģijas paskaidrojumiem un aprakstiem, veikt izvērtējumu vai nav vēl kāds tehnoloģijas pielietojums un attiecīgi alternatīvs tirgus citā nozarē vai apakšnozarē, piemēram, citu sakausējumu ražošanas tehnoloģijā vai pat ārpus metalurģijas nozares.
	

	1.2.2.
	EKONOMISKAIS PAMATOJUMS:
	

	
	Nepieciešams novērtēt, cik ilgs laiks un finanšu resursi būs nepieciešami, lai tehnoloģiju attīstītu līdz tādai pakāpei, lai to varētu piedāvāt tirgū (tāds TRL, kuru sasniedzot, investors/komersants ir gatavs uzņemties tehnoloģijas turpmāku attīstīšanu un/vai ieviešanu savā saimnieciskajā darbībā).
	

	
	Jābūt apzinātām komercializācijas pasākumu izmaksām un ieņēmumiem, kas varētu tikt gūti. Aprēķinam jābūt balstītam uz tehniski ekonomiskās priekšizpētes laikā iegūto informāciju, tai skaitā gan uz veikto tirgus analīzi un mērķa tirgus lielumu, gan izstrādātās tehnoloģijas konkurētspējas priekšrocībām.
	

	
	Priekšizpētē jāietver aprēķins, prognozējot ne tikai tehnoloģijas ieviešanas izmaksas, tai skaitā nepieciešamo atļauju saņemšanas un licencēšanas izmaksas, bet arī tālākās nu jau konkrēta produkta ražošanas, ekspluatācijas, mārketinga u.c. izmaksas. Jāpamato, ka tehnoloģijas izmantošana vai plānotā produkta ražošana ir ekonomiski pamatota.
	

	
	Jāpamato, ka tehnoloģijas komercializācija būs rentabla (tehnoloģijas attīstīšanas un ieviešanas rezultātā gūtajam labumam jābūt lielākam, kā veiktajām investīcijām).
	

	1.2.3.
	CITA BŪTISKA INFORMĀCIJA:
	

	
	Intelektuālā īpašuma tiesību nostiprināšana - vai tehnoloģija var tikt aizsargāta ar patentu un kāda ir varbūtība, ka trešā puse tehnoloģiju spēs nokopēt, vai šobrīd uz tehnoloģiju ir reģistrēts kāds patents. Jāapskata, vai, ieviešot tehnoloģiju tirgū, netiks pārkāptas jau nostiprinātas intelektuālā īpašuma tiesības.
	

	
	Informācija par citām pētniecības organizācijām vai komersantiem, kas strādā pie līdzīgas tehnoloģijas izstrādes. Kā tas var ietekmēt šo projektu un kāds ir risks, ka kāds “pasteigsies priekšā”, tādējādi samazinot tehnoloģijas vērtību un tās komercializācijas iespējas.
	

	
	Priekšizpētes rezultātā ir jādod rekomendācijas kā tehnoloģija ir komercializējama.
	

	
	Pretendentam/izpildītājām iepazīstoties ar tehnoloģijas detalizēto aprakstu, jānodrošina intelektuālā īpašuma (spēkā esošo patentu) izpēti un analīzi, attiecībā uz Pasūtītāja piedāvāto tehnoloģiju.
	


*specifikācija satur minimālas prasības, attiecībā uz iepirkuma priekšmetu.

2. PRETENDENTS balstoties uz veikto TEP un LIAA izstrādāto metodiku (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) jāizstrādā un jāiesniedz komercializācijas stratēģija un komercializācijas plāns:

	Nr. p.k.
	TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA KOMERCIALIZĀCIJAS STRATĒĢIJAS IZSTRĀDEI
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	2.
	Komercializācijas stratēģija ir konkrēta produkta vai tehnoloģijas apraksts, kurā tiek atainoti secīgi soļi produkta vai tehnoloģijas attīstīšanai no koncepcijas līdz ieviešanai tirgū, kā arī izvēle starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes, un ieteikts, kāda informācija jāsagatavo, kā iegūt potenciālo licenciātu vai investīciju fondu uzmanību un piedāvāt tiem izstrādni vai tehnoloģiju.

Komercializācijas stratēģijā iekļaujamā informācija neaprobežojas ar šajā tehniskajā specifikācijā ietvertajām prasībām.

Komercializācijas stratēģijas izstrādi veic IZPILDĪTĀJS, un tajā ir jāietver vismaz turpmāk minētā informācija:
	

	2.1.
	Vienas lapas biznesa plāna izstrāde
	Sagatavo, piemēram, Lean Canvas formu vai kādu citu formu pēc izvēles.
	

	2.2.
	Vispārīga informācija (apkopojums) par tehnoloģiju no TEP
	Balstoties uz iepriekš veikto tehniski ekonomisko priekšizpēti, norāda svarīgāko informāciju par tehnoloģijas pielietojumu, attīstības stadiju, priekšrocībām un komercializācijas secinājumiem
	

	2.3.
	Komanda
	Apraksta:

1. Kas ir nepieciešams (kādi cilvēki, kompetences)

2. Sadarbībā ar Pasūtītāja personālu – Pasūtītāja esošo darbinieku līdzšinējā pieredze un rezultāti)

3. Kas pietrūkst (kādi cilvēki, kompetences)

4. Kā un kur to var iegūt
	

	2.4.
	Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzība mērķa tirgos
	Apraksta:

1. Kopā ar Pasūtītāja personālu – Intelektuālā īpašuma tiesību pašreizējo statusu (īpašumtiesības, izgudrotāji un informācija par rūpnieciskā īpašuma tiesību objektiem)

2. Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzības stratēģiju (pamatojums mērķa tirgus valstīm, aizsardzības nepieciešamība)

3. Problēmjautājumus, kas saistīti ar īpašumtiesībām, darbības brīvību
	

	2.5.
	Tirgus analīze
	1. Veic tehnoloģijas iespējamo darbības jomu plašāku izpēti (tendences, tirgus izmērs, ģeogrāfiskais aspekts un tml.) un mērķa tirgus izvēli

2. Apraksta klientu vajadzības (potenciālo klientu profils, segments un pieprasījuma analīze)

3. Apraksta konkurentus (apraksts par pašreizējām/jaunām tehnoloģijām, iespējamiem konkurentiem un to stratēģijām)
	

	2.6.
	Komercializācijas stratēģijas izvēle
	Rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību nodošanas veidu izvērtējums, rekomendējot piemērotāko(s).

Pamato veikto izvēli starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes.

Papildus: komercializācijas plānam jāparedz ne tikai piemēram, IĪ nodošana, bet jābūt aprakstītiem soļiem sākot tiem, kas veicami sākot ar LIAA projekta 2. kārtu, beidzot ar tehnoloģijas ieviešanu ražošanā vai jaunā produkta pārdošanu. Šī informācija ir nepieciešama lai būtu iespējams potenciālos licenciātus tiešām pārliecināt, ka tehnoloģija ir sekmīgi komercializējama, nevis tikai licenzējama.
	

	2.7.
	Komercializācijas pasākumu plāns
	Komercializācijas pasākumu plāns ir atbilst sekojošiem kritērijiem:

· plāns ir iesniegts atbilstoši LIAA sagatavotajai formai un tajā ir norādīti konkrēti komercializācijas pasākumi, to īstenošanas laiks un budžets. Laiks un budžets tiek detalizēti saskaņots ar Pasūtītāja pārstāvi.;
· plānā norādītais projekta īstenošanas laiks nepārsniedz trīs gadus (projekta termiņš tiek skaitīts no komercializācijas pasākumu plāna iesniegšanas LIAA). Projekta īstenošanas laiks tiek atsevišķi saskaņots ar Pasūtītāju;
· MK 25.10.2016. noteikumu Nr.692 37.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām jābūt veiktām ne vēlāk kā līdz 2021.gada 31.decembrim;

· MK 25.10.2016. noteikumu Nr.692 35.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām - ne vēlāk kā līdz 2022.gada 30.jūnijam;

· plānā iekļautās darbības atbilst MK 25.10.2016. noteikumos Nr.692 noteiktajām atbalstāmajām darbībām;
· plānā iekļautās darbības ir jāparedz komercializācijas stratēģijā;

· plānā iekļautajām darbībām ir jānodrošina komercializācijas stratēģijas mērķu sasniegšanu.
KOMERCIALIZĀCIJAS PASĀKUMU PLĀNS atbilst un izstrādāts atbilstoši LIAA tīmekļa vietnē pieejamai informācijai (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) un nolikuma pielikumā pievienotajai formai.
	

	2.8.
	Finanšu plāns un ieņēmumi
	Sniedz informāciju par:

1. Kopējo nepieciešamo budžetu;

2. Pasākuma ietvaros pieejamo finansējums un tā izlietojumu;

3. Naudas plūsmu (ieņēmumi un izdevumi projekta īstenošanas laikā – pa mēnešiem un līdz tehnoloģijas komercializēšanai – pa gadiem);

4. Ieguldījumu atdevi un efektivitāti (cik lielu labumu pētniecības organizācija gūs no tehnoloģijas komercializēšanas);

5. Galvenajiem termiņiem un būtiskākajiem atskaites punktiem (projekta īstenošanas laikā).
	

	2.9.
	Riska analīze
	1. Veic projekta risku uzskaitījumu (tehnoloģijas attīstības riski, projekta vadības riski, tirgus riski, finanšu riski un citi iespējamie riski);

2. Izstrādā Rīcības plānu risku samazināšanai un alternatīvu plānu būtiskāko risku iestāšanās gadījumā.
	

	2.10.
	Tehnoloģijas attīstīšanas un komercializēšanas secīgi soļi
	Izstrādā komercializācijas ceļa karti (ieteicamais plāns) atbilstoši projekta budžetam, attiecināmām izmaksām un atbalstāmajām darbībām (stratēģijas izstrādātājiem jāiepazīstas ar MK noteikumiem Nr.692), ietverot informāciju par:

1. Trīs potenciāliem licenciātiem vai investoriem;

2. Licenciātu un investoru uzrunāšanas un pārdošanas aktivitātēm;

3. Tirgus reakcijas analīzi (atgriezeniskās saites saņemšana no uzrunātajiem komersantiem).
	

	Komercializācijas plāns jāizstrādā tā, lai netiktu pieļautas šādas neatbilstības:

•
Tehnoloģija izstrādāta, ņemot vērā nereālu tirgu, t.i., neatbilstība cenai, uzņēmējdarbības modelim, tirgus lielumam un tml.;

•
Tehnoloģijai trūkst datu pārbaudes un ir grūtības paaugstināt tirgus interesi;

•
Tehnoloģija ir palaista pārāk agri tirgū un ir radītas cerības, kuras nav iespējams saskaņot ar patērgātāju vajadzībām;

•
Tehnoloģija nav gatava tās uzņemšanai tirgū, un vairs nav līdzekļu turpmākai attīstībai;

•
Tehnoloģija ir daļēji attīstīta, bet tā nav komerciāli pierādīta, tāpēc ir grūti piesaistīt papildu investīcijas P&A un kapitāla ieguldījumiem;

•
Finansējuma piesaiste ir notikusi pārāk agri un nav iespējams izpildīt sākotnējos solījumus investoriem, tādēļ ir grūti piekļūt turpmākajam finansējumam.

Komercializācijas plāna izstrādē ņemt vērā arī šādus rekomendējošos dokumentus/rokasgrāmatas:

1. Frascati rokasgrāmata 
2. Oslo rokasgrāmata

Rokasgrāmatas pieejamas šāda interneta tīmekļa vietnē: 

http://www.liaa.gov.lv/lv/es-fondi/noderiga-informacija/rokasgramatas
Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes laikā pretendents veicot tirgus apzināšanu nodrošina Pasūtītājam informāciju par aptaujātajiem tirgus dalībniekiem, t.sk. nozares uzņēmumiem. Pasūtītāja pārstāvis ir tiesīgs pieprasīt papildus informāciju, t.sk., kontaktu detalizēta sarakstu ar e-pastiem un telefona nr., un veikt kontroles zvanus, lai noskaidrotu informācijas patiesumu. 


	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)


*specifikācija satur minimālas prasības, attiecībā uz iepirkuma priekšmetu.

IV.  Darbu izpilde maksimālie termiņi: 70 kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas dienas, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam.
V.  Darba izpildes process un detalizētie termiņi:

	Darba uzdevuma rezultātus sagatavo PRETENDENTS:
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes atskaitīšanās/atskaites 
	Vismaz 1 (vienu) reizi nedēļā (piektdienās) Pretendentam jādeleģē savs pārstāvis iknedēļas sanāksmēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildāmā darba progresu.

Sanāksmes protokolē Izpildītājs, ja Pasūtītājs ir izteicis šādu vēlmi.
	

	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes nodevums
	Nodevums tiek sagatavots un nodots ne vēlāk kā 45 (četrdesmit piecu) kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas brīža. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai par Tehniskās specifikācijas III.1.punkta apakšpunktiem. Izstrādātais dokuments jāiesniedz latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā.
	

	Komercializācijas stratēģijas atskaitīšanās/atskaites
	Vismaz 1 (vienu) reizi nedēļā (piektdienās) Pretendentam jādeleģē savs pārstāvis iknedēļas sanāksmēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildāmā darba progresu. Pretendentam papildus vismaz 1 (vienu) reizi mēnesī (piektdienās) sanāksmēs jānodrošina arī Iepirkuma nolikuma 5.2.5.apakšpunktā piesaistītā eksperta klātbūtne Pasūtītāja telpās, sniedzot Pasūtītājam interesējošu informāciju par izpildāmo darbu (Ja objektīvu apstākļu dēļ attiecīgajā mēnesī eksperta piedalīšanās nav iespējama, Pasūtītājs un Izpildītājs savstarpēji vienojas par citu tikšanās laiku attiecīgajā mēnesī).

Sanāksmes protokolē Izpildītājs, ja Pasūtītājs ir izteicis šādu vēlmi.
	

	Komercializācijas stratēģijas un pasākuma plāna nodevums
	Nodevums tiek sagatavots un nodots ne vēlāk kā 70 (septiņdesmit) kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas brīža, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai par Tehniskās specifikācijas III.2.punkta apakšpunktiem. Izstrādātais dokuments jāiesniedz latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā. Pasākuma plāns ir jāizdala kā atsevišķs dokuments, iesniedzot latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā.
	

	Papildus informācija PRETENDENTAM
	Ja tiek saņemti LIAA iebildumi par nodevumos atrastām nepilnībām, Pretendentam jāsniedz maksimāls atbalsts nodevumu saskaņošanā ar LIAA pārstāvjiem.

Pakalpojuma izpilde tiks uzskatīta par pieņemtu pēc pušu abpusēji parakstīta nodošanas – pieņemšanas akta parakstīšanas.
	


Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________                   
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/   
 
____________________ 2018.gada ___.________________

            /vieta/  

/datums/

2.pielikums

“Tehniskā specifikācija un 

Pretendenta tehniskais piedāvājums”

LU atklāta konkursa

“Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes ”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF)
nolikumam
TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA un PRETENDENTA TEHNISKAIS PIEDĀVĀJUMS (veidlapa) Iepirkuma priekšmeta 4.daļai “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Alumīnija sakausējuma stieples iegūšana ar elektromagnētisku metodi 3D drukas pielietojumiem””
I. VISPĀRĒJS APRAKSTS

Latvijas Universitātes Fizikas institūtam (turpmāk – LU FI) ir apstiprināts Eiropas Reģionālās attīstības fonda 1.2.1. specifiskā atbalsta mērķa “Palielināt privātā sektora investīcijas P&A” 1.2.1.2. pasākums “Atbalsts tehnoloģiju pārneses sistēmas pilnveidošanai” projekts “Alumīnija sakausējuma stieples iegūšana ar elektromagnētisku metodi 3D drukas pielietojumiem” (turpmāk – projekts), kura ietvaros jāizstrādā tehniski ekonomiskā priekšizpēte (turpmāk – TEP) un jāizstrādā Komercializācijas stratēģija (turpmāk – stratēģija). Stratēģija un TEP izstrādi regulē Ministru kabineta 2016. gada 25. oktobra noteikumi Nr.692 “Darbības programmas “Izaugsme un nodarbinātība” 1.2.1. specifiskā atbalsta mērķa “Palielināt privātā sektora investīcijas P&A” 1.2.1.2. pasākuma “Atbalsts tehnoloģiju pārneses sistēmas pilnveidošanai” īstenošanas noteikumi” (turpmāk – MK noteikumi) un Latvijas investīcijas attīstības aģentūras (turpmāk – LIAA) vadlīnijas (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba):

1) Tehniski ekonomiskās priekšizpētes sagatavošanas metodika;
2) Komercializācijas pasākumu plāna aizpildīšanas metodika.

II. MINIMĀLS TEHNOLOĢIJAS APRAKSTS
LU FI MHD tehnoloģiju laboratorijā ir izstrādāta un eksperimentāli apstiprināta tehnoloģija, kas ar elektromagnētiskā lauka impulsiem un pastāvīgo magnētisko lauku spēj būtiski uzlabot metāla sakausējuma struktūru un tā mehāniskās īpašības. Tehnoloģija balstās uz specifisku magnētisko lauku kombinācijas izmantošanu metāla kristalizācijas laikā. Tiek piedāvāts izveidot nepārtrauktās liešanas iekārtu Al-Mg-Sc un līdzīgiem alumīnija sakausējuma 6-10 mm stienītim, un tā pārstrādei par stiepli nepārtrauktā procesā. Šāda stieple ir izejmateriāls pašlaik ļoti aktuālai tehnikas nozarei-3D metāla drukāšanai. Šī tehnika ļauj veidot sarežģītas detaļas ar minimālu atgriezumu daudzumu. Šī projekta rezultātā iegūtā stieple, paredzēta sarežģītu struktūru veidošanai uz lielas plāksnes. Šādai tehnoloģijai ir liels potenciāls auto un avio industrijā, kur vairums korpusa detaļu ir tieši šāda veida. Šādām detaļām ir būtiskas priekšrocības attiecībā pret alternatīvām, kas ir piemetināšana vai pieskrūvēšana pie plāksnes. 

III.DARBA UZDEVUMS:

1. PRETENDENTS balstoties uz LU FI sniegto informāciju par saņemtajiem un izpildītajiem pasūtījumiem, kā arī veicot aptaujas pie enerģētikas, metalurģijas un citu sfēru uzņēmumiem, un saskaņā ar LIAA izstrādāto metodiku, (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) jāizstrādā, balstoties uz LU FI priekšlikumiem, tehniski ekonomisko priekšizpēti (TEP):

	Nr. p.k.
	TEHNISKĀS SPECIFIKĀCIJA TEP IZSTRĀDEI*
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	1.
	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes (TEP) veikšana:
	

	1.1.
	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes (TEP) Tehnoloģijas aprakstu un tās izmantošanas sadaļu PRETENDENTS izstrādā kopā ar PASŪTĪTĀJA darbiniekiem un tajā ir jāietver:
	

	1.1.1.
	TEHNOLOĢIJAS APRAKSTS UN TĀS IZMANTOŠANA:
	

	
	Tehnoloģijas apraksts, norādot tās darbības galvenos principus un piemītošās īpašības. Jāapraksta problēma, kuru risina piedāvātā tehnoloģija, t.i., kāds ir tehnoloģijas sniegtais labums un tās mērķis.
	

	
	Jāsniedz pamatojums, ka tehnoloģija darbojas un ar to ir iespējams sasniegt rezultātus (jāsniedz informācija par līdz šim veiktajiem testiem un aprēķiniem un iegūtajiem datiem, kas pamato tehnoloģijas pielietojumu un rezultātus).
	

	
	Jānorāda avoti, uz kādiem publicētiem vai patentētiem rezultātiem balstās piedāvāta tehnoloģija.
	

	
	Jānovērtē kādā attīstības stadijā atrodas tehnoloģija un jānorāda turpmāk veicamie un nepieciešamie pasākumi, lai pārliecinātos par tehnoloģijas darbību un tālāku tehnoloģijas komercializāciju. Jānorāda līdz kādai pakāpei plānots tehnoloģiju attīstīt šī projekta ietvaros un kādi varētu būt tehnoloģijas tālāki attīstības virzieni (tehnoloģijas nākotnes potenciāls).
	

	
	Jāidentificē riski un tehnoloģiskie izaicinājumi, kas saistīti ar tehnoloģijas attīstīšanu līdz tādai pakāpei, lai to varētu ieviest tirgū.
	

	
	Jāizvērtē tehnoloģijas vājās puses un ar tās pielietošanu saistītās problēmas un ierobežojumi.
	

	
	Jāapraksta šobrīd pastāvošie analogie risinājumi un jāsniedz izstrādātās tehnoloģijas funkcionalitātes un citu raksturojošo rādītāju salīdzinājums ar analogiem, pamatojot jaunās tehnoloģijas priekšrocības (piemēram, efektivitāte, lietošanas priekšrocības, zemākas ražošanas vai ekspluatācijas izmaksas, savietojamība ar citām tehnoloģijām, ietekme uz vidi, enerģijas patēriņš, drošība u.c.).
	

	
	Attiecībā uz tehnoloģijas pielietošanas daudzveidību jānovērtē, vai tā pielietojuma ziņā ir specifiska un vērsta uz kādu šauru pakalpojumu vai produktu nišu vai gluži pretēji – plaši pielietojama.
	

	
	Jāpamato, ka tehnoloģija ir tehniski savienojama ar saistītajām tehnoloģijām, un to ir iespējams patērēt pie esošās tirgus situācijas (tirgus tehniski ir piemērots tehnoloģijas ieviešanai, būtiski šķēršļi nepastāv).
	

	
	Jāsniedz pamatojums, ka tehnoloģija var radīt vērtību un priekšrocības tehnoloģijas izmantotājam (patērētājam, ražotājam vai citiem sadarbības partneriem) un ka tirgū ir pieprasījums pēc šāda veida tehnoloģijas, kā arī tehnoloģijai piemīt konkurētspējas priekšrocības, salīdzinot ar pastāvošajām tehnoloģijām.
	

	1.2.
	TEHNISKI EKONOMISKĀS PRIEKŠIZPĒTES (TEP) EKONOMISKĀS DAĻAS APRAKSTU UN TĀS IZMANTOŠANAS sadaļu PRETENDENTS izstrādā kopā ar PASŪTĪTĀJA darbiniekiem un tajā ir jāietver:
	

	1.2.1.
	Tirgus:
	

	
	Jāpamato tehnoloģijas sasaiste ar tirgus pieprasījumu, proti, kāds varētu būt tehnoloģijas pielietojums un kādu pakalpojumu sniegšanā/produktu ražošanā tehnoloģija varētu tikt izmantota.
	

	
	Jāidentificē potenciālie tehnoloģijas (vai produkta/pakalpojuma, ar ko saistīta izstrādātā tehnoloģija) patērētāji un jānovērtē attiecīgā tirgus pieprasījums. Jāapraksta, vai tirgus apgūšana saistāma ar market pull vai technology push stratēģiju.
	

	
	Jāsniedz informācija par nozari kopumā, tirgus lielumu un struktūru.
Nosakot potenciālā tirgus apmēru, jāņem vērā ne tikai specifiskas prasības un regulējums nozarē, bet arī sociālekonomiskie un ģeogrāfiskie apstākļi (piemēram, klimats var ietekmēt tehnoloģijas pielietojumu atsevišķos reģionos), tādējādi aprēķiniem izmantojot datus par tādiem tirgiem, kuru apgūšana ir reāla.
	

	
	Jāveic mērķa tirgus analīze, tai skaitā norādot, vai mērķa tirgus ir jauns tirgus, augošs tirgus vai pilnībā izveidojies tirgus ar stabiliem dalībniekiem, jāizvērtē tirgus pieejamība (jo tirgus pieejamība ir zemāka, jo mārketinga izmaksas būs augstākas).
Jābūt apskatītām tirgus tendencēm (tai skaitā pastāvošās un jaunās un attīstības stadijā esošās tehnoloģijas), tirgus pieejamībai un konkurencei.
	

	
	Jāizvērtē, vai izstrādāto tehnoloģiju ir iespējams “patērēt” pie esošās tirgus situācijas un izveidotās infrastruktūras (vai tehnoloģija ir savietojama ar esošajām tehnoloģijām un procesiem). Iespējams, lai tehnoloģiju varētu ieviest tirgū, tehnoloģijai vai pastāvošajai infrastruktūrai ir jāveic papildus pielāgojumi.
	

	
	Jāizvērtē, vai izstrādāto tehnoloģiju ir lietderīgi un ekonomiski pamatoti virzīt uz esošo tirgus segmentu, t.sk., vai uz esošo tirgus segments  ir efektīvi sākotnēji koncentrēt lielāko apzināto tirgus daļu. Balstoties uz pasūtītāju pārstāvju sniegtajiem tehnoloģijas paskaidrojumiem un aprakstiem, veikt izvērtējumu vai nav vēl kāds tehnoloģijas pielietojums un attiecīgi alternatīvs tirgus citā nozarē vai apakšnozarē, piemēram, citu sakausējumu ražošanas tehnoloģijā vai pat ārpus metalurģijas nozares.
	

	1.2.2.
	EKONOMISKAIS PAMATOJUMS:
	

	
	Nepieciešams novērtēt, cik ilgs laiks un finanšu resursi būs nepieciešami, lai tehnoloģiju attīstītu līdz tādai pakāpei, lai to varētu piedāvāt tirgū (tāds TRL, kuru sasniedzot, investors/komersants ir gatavs uzņemties tehnoloģijas turpmāku attīstīšanu un/vai ieviešanu savā saimnieciskajā darbībā).
	

	
	Jābūt apzinātām komercializācijas pasākumu izmaksām un ieņēmumiem, kas varētu tikt gūti. Aprēķinam jābūt balstītam uz tehniski ekonomiskās priekšizpētes laikā iegūto informāciju, tai skaitā gan uz veikto tirgus analīzi un mērķa tirgus lielumu, gan izstrādātās tehnoloģijas konkurētspējas priekšrocībām.
	

	
	Priekšizpētē jāietver aprēķins, prognozējot ne tikai tehnoloģijas ieviešanas izmaksas, tai skaitā nepieciešamo atļauju saņemšanas un licencēšanas izmaksas, bet arī tālākās nu jau konkrēta produkta ražošanas, ekspluatācijas, mārketinga u.c. izmaksas. Jāpamato, ka tehnoloģijas izmantošana vai plānotā produkta ražošana ir ekonomiski pamatota.
	

	
	Jāpamato, ka tehnoloģijas komercializācija būs rentabla (tehnoloģijas attīstīšanas un ieviešanas rezultātā gūtajam labumam jābūt lielākam, kā veiktajām investīcijām).
	

	1.2.3.
	CITA BŪTISKA INFORMĀCIJA:
	

	
	Intelektuālā īpašuma tiesību nostiprināšana - vai tehnoloģija var tikt aizsargāta ar patentu un kāda ir varbūtība, ka trešā puse tehnoloģiju spēs nokopēt, vai šobrīd uz tehnoloģiju ir reģistrēts kāds patents. Jāapskata, vai, ieviešot tehnoloģiju tirgū, netiks pārkāptas jau nostiprinātas intelektuālā īpašuma tiesības.
	

	
	Informācija par citām pētniecības organizācijām vai komersantiem, kas strādā pie līdzīgas tehnoloģijas izstrādes. Kā tas var ietekmēt šo projektu un kāds ir risks, ka kāds “pasteigsies priekšā”, tādējādi samazinot tehnoloģijas vērtību un tās komercializācijas iespējas.
	

	
	Priekšizpētes rezultātā ir jādod rekomendācijas kā tehnoloģija ir komercializējama.
	

	
	Pretendentam/izpildītājām iepazīstoties ar tehnoloģijas detalizēto aprakstu, jānodrošina intelektuālā īpašuma (spēkā esošo patentu) izpēti un analīzi, attiecībā uz Pasūtītāja piedāvāto tehnoloģiju.
	


*specifikācija satur minimālas prasības, attiecībā uz iepirkuma priekšmetu.

2. PRETENDENTS balstoties uz veikto TEP un LIAA izstrādāto metodiku (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) jāizstrādā un jāiesniedz komercializācijas stratēģija un komercializācijas plāns:

	Nr. p.k.
	TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA KOMERCIALIZĀCIJAS STRATĒĢIJAS IZSTRĀDEI
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	2.
	Komercializācijas stratēģija ir konkrēta produkta vai tehnoloģijas apraksts, kurā tiek atainoti secīgi soļi produkta vai tehnoloģijas attīstīšanai no koncepcijas līdz ieviešanai tirgū, kā arī izvēle starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes, un ieteikts, kāda informācija jāsagatavo, kā iegūt potenciālo licenciātu vai investīciju fondu uzmanību un piedāvāt tiem izstrādni vai tehnoloģiju.

Komercializācijas stratēģijā iekļaujamā informācija neaprobežojas ar šajā tehniskajā specifikācijā ietvertajām prasībām.

Komercializācijas stratēģijas izstrādi veic IZPILDĪTĀJS, un tajā ir jāietver vismaz turpmāk minētā informācija:
	

	2.1.
	Vienas lapas biznesa plāna izstrāde
	Sagatavo, piemēram, Lean Canvas formu vai kādu citu formu pēc izvēles.
	

	2.2.
	Vispārīga informācija (apkopojums) par tehnoloģiju no TEP
	Balstoties uz iepriekš veikto tehniski ekonomisko priekšizpēti, norāda svarīgāko informāciju par tehnoloģijas pielietojumu, attīstības stadiju, priekšrocībām un komercializācijas secinājumiem
	

	2.3.
	Komanda
	Apraksta:

1. Kas ir nepieciešams (kādi cilvēki, kompetences)

2. Sadarbībā ar Pasūtītāja personālu – Pasūtītāja esošo darbinieku līdzšinējā pieredze un rezultāti)

3. Kas pietrūkst (kādi cilvēki, kompetences)

4. Kā un kur to var iegūt
	

	2.4.
	Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzība mērķa tirgos
	Apraksta:

1. Kopā ar Pasūtītāja personālu – Intelektuālā īpašuma tiesību pašreizējo statusu (īpašumtiesības, izgudrotāji un informācija par rūpnieciskā īpašuma tiesību objektiem)

2. Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzības stratēģiju (pamatojums mērķa tirgus valstīm, aizsardzības nepieciešamība)

3. Problēmjautājumus, kas saistīti ar īpašumtiesībām, darbības brīvību
	

	2.5.
	Tirgus analīze
	1. Veic tehnoloģijas iespējamo darbības jomu plašāku izpēti (tendences, tirgus izmērs, ģeogrāfiskais aspekts un tml.) un mērķa tirgus izvēli

2. Apraksta klientu vajadzības (potenciālo klientu profils, segments un pieprasījuma analīze)

3. Apraksta konkurentus (apraksts par pašreizējām/jaunām tehnoloģijām, iespējamiem konkurentiem un to stratēģijām)
	

	2.6.
	Komercializācijas stratēģijas izvēle
	Rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību nodošanas veidu izvērtējums, rekomendējot piemērotāko(s).

Pamato veikto izvēli starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes.

Papildus: komercializācijas plānam jāparedz ne tikai piemēram, IĪ nodošana, bet jābūt aprakstītiem soļiem sākot tiem, kas veicami sākot ar LIAA projekta 2. kārtu, beidzot ar tehnoloģijas ieviešanu ražošanā vai jaunā produkta pārdošanu. Šī informācija ir nepieciešama lai būtu iespējams potenciālos licenciātus tiešām pārliecināt, ka tehnoloģija ir sekmīgi komercializējama, nevis tikai licenzējama.
	

	2.7.
	Komercializācijas pasākumu plāns
	Komercializācijas pasākumu plāns ir atbilst sekojošiem kritērijiem:

· plāns ir iesniegts atbilstoši LIAA sagatavotajai formai un tajā ir norādīti konkrēti komercializācijas pasākumi, to īstenošanas laiks un budžets. Laiks un budžets tiek detalizēti saskaņots ar Pasūtītāja pārstāvi.;
· plānā norādītais projekta īstenošanas laiks nepārsniedz trīs gadus (projekta termiņš tiek skaitīts no komercializācijas pasākumu plāna iesniegšanas LIAA). Projekta īstenošanas laiks tiek atsevišķi saskaņots ar Pasūtītāju;
· MK 25.10.2016. noteikumu Nr.692 37.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām jābūt veiktām ne vēlāk kā līdz 2021.gada 31.decembrim;

· MK 25.10.2016. noteikumu Nr.692 35.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām - ne vēlāk kā līdz 2022.gada 30.jūnijam;

· plānā iekļautās darbības atbilst MK 25.10.2016. noteikumos Nr.692 noteiktajām atbalstāmajām darbībām;
· plānā iekļautās darbības ir jāparedz komercializācijas stratēģijā;

· plānā iekļautajām darbībām ir jānodrošina komercializācijas stratēģijas mērķu sasniegšanu.
KOMERCIALIZĀCIJAS PASĀKUMU PLĀNS atbilst un izstrādāts atbilstoši LIAA tīmekļa vietnē pieejamai informācijai (http://www.liaa.gov.lv/lv/fondi/2014-2020/atbalsts-petniecibas-rezultatu-komercializacijai/atbalsta-sanemsanas-kartiba) un nolikuma pielikumā pievienotajai formai.
	

	2.8.
	Finanšu plāns un ieņēmumi
	Sniedz informāciju par:

1. Kopējo nepieciešamo budžetu;

2. Pasākuma ietvaros pieejamo finansējums un tā izlietojumu;

3. Naudas plūsmu (ieņēmumi un izdevumi projekta īstenošanas laikā – pa mēnešiem un līdz tehnoloģijas komercializēšanai – pa gadiem);

4. Ieguldījumu atdevi un efektivitāti (cik lielu labumu pētniecības organizācija gūs no tehnoloģijas komercializēšanas);

5. Galvenajiem termiņiem un būtiskākajiem atskaites punktiem (projekta īstenošanas laikā).
	

	2.9.
	Riska analīze
	1. Veic projekta risku uzskaitījumu (tehnoloģijas attīstības riski, projekta vadības riski, tirgus riski, finanšu riski un citi iespējamie riski);

2. Izstrādā Rīcības plānu risku samazināšanai un alternatīvu plānu būtiskāko risku iestāšanās gadījumā.
	

	2.10.
	Tehnoloģijas attīstīšanas un komercializēšanas secīgi soļi
	Izstrādā komercializācijas ceļa karti (ieteicamais plāns) atbilstoši projekta budžetam, attiecināmām izmaksām un atbalstāmajām darbībām (stratēģijas izstrādātājiem jāiepazīstas ar MK noteikumiem Nr.692), ietverot informāciju par:

1. Trīs potenciāliem licenciātiem vai investoriem;

2. Licenciātu un investoru uzrunāšanas un pārdošanas aktivitātēm;

3. Tirgus reakcijas analīzi (atgriezeniskās saites saņemšana no uzrunātajiem komersantiem).
	

	Komercializācijas plāns jāizstrādā tā, lai netiktu pieļautas šādas neatbilstības:

•
Tehnoloģija izstrādāta, ņemot vērā nereālu tirgu, t.i., neatbilstība cenai, uzņēmējdarbības modelim, tirgus lielumam un tml.;

•
Tehnoloģijai trūkst datu pārbaudes un ir grūtības paaugstināt tirgus interesi;

•
Tehnoloģija ir palaista pārāk agri tirgū un ir radītas cerības, kuras nav iespējams saskaņot ar patērgātāju vajadzībām;

•
Tehnoloģija nav gatava tās uzņemšanai tirgū, un vairs nav līdzekļu turpmākai attīstībai;

•
Tehnoloģija ir daļēji attīstīta, bet tā nav komerciāli pierādīta, tāpēc ir grūti piesaistīt papildu investīcijas P&A un kapitāla ieguldījumiem;

•
Finansējuma piesaiste ir notikusi pārāk agri un nav iespējams izpildīt sākotnējos solījumus investoriem, tādēļ ir grūti piekļūt turpmākajam finansējumam.

Komercializācijas plāna izstrādē ņemt vērā arī šādus rekomendējošos dokumentus/rokasgrāmatas:

1. Frascati rokasgrāmata 
2. Oslo rokasgrāmata

Rokasgrāmatas pieejamas šāda interneta tīmekļa vietnē: 

http://www.liaa.gov.lv/lv/es-fondi/noderiga-informacija/rokasgramatas
Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes laikā pretendents veicot tirgus apzināšanu nodrošina Pasūtītājam informāciju par aptaujātajiem tirgus dalībniekiem, t.sk. nozares uzņēmumiem. Pasūtītāja pārstāvis ir tiesīgs pieprasīt papildus informāciju, t.sk., kontaktu detalizēta sarakstu ar e-pastiem un telefona nr., un veikt kontroles zvanus, lai noskaidrotu informācijas patiesumu. 


	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)


*specifikācija satur minimālas prasības, attiecībā uz iepirkuma priekšmetu.

IV. Darbu izpilde maksimālie termiņi: 70 kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas dienas, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam.

V. Darba izpildes process un detalizētie termiņi:

	Darba uzdevuma rezultātus sagatavo PRETENDENTS:
	PRETENDENTA PIEDĀVĀJUMS (pretendents apliecina ierakstot “Izpildīsim” vai “Nodrošināsim”)

	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes atskaitīšanās/atskaites 
	Vismaz 1 (vienu) reizi nedēļā (piektdienās) Pretendentam jādeleģē savs pārstāvis iknedēļas sanāksmēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildāmā darba progresu.

Sanāksmes protokolē Izpildītājs, ja Pasūtītājs ir izteicis šādu vēlmi.
	

	Tehniski ekonomiskās priekšizpētes nodevums
	Nodevums tiek sagatavots un nodots ne vēlāk kā 45 (četrdesmit piecu) kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas brīža. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai par Tehniskās specifikācijas III.1.punkta apakšpunktiem. Izstrādātais dokuments jāiesniedz latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā.
	

	Komercializācijas stratēģijas atskaitīšanās/atskaites
	Vismaz 1 (vienu) reizi nedēļā (piektdienās) Pretendentam jādeleģē savs pārstāvis iknedēļas sanāksmēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildāmā darba progresu. Pretendentam papildus vismaz 1 (vienu) reizi mēnesī (piektdienās) sanāksmēs jānodrošina arī Iepirkuma nolikuma 5.2.5.apakšpunktā piesaistītā eksperta klātbūtne Pasūtītāja telpās, sniedzot Pasūtītājam interesējošu informāciju par izpildāmo darbu (Ja objektīvu apstākļu dēļ attiecīgajā mēnesī eksperta piedalīšanās nav iespējama, Pasūtītājs un Izpildītājs savstarpēji vienojas par citu tikšanās laiku attiecīgajā mēnesī).

 Sanāksmes protokolē Izpildītājs, ja Pasūtītājs ir izteicis šādu vēlmi.
	

	Komercializācijas stratēģijas un pasākuma plāna nodevums
	Nodevums tiek sagatavots un nodots ne vēlāk kā 70 (septiņdesmit) kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas brīža, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai par Tehniskās specifikācijas III.2.punkta apakšpunktiem. Izstrādātais dokuments jāiesniedz latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā. Pasākuma plāns ir jāizdala kā atsevišķs dokuments, iesniedzot latviešu un angļu valodā, 3 (trīs) eksemplāros +1  (viena) elektroniskā kopija ierakstīta zibatmiņā.
	

	Papildus informācija PRETENDENTAM
	Ja tiek saņemti LIAA iebildumi par nodevumos atrastām nepilnībām, Pretendentam jāsniedz maksimāls atbalsts nodevumu saskaņošanā ar LIAA pārstāvjiem.

Pakalpojuma izpilde tiks uzskatīta par pieņemtu pēc pušu abpusēji parakstīta nodošanas – pieņemšanas akta parakstīšanas.
	


Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________                   
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/   
 
____________________ 2018.gada ___.________________

            /vieta/  

/datums/

3.pielikums

“Pretendenta finanšu piedāvājums”
LU iepirkuma “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF) nolikumam

PRETENDENTA FINANŠU PIEDĀVĀJUMS Iepirkuma priekšmeta 1.daļai “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Šķidru alumīnija sakausējumu degazēšanas intensifikācija no izšķīdušā ūdeņraža ar argona mikroburbuļiem, kurus rada ar intensīvu turbulentu šķidrā metāla strūklu, izveidojot to ar bezkontakta elektromagnētisku maisītāju””
	Nr. p.k.
	Pakalpojums – Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi 
	Cena EUR, bez PVN

	1
	Komercializācijas stratēģijas izstrādes pakalpojumi
	

	2
	TEP izstrādes pakalpojumi
	

	Kopā EUR bez PVN:
	


* Finanšu piedāvājumā cenām jābūt norādītām EUR bez PVN, norādot 2 (divas) zīmes aiz komata. Pretendents finanšu piedāvājumā ietver visas izmaksas, kas saistītas ar Pakalpojuma sniegšanu, tāpat arī visus nodokļus un nodevas, izņemot PVN.

Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________                   
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/   
 
____________________ 2018.gada ___.________________

            /vieta/  

/datums/
3.pielikums

“Pretendenta finanšu piedāvājums”
LU iepirkuma “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF) nolikumam

PRETENDENTA FINANŠU PIEDĀVĀJUMS Iepirkuma priekšmeta 2.daļai “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas, MHD tehnoloģijā balstītas PbLi eiktetikas ražošanas iekārtas izstrādāšana un komercializācija””
	Nr. p.k.
	Pakalpojums – Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi 
	Cena EUR, bez PVN

	1
	Komercializācijas stratēģijas izstrādes pakalpojumi
	

	2
	TEP izstrādes pakalpojumi
	

	Kopā EUR bez PVN:
	


* Finanšu piedāvājumā cenām jābūt norādītām EUR bez PVN, norādot 2 (divas) zīmes aiz komata. Pretendents finanšu piedāvājumā ietver visas izmaksas, kas saistītas ar Pakalpojuma sniegšanu, tāpat arī visus nodokļus un nodevas, izņemot PVN.

Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________                   
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/   
 
____________________ 2018.gada ___.________________

            /vieta/  

/datums/

3.pielikums

“Pretendenta finanšu piedāvājums”
LU iepirkuma “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF) nolikumam
PRETENDENTA FINANŠU PIEDĀVĀJUMS Iepirkuma priekšmeta 3.daļai “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas ferotitāna un citu speciālo sakausējumu iegūšanas no oksīdu formas tehnoloģijas attīstīšana””
	Nr. p.k.
	Pakalpojums – Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi 
	Cena EUR, bez PVN

	1
	Komercializācijas stratēģijas izstrādes pakalpojumi
	

	2
	TEP izstrādes pakalpojumi
	

	Kopā EUR bez PVN:
	


* Finanšu piedāvājumā cenām jābūt norādītām EUR bez PVN, norādot 2 (divas) zīmes aiz komata. Pretendents finanšu piedāvājumā ietver visas izmaksas, kas saistītas ar Pakalpojuma sniegšanu, tāpat arī visus nodokļus un nodevas, izņemot PVN.

Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________                   
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/   
 
____________________ 2018.gada ___.________________

            /vieta/  

/datums/
3.pielikums

“Pretendenta finanšu piedāvājums”
LU iepirkuma “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF) nolikumam
PRETENDENTA FINANŠU PIEDĀVĀJUMS Iepirkuma priekšmeta 4.daļai “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Alumīnija sakausējuma stieples iegūšana ar elektromagnētisku metodi 3D drukas pielietojumiem””
	Nr. p.k.
	Pakalpojums – Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi 
	Cena EUR, bez PVN

	1
	Komercializācijas stratēģijas izstrādes pakalpojumi
	

	2
	TEP izstrādes pakalpojumi
	

	Kopā EUR bez PVN:
	


* Finanšu piedāvājumā cenām jābūt norādītām EUR bez PVN, norādot 2 (divas) zīmes aiz komata. Pretendents finanšu piedāvājumā ietver visas izmaksas, kas saistītas ar Pakalpojuma sniegšanu, tāpat arī visus nodokļus un nodevas, izņemot PVN.

Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________                   
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/   
 
____________________ 2018.gada ___.________________

            /vieta/  

/datums/
4.pielikums

“Pieredzes apraksta veidlapa” 

LU atklāta konkursa

“Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF)
nolikumam
INFORMĀCIJA PAR PRETENDENTA PIEREDZI

Iepirkuma priekšmeta ___. daļā “__________________”
Apliecinām, ka, atbilstoši nolikuma 5.2.3.punktā noteiktajai kvalifikācijas prasībai, iepriekšējo trīs gadu laikā (2015., 2016., 2017.gadā un 2018.gadā līdz piedāvājumu iesniegšanai) esam veikuši šādu vismaz 2 (divu) detalizētu dokumentu izstrādi:

	Nr. P.k.
	Projekta, kuram veikta dokumentu izstrāde, nosaukums, īss apraksts un joma/ nozare
	Dokumentu izstrādes laiks (norādīt gadu, mēnesi un datumu, kad pilnībā izstrādāts dokuments iesniegts pasūtītājam)
	Informācija par Pakalpojuma pasūtītāju, norādot pasūtītāja nosaukumu, kontaktpersonu un kontaktinformāciju – tālruņa Nr., e-pastu

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	[…]
	
	
	


Apliecinām, ka, atbilstoši nolikuma 5.2.4.punktā noteiktajai kvalifikācijas prasībai, iepriekšējo trīs gadu laikā (2015., 2016., 2017.gadā un 2018.gadā līdz piedāvājumu iesniegšanai) esam veikuši šādu vismaz 3 (trīs) detalizētu dokumentu izstrādi:

	Nr. P.k.
	Projekta, kuram veikta dokumentu izstrāde, nosaukums, īss apraksts un joma/nozare
	Nolikuma 5.2.4.punktā minētās sadaļas (vismaz 6), kuras ietvertas izstrādātajā dokumentā
	Dokumentu izstrādes laiks (norādīt gadu, mēnesi un datumu, kad pilnībā izstrādāts dokuments iesniegts pasūtītājam)
	Informācija par Pakalpojuma pasūtītāju, norādot pasūtītāja nosaukumu, kontaktpersonu un kontaktinformāciju – tālruņa Nr., e-pastu

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	[…]
	
	
	
	


Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________ 

     
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/
____________________ 2018.gada ___.________________

/vieta/  




  /datums/
5.pielikums

“Informācija par eksperta pieredzi”
LU iepirkuma “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF) nolikumam
INFORMĀCIJA PAR EKSPERTU PIEREDZI 

Iepirkuma priekšmeta ___. daļā “__________________”
Apliecinām, ka, atbilstoši nolikuma 5.2.5.punktā noteiktajai kvalifikācijas prasībai, pretendents pakalpojuma izpildē piesaistīs ekspertu _____(eksperta vārds, uzvārds)______________, kurš iepriekšējo trīs gadu laikā (2015., 2016., 2017.gadā un 2018.gadā līdz piedāvājumu iesniegšanai) ir piedalījies vismaz 2 (divu) jaunu produktu vai tehnoloģijas komercializācijas stratēģiju izstrādē, t.sk., piedalījies jauna produkta vai tehnoloģijas tehniski ekonomiskā priekšizpētē.

	Nr. p.k.
	Projekta, kuram veikta komercializācijas stratēģijas izstrāde, nosaukums un īss apraksts
	Komercializācijas stratēģijas izstrādes laiks (norādīt gadu, mēnesi un datumu, kad pilnībā izstrādāta stratēģija iesniegta pasūtītājam)
	Informācija par Pakalpojuma pasūtītāju, norādot pasūtītāja nosaukumu, kontaktpersonu un kontaktinformāciju – tālruņa Nr., e-pastu

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	[…]
	
	
	


Apliecinām, ka, atbilstoši nolikuma 5.2.6.punktā noteiktajai kvalifikācijas prasībai, pretendents pakalpojuma izpildē piesaistīs finanšu ekspertu _____(eksperta vārds, uzvārds)______________, kuram iepriekšējo trīs gadu laikā (2015., 2016., 2017.gadā un 2018.gadā līdz piedāvājumu iesniegšanai) ir pieredze vismaz 1 (viena) projekta biznesa plāna aprēķinu izstrādē.
	Nr. p.k.
	Projekta, kuram veikta 

biznesa plāna aprēķinu izstrāde, nosaukums un īss apraksts
	Biznesa plāna aprēķinu izstrādes laiks (norādīt gadu, mēnesi un datumu, kad pilnībā izstrādāta stratēģija iesniegta pasūtītājam)
	Informācija par Pakalpojuma pasūtītāju, norādot pasūtītāja nosaukumu, kontaktpersonu un kontaktinformāciju – tālruņa Nr., e-pastu

	1.
	
	
	

	[...]
	
	
	


Pretendents (pretendenta pilnvarotā persona):

_________________________                _______________        _________________ 

     
 /vārds, uzvārds/ 

               /amats/                            /paraksts/
____________________ 2018.gada ___.________________

            /vieta/  

  /datums/     

6.pielikums

“Saistību izpildes nodrošinājuma par pretendenta līgumsaistību izpildi (paraugs)”
LU iepirkuma “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF) nolikumam
Saistību izpildes nodrošinājuma par pretendenta līgumsaistību izpildi (paraugs)*
Saistību izpildes nodrošinājums Nr. __________________

__________________________________________________________________ (pretendenta nosaukums, adrese, vienotais Reģ. Nr.)
 (turpmāk – Izpildītājs) ir informējis _____________________________________________,

                           (bankas/apdrošināšanas sab. nosaukums) 

ka ______________________ ir parakstīts Līgums Nr. ________  (turpmāk Līgums)

                         (datums)     

starp Latvijas Universitāti un __________(pretendenta nosaukums)_______________ par komercializācijas stratēģijas un tehniski ekonomiskās priekšizpētes izstrādes pakalpojumiem. Saskaņā ar Līguma noteikumiem Izpildītājam jānodrošina Jūs ar Saistību izpildes garantiju.

Ņemot vērā iepriekš minēto, mēs, _________________________________________________, 

                                   (bankas/ apdrošināšanas sabiedrības nosaukums, adrese, vienotais reģ.nr.) 

atsakoties izmantot jebkuras mūsu klienta – galvenā parādnieka ierunas, garantējam samaksāt uz Jūsu norādīto kontu pēc Jūsu pirmā rakstiskā pieprasījuma jebkuru summu līdz ________________________________________________________________________
                                                                (valūta un summa vārdiem) 
saņemot Latvijas Universitātes rakstisku prasību maksāt summu, kas nepārsniedz šīs garantijas summu, un Latvijas Universitātes rakstisku apstiprinājumu, ka

SYMBOL 183 \f "Symbol" \s 10 \h
Izpildītājs nav izpildījis savas saistības saskaņā ar Līgumu, norādot, kādas saistības nav izpildītas.

Lai _________________________________________________varētu identificēt parakstus

                        (bankas/apdrošināšanas sabiedrības nosaukums)
uz iesniegtajiem dokumentiem, parakstiem ir jābūt notariāli apstiprinātiem, vai arī dokumenti iesniedzami ar jūs apkalpojošās bankas starpniecību un šī banka apliecina parakstu pareizību dokumentos, vai arī tie iesniedzami elektroniski, noformējot atbilstoši Elektronisko dokumentu likuma prasībām.

Mūsu garantija ir spēkā līdz 2018.gada 30.jūlijam un izbeidzas pilnībā un automātiski, ja:

· līdz šim datumam _____________________________________________

                                                       (bankas/ apdrošināšanas sabiedrības nosaukums)

nav saņēmusi Jūsu rakstisko prasību maksāt un apstiprinājumu, neatkarīgi no tā, vai šī garantija ir mums atgriezta vai nav, vai,

· ja __________________________________tiks atgriezts garantijas oriģināls

         (bankas/apdrošināšanas sabiedrības nosaukums)
pirms minētā garantijas beigu termiņa iestāšanās, neatkarīgi no tā, vai ___________________________________saņēmusi Jūsu rakstisku

         (bankas/apdrošināšanas sabiedrības nosaukums)

 paziņojumu par garantijas saistību izbeigšanos.

Katrs ar šo garantiju saistībā esošais maksājums atbilstoši samazinās saistības.

Šī garantija ir izdota vienā oriģinālā eksemplārā – garantijas saņēmējam. 

Šī garantija ir pakļauta Vienotajiem pieprasījuma garantiju noteikumiem (the Uniform Rules for Demand Guarantees) (2010.gada redakcija, Starptautiskās Tirdzniecības palātas publikācija Nr.758). Šai garantijai un ar to saistītajām  tiesiskajām  attiecībām, ciktāl  attiecīgos jautājumus neregulē vienotie pieprasījuma garantiju noteikumi, piemērojami Latvijas Republikas normatīvie akti. Jebkurš strīds, kas rodas starp Kredītiestādi un Pasūtītāju saistībā ar šo garantiju, izšķirams Latvijas Republikas tiesā.

[parakstītāja amata nosaukums][personiskais paraksts][parakstītāja vārds un uzvārds]

* Pretendents var iesniegt saistību nodrošinājumu pēc savas bankas vai apdrošināšanas sabiedrības apstiprinātas formas. Izsniegtajā nodrošinājumā jābūt norādītām visām būtiskajām saistību izpildes nodrošinājuma sastāvdaļām, kas norādītas šajā formā. 

7.pielikums

“Pakalpojuma līguma projekts”

LU iepirkuma “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi”

 (iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF) nolikumam

PAKALPOJUMA LĪGUMS (projekts)
Rīgā 2018. gada ___._________
	Latvijas Universitāte (turpmāk – LU)

līgumu uzskaites Nr. _______________
Iepirkuma identifikācijas Nr.LU 2018/14_ERAF
	__________________ 

līgumu uzskaites Nr. ______________


Latvijas Universitāte, izglītības iestādes reģistrācijas Nr.3341000218, pievienotās vērtības nodokļa maksātāja reģistrācijas Nr.LV 90000076669, juridiskā adrese: Raiņa bulvāris 19, Rīga, LV-1586 (turpmāk – Pasūtītājs), tās prorektora eksakto, dzīvības un medicīnas zinātņu jomā Valda Segliņa personā, kurš rīkojas saskaņā ar LU Administrācijas reglamenta (apstiprināts ar LU 17.07.2017. rīkojumu Nr. 1/244), no vienas puses, un

________________________, (turpmāk tekstā – Izpildītājs), tās _______________________ personā, kas darbojas uz ____________ pamata, no otras puses, kopā saukti “Puses” saskaņā ar Iepirkuma “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi” (id. Nr. LU 2018/14_ERAF) (turpmāk – Iepirkums) rezultātiem, noslēdz šādu līgumu (turpmāk – Līgums), par turpmāk minēto:
1. LĪGUMA PRIEKŠMETS un PAKALPOJUJMA IZPILDES TERMIŅŠ
1.1. Pasūtītājs uzdod Izpildītājam, un Izpildītājs apņemas sniegt Pasūtītājam komercializācijas stratēģijas un tehniski ekonomiskās priekšizpētes (turpmāk – TEP) izstrādes pakalpojumus (turpmāk – Pakalpojums) Iepirkuma __.daļā “______________” atbilstoši šā Līguma noteikumiem un Līguma 1.pielikumā “Tehniskā specifikācija un pretendenta tehniskais piedāvājums” (turpmāk – Līguma 1.pielikums) un 2.pielikuma “Finanšu piedāvājums” (turpmāk – Līguma 2.pielikums) noteiktajam. Līguma pielikumi ir neatņemamas Līguma sastāvdaļas.
1.2. Pakalpojuma izpildes termiņš ir 70 kalendāro dienu laikā no līguma noslēgšanas brīža, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 16.jūlijam.
1.3. Ja Izpildītājs neizpilda Pakalpojumu pilnā apmērā līdz 2018.gada 16.jūlijam, Pasūtītājam ir tiesības vienpusējā kārtā atkāpties no Līguma. Šādā gadījumā Pasūtītājs nemaksā Izpildītājam Līguma 2.1.punktā noteikto līgumcenu.
1.4. Pakalpojuma izpildes vieta: LU Fizikas institūts, Miera iela 32, Salaspils, Latvija.
1.5. Līgums ir spēkā no tā noslēgšanas dienas un ir spēkā līdz pušu saistību pilnīgai izpildei. 

2. LīgumCENA un norēķinu kārtība
2.1. Kopējā līgumcena par sniegto Pakalpojumu ir _____________ EUR (______________euro _______), neieskaitot pievienotās vērtības nodokli (turpmāk – PVN) (turpmāk – Līgumcena). PVN tiek aprēķināts un maksāts Latvijas Republikas normatīvajos aktos noteiktajā apmērā un kārtībā.

2.2. Līgumcenā ir iekļautas visas izmaksas, kas saistītas ar Pakalpojumu izpildi atbilstoši Līguma 1. un 2.pielikumā noteiktajām prasībām, tajā skaitā visi Latvijas Republikas normatīvajos aktos paredzētie nodokļi un nodevas, izņemot PVN.
2.3. Līguma 2.pielikumā noteiktās cenas ir nemainīgas visā Līguma darbības laikā. Iespējamā inflācija, tirgus apstākļu maiņa vai jebkuri citi apstākļi nevar būt par pamatu cenas paaugstināšanai.

2.4. Pasūtītājs veic samaksu Izpildītājam par Izpildītāja veiktajiem Pakalpojumiem 20 (divdesmit) dienu laikā pēc Līdzēju nodošanas – pieņemšanas akta abpusējas parakstīšanas un Izpildītāja izsniegtā rēķina saņemšanas dienas.

2.5. Samaksu par Līgumā noteiktajiem Pakalpojumiem Pasūtītājs veic pārskaitot naudu uz Izpildītāja norādīto bankas norēķinu kontu. Par samaksas dienu tiek uzskatīta diena, kad Pasūtītājs veicis pārskaitījumu uz Izpildītāja norēķinu kontu.

2.6. Visos dokumentos, kas saistīti ar šo Līgumu, tajā skaitā rēķinā, Izpildītājs norāda rēķina pilnas apmaksas datumu, kā arī citus nepieciešamos rekvizītus un datus, Līguma numuru un datumu, iepirkuma identifikācijas numuru Nr.LU 2018/14_ERAF.
2.7. Līguma summas apmaksa tiek līdzfinansēta:
	Nr.p.k.
	Iepirkuma priekšmeta daļas numurs un nosaukums
	Projekta nosaukums un projekta numurs

	1.
	1.daļa  “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Šķidru alumīnija sakausējumu degazēšanas intensifikācija no izšķīdušā ūdeņraža ar argona mikroburbuļiem, kurus rada ar intensīvu turbulentu šķidrā metāla strūklu, izveidojot to ar bezkontakta elektromagnētisku maisītāju””
	no ERAF projekta “Šķidru alumīnija sakausējumu degazēšanas intensifikācija no izšķīdušā ūdeņraža ar argona mikroburbuļiem, kurus rada ar intensīvu turbulentu šķidrā metāla strūklu, izveidojot to ar bezkontakta elektromagnētisku maisītāju” (projekta ID Nr.KC-PI-2017/72) finanšu līdzekļiem.


	2.
	2.daļa  “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas, MHD tehnoloģijā balstītas PbLi eiktetikas ražošanas iekārtas izstrādāšana un komercializācija””
	no ERAF projekta “Efektīvas, MHD tehnoloģijā balstītas PbLi eiktetikas ražošanas iekārtas izstrādāšana un komercializācija” (projekta Nr. KC-PI-2017/73) finanšu līdzekļiem.


	3. 
	3.daļa  “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Efektīvas ferotitāna un citu speciālo sakausējumu iegūšanas no oksīdu formas tehnoloģijas attīstīšana””
	no ERAF projekta “Efektīvas ferotitāna un citu speciālo sakausējumu iegūšanas no oksīdu formas tehnoloģijas attīstīšana” (projekta Nr. KC-PI-2017/74) finanšu līdzekļiem.


	4.
	4.daļa “Komercializācijas stratēģijas un TEP izstrādes pakalpojumi ERAF projektā “Alumīnija sakausējuma stieples iegūšana ar elektromagnētisku metodi 3D drukas pielietojumiem””
	no ERAF projekta “Alumīnija sakausējuma stieples iegūšana ar elektromagnētisku metodi 3D drukas pielietojumiem” (projekta Nr. KC-PI-2017/78) finanšu līdzekļiem.


2.8. Līguma 2.6.punktā noteikto prasību neievērošanas gadījumā Pasūtītājs ir tiesīgs neapmaksāt rēķinu līdz minēto prasību izpildei, par ko Pasūtītājam nevar tikt piemēroti šā Līguma 5.2.punkta noteikumi.
3. PAKALPOJUMU SNIEGŠANAS UN PIEŅEMŠANAS kārtība
3.1. Izpildītājs Pakalpojumu sniedz atbilstoši Līguma nosacījumiem.

3.2. Izpildītājs pēc Līguma 1.pielikumā norādītā Pakalpojuma izpildes sagatavo, paraksta un iesniedz Pasūtītājam parakstīšanai nodošanas – pieņemšanas aktu (Līguma 3.pielikums).
3.3. Pasūtītājs 3 (trīs) darba dienu laikā pēc Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas akta saņemšanas ir tiesīgs pārbaudīt Pakalpojuma izpildes kvalitāti un atbilstību Līguma noteikumiem.
3.4. Ja Pasūtītājs konstatē, ka Izpildītāja veiktajā Pakalpojumā ir trūkumi vai neatbilstības Līgumā vai tā pielikumos noteiktajam, Pasūtītājs sagatavo neatbilstību konstatācijas aktu (Līguma 4.pielikums) un uzaicina Izpildītāju Pasūtītāja noteiktajā vietā un termiņā parakstīt šo aktu.
3.5. Ja Izpildītājs neierodas Pasūtītāja noteiktajā vietā un termiņā parakstīt neatbilstību konstatācijas aktu, Pasūtītājs ir tiesīgs sastādīto neatbilstību konstatācijas aktu nosūtīt Izpildītājam pa pastu ierakstītā sūtījumā, vienlaikus šī dokumenta ieskenētu kopiju nosūtot arī elektroniski uz Izpildītāja e-pastu. Šādā gadījumā ir uzskatāms, ka Izpildītājs ir piekritis neatbilstību konstatācijas aktā noteiktajam bez iebildumiem.
3.6. Izpildītājam ir pienākums neatbilstību konstatācijas aktā norādītos trūkumus un nepilnības novērst par saviem līdzekļiem Pasūtītāja noteiktajā laikā.
3.7. Ja Izpildītājs neatbilstību konstatācijas aktā norādītos trūkumus un nepilnības nenovērš Pasūtītāja noteiktajā termiņā, Pasūtītājs ir tiesīgs veikt tos saviem spēkiem vai pieaicinot trešās personas. Izpildītājs šādā gadījumā atlīdzina Pasūtītājam visus ar neatbilstību konstatācijas aktā norādīto trūkumu un nepilnību novēršanu saistītos izdevumus 15 (piecpadsmit) kalendāra dienu laikā no attiecīga Pasūtītāja paziņojuma un rēķina saņemšanas dienas.

3.8. Pēc neatbilstību konstatācijas aktā norādīto pakalpojuma kvalitātes trūkumu novēršanas, Izpildītājs iesniedz Pasūtītājam atkārtoti Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas aktu un Pasūtītājs to izskata Līgumā noteiktajā kārtībā.

3.9. Pasūtītājs par neatbilstoši Līguma noteikumiem sniegtu Pakalpojumu ir tiesīgs samazināt maksājumu proporcionāli nekvalitatīvi veiktā Pakalpojuma apjomam, izņemot, ja Pakalpojuma nepilnības tiek novērstas Līgumā noteiktajā kārtībā.

3.10. Par Pakalpojuma izpildīšanas dienu tiek uzskatīta diena, kad Izpildītājs nodod Līguma un tā pielikumu noteikumiem atbilstošu Pakalpojumu un Līdzēji vai to pārstāvji ir abpusēji parakstījuši Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas aktu, kas kļūst par Līguma neatņemamu sastāvdaļu un ir pamats norēķiniem starp Pasūtītāju un Izpildītāju.

3.11. Ja Izpildītājs Pakalpojumu nav izpildījis Pasūtītāja noteiktajā termiņā, Pasūtītājs faktu par Pakalpojuma izpildes termiņa nokavējumu norāda neatbilstību konstatācijas aktā, norādot nokavēto stundu vai dienu skaitu.

3.12. Ja pēc Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas akta abpusējas parakstīšanas Pasūtītājs konstatē Pakalpojuma trūkumus, kurus nebija iespējams atklāt pieņemot Pakalpojumu, Pasūtītājam ir tiesības sagatavot neatbilstību konstatācijas aktu, norādot konstatētos trūkumus. Šādā gadījumā Līdzēji rīkojas atbilstoši Līguma 3.4., 3.5., 3.6., 3.7. un 3.8.punktā noteiktajai kārtībai. 

4. LĪDZĒJU tiesības un pienākumi
4.1. Pasūtītāja tiesības un pienākumi:
4.1.1. savlaicīgi pēc Izpildītāja pieprasījuma nodrošināt Izpildītāju ar visu informāciju, kas nepieciešama šā Līguma izpildei un dot Izpildītājam saistošus norādījumus saistībā ar Līguma izpildi;
4.1.2. saskaņā ar šajā Līgumā noteikto kārtību izvērtēt Pakalpojumu atbilstību šajā Līgumā un tā pielikumos noteiktajām prasībām un sniegt attiecīgus komentārus un papildinājumus vai pretenzijas šajā Līgumā noteiktajā kārtībā;
4.1.3. saskaņā ar šajā Līgumā noteikto kārtību pieņemt izpildīto Pakalpojumu, kas atbilst šā Līgumam un tā pielikumu prasībām;
4.1.4. saņemt no Izpildītāja informāciju un paskaidrojumus par Līguma izpildes gaitu un citiem Līguma izpildes jautājumiem;
4.1.5. veikt samaksu par laikā un atbilstoši Līguma un tā pielikumu noteikumiem sniegtajiem Pakalpojumiem šajā Līgumā noteiktajā kārtībā un apmērā;
4.1.6. nepieņemt Pakalpojumu, ja tas neatbilst Līgumā vai tā pielikumos minētajiem nosacījumiem.
4.2. Izpildītāja tiesības un pienākumi:

4.2.1. sniegt Pakalpojumu šajā Līgumā noteiktajā apjomā, termiņā un kvalitātē, kā arī uzņemties atbildību par sekām, kuras iestāsies Līguma neievērošanas vai nepienācīgas izpildes rezultātā;
4.2.2. novērst Pakalpojumu neatbilstību Līguma prasībām saskaņā ar šajā Līgumā noteikto kārtību;
4.2.3. savlaicīgi informēt Pasūtītāju par Līguma izpildes gaitu un par iespējamiem vai paredzamiem kavējumiem Līguma izpildē;
4.2.4. Izpildītājs apņemas bez Pasūtītāja rakstiskas piekrišanas neizpaust informāciju, un veikt visus nepieciešamos pasākumus informācijas, ko Pasūtītājs ieguvis no Pasūtītāja Līguma izpildes gaitā, neizpaušanai, izņemot, ja to pieprasa valsts institūcijas, kurām saskaņā ar normatīvajiem aktiem ir tiesības prasīt šādu informāciju.
4.3. Izpildītājs 5 (piecu) darba dienu laikā pēc Līguma noslēgšanas dienas iesniedz Pasūtītājam Līguma saistību izpildes nodrošinājumu kā bankas garantiju vai apdrošināšanas polisi 20% (divdesmit procentu) apmērā no Līguma 2.1.punktā noteiktas kopējās Līguma summas, kas ir sagatavota atbilstoši Iepirkuma nolikuma 6.pielikumam. Saistību izpildes nodrošinājumam jābūt spēkā līdz 2018.gada 30.jūlijam.
4.4. Ja Izpildītājs šā Līguma 4.3.punktā noteiktajā termiņā neiesniedz Pasūtītājam Līguma saistību izpildes nodrošināju, Pasūtītājam ir tiesības vienpusējā kārtā atkāpties no Līguma.
4.5. Izpildītājs Līguma izpildē iesaistīto personālu, par kuru ir sniedzis informāciju Pasūtītājam un kura kvalifikācijas atbilstību noteiktajām prasībām Pasūtītājs ir vērtējis, kā arī apakšuzņēmējus, uz kuru iespējām Izpildītājs balstījies, lai apliecinātu savas kvalifikācijas atbilstību noteiktajām prasībām, drīkst nomainīt tikai ar Pasūtītāja rakstveida piekrišanu, ievērojot Publisko iepirkumu likuma 62.pantā noteikto.
5. LĪDZĒJU ATBILDĪBA
5.1. Katrs Līdzējs atbild par Līguma saistību neizpildi vai nepienācīgu izpildi Latvijas Republikas normatīvajos aktos un šajā Līgumā noteiktajā kārtībā.

5.2. Par Pakalpojumu apmaksas termiņa kavējumu Izpildītājs ir tiesīgs Pasūtītājam piemērot līgumsodu 0,1% (nulle, komats, viena procenta) apmērā no nokavētā maksājuma summas par katru nokavēto dienu, bet ne vairāk kā 10% (desmit procenti) no Līguma kopējās summas.
5.3. Par Pakalpojuma izpildes termiņa kavējumu Pasūtītājs ir tiesīgs Izpildītājam piemērot līgumsodu 0,1% (nulle, komats, viena procenta) apmērā no laikā neizpildītā Pakalpojuma summas par katru nokavēto stundu, bet ne vairāk kā 10% (desmit procenti) no Līguma kopējās summas.
5.4. Aprēķināto līgumsoda summu Pasūtītājs ir tiesīgs ieturēt no samaksas par izpildītajiem Pakalpojumiem, rakstiski par to informējot Izpildītāju.
5.5. Izpildītājam Līguma spēkā esamības laikā ir saistošs iesniegtais piedāvājums Iepirkumā.
5.6. Izpildītājs uzņemas materiālu atbildību par Pasūtītājam un trešajām personām nodarītajiem zaudējumiem un nemantisko kaitējumu, kā arī atlīdzina visus izdevumus, zaudējumus un nemantisko kaitējumu, kas Izpildītāja darbības vai bezdarbības rezultātā radušies Pasūtītājam un/vai trešajām personām.

6. LĪGUMA GROZĪŠANAS un izbeigšanaS KĀRTĪBA
6.1. Līguma darbības laikā Līdzēji nav tiesīgi veikt būtiskus Līguma grozījumus, izņemot Publisko iepirkuma likuma 61.panta pirmajā daļā noteiktajos gadījumos. Par būtiskiem Līguma grozījumiem ir atzīstami tādi grozījumi, kas atbilst Publisko iepirkuma likuma 61.panta otrās daļas regulējumam. Līguma darbības laikā ir pieļaujami Līguma grozījumi, kas tiek veikti saskaņā ar Publisko iepirkuma likuma 61.pantā noteikto. Visi grozījumi tiek numurēti un tiek pievienoti Līgumam.

6.2. Līdzējiem savstarpēji rakstveidā vienojoties, ir tiesības veikt nebūtiskus Līguma grozījumus. Līguma grozījumi ir neatņemama Līguma sastāvdaļa.
6.3. Līgumu var izbeigt pirms Līguma 1.2.punktā noteiktā termiņa, Līdzējiem savstarpēji par to rakstveidā vienojoties.
6.4. Līguma saistību neizpildes vai Līguma saistību pārkāpuma gadījumā vai, ja netiek ievērots Līguma 5.5.punktā noteiktais, Pasūtītājam ir tiesības, rakstveidā paziņojot Izpildītājam, vienpusējā kārtā atkāpties no Līguma, prasot Izpildītājam atlīdzināt zaudējumus.
6.5. Gadījumā, ja tiesā tiek ierosināta Izpildītāja maksātnespējas vai tiesiskās aizsardzības (ārpustiesas tiesiskās aizsardzības) procesa lieta, Pasūtītājam ir tiesības, iepriekš rakstveidā par to paziņojot Izpildītājam, vienpusējā kārtā atkāpties no Līguma.
6.6. Pasūtītājam ir tiesības, iepriekš rakstveidā paziņojot par to Izpildītājam, vienpusējā kārtā atkāpties no Līguma, ja Izpildītājam piemērotā līgumsoda apmērs sasniedzis 10% (desmit procentus) no Līguma summas.
6.7. Gadījumā, ja Pasūtītājam zudusi nepieciešamība saņemt Pakalpojumu no Izpildītāja vai Pasūtītājam nav pieejami finanšu līdzekļi Līguma izpildei, Pasūtītājam ir tiesības vismaz 10 (desmit) dienas iepriekš, iepriekš rakstveidā paziņojot par to Izpildītājam, vienpusējā kārtā atkāpties no Līguma.
6.8. Izpildītājam ir tiesības, iepriekš rakstveidā paziņojot par to Pasūtītājam, vienpusējā kārtā atkāpties no Līguma, ja Pasūtītājs kavē Līguma 2.4.punktā norādīto samaksas termiņu ilgāk par 30 (trīsdesmit) kalendārajām dienām.
6.9. Līguma izbeigšanas gadījumā Līdzēji rakstveidā vienojas par galējo norēķinu atbilstoši izpildītajiem un pieņemtajiem Pakalpojumiem un izrakstītajiem rēķiniem.
6.10. Līguma izbeigšana neatbrīvo Līdzējus no pienākuma maksāt līgumsodu.
7. KONFIDENCIALITĀTE

7.1. Visa un jebkāda informācija, ko Pasūtītājs sniedz Līguma izpildes laikā vai arī tā atklājas, pildot darba pienākumus, un Līguma izpildes rezultāti, kā arī jebkura šīs informācijas daļa, tai skaitā, bet ne tikai informācija par Pasūtītāja darbību, finanšu stāvokli, tehnoloģijām, tai skaitā rakstiska, mutiska, datu formā uzglabāta, audio – vizuāla un jebkurā citā veidā uzglabāta informācija, kā arī informācija par šā Līguma izpildi, tiek uzskatīta par konfidenciālu.
7.2. Izpildītājam nav tiesību izpaust informāciju, kas šā darba izpildes laikā gūta no Pasūtītāja, trešajām personām bez Pasūtītāja rakstiskas piekrišanas saņemšanas. Izpildītājam ar vislielāko rūpību un uzmanību ir jārūpējas par informācijas drošību un aizsardzību.
7.3. Izpildītājam ir pienākums nodrošināt, ka tā amatpersonas, darbinieki, konsultanti un citas atbilstošas personas, kuras izmantos Pasūtītāja konfidenciālo informāciju, saņems un izmantos to vienīgi Līguma izpildes nodrošināšanai un tikai tam nepieciešamajā apjomā.
7.4. Pasūtītāja informācijas izpaušana netiks uzskatīta par Līguma noteikumu pārkāpumu tikai un vienīgi šādos gadījumos:
7.4.1. informācija tiek izpausta pēc tam, kad tā kļuvusi publiski zināma vai pieejama neatkarīgi no Pusēm;
7.4.2. informācija tiek izpausta tiesību aktos noteiktajos gadījumos, apjomā un kārtībā.
7.5. Līguma 7.sadaļas noteikumi ir spēkā uz neierobežotu laiku.

8. Nepārvaramas varas apstākļi
8.1. Līdzēji nav atbildīgi par savu līgumsaistību neizpildi vai nepienācīgu izpildi, ja tā radusies nepārvaramas varas apstākļu rezultātā (piemēram, karadarbība, dabas katastrofas, ugunsgrēks, normatīvo aktu pieņemšana, valsts varas vai pašvaldības institūciju pieņemtie lēmumi u.c.), un kuru Līdzēji nevarēja paredzēt vai novērst šā Līguma noslēgšanas brīdī un kuriem iestājoties Līdzēji objektīvi nevar izpildīt uzņemtās saistības.

8.2. Par nepārvaramas varas apstākļiem atzīst notikumu, kas atbilst visām šīm pazīmēm:

8.2.1. no kura nav iespējams izvairīties un kura sekas nav iespējams pārvarēt;
8.2.2. kuru līguma slēgšanas brīdī nebija iespējams paredzēt;
8.2.3. kas nav radies līdzēja vai tā kontrolē esošas personas kļūdas vai rīcības dēļ;
8.2.4. kas padara saistību izpildi ne tikai apgrūtinošu, bet arī neiespējamu.

8.3. Līdzējs, kuram kļuvis neiespējami izpildīt Līgumā noteiktās saistības nepārvaramas varas apstākļu rezultātā, nekavējoties, bet ne vēlāk kā 3 (trīs) darba dienu laikā, jāpaziņo otram Līdzējam rakstiski par šādu apstākļu rašanos. Nesavlaicīga paziņojuma gadījumā Līdzēji netiek atbrīvoti no Līguma saistību izpildes.

8.4. Pēc Līguma 8.3.punktā minētā paziņojuma saņemšanas Līdzēji vienojas par Līguma izpildes termiņa pagarināšanu, nepieciešamajām izmaiņām Līgumā vai arī par Līguma izbeigšanu.

9. Citi noteikumi
9.1. Līdzēji vienojas, ka visi strīdi, kas saistīti ar šī Līguma spēkā esamību, izpildi, Līdzēju tiesībām un pienākumiem, kā arī citi strīdi, kas izriet no šī Līguma, tiek izšķirti Līdzēju savstarpējās sarunās. Ja 30 (trīsdesmit) dienu laikā pēc savstarpējo sarunu uzsākšanas Līdzēji nav spējuši vienoties, strīds tiks nodots izskatīšanai Latvijas Republikas vispārējās jurisdikcijas tiesā saskaņā ar Latvijas Republikā spēkā esošiem normatīvajiem aktiem.
9.2. Šā Līguma izpildei katrs Līdzējs nosaka kontaktpersonu, kuras pienākums ir sekot šā Līguma izpildei, tajā skaitā pārbaudīt un pieņemt Pakalpojumu, parakstīt nodošanas – pieņemšanas aktu, neatbilstību konstatācijas aktu un informēt par šā Līguma izpildi gan savu, gan otru Līdzēju:
9.2.1. Pasūtītāja kontaktpersona: __________, tālr. +___________, e-pasts: _________;
9.2.2. Izpildītāja kontaktpersona: __________, tālr. +___________, e-pasts: _________.
9.3. Kontaktpersonu nomaiņas gadījumā otrs Līdzējs par to tiek rakstveidā informēts vismaz 3 (trīs) darba dienas iepriekš.
9.4. Šis Līgums sagatavots un parakstīts latviešu valodā divos eksemplāros ar vienādu juridisko spēku uz ___ (______________) lapām, no kuriem viens eksemplārs glabājas pie Pasūtītāja, otrs – pie Izpildītāja.
9.5. Līgumam tā noslēgšanas brīdī ir šādi pielikumi, kas ir Līguma neatņemamas sastāvdaļas: 
1. pielikums “Tehniskā specifikācija un pretendenta tehniskais piedāvājums” uz __ (__________) lapām;
2. pielikums “Finanšu piedāvājums” uz ___ (__________) lapām;
3. pielikums “Nodošanas – pieņemšanas akts” uz 1 (vienas) lapas; 
4. pielikums “Neatbilstību konstatācijas akts” uz 1 (vienas) lapas.
10. LĪDZĒJU REKVIZĪTI

	PASŪTĪTĀJS:
	IZPILDĪTĀJS:

	Latvijas Universitāte
	

	Juridiskā adrese: Raiņa bulvāris 19, 

Rīga, LV-1586
	Juridiskā adrese:



	Reģ.apl.Nr.3341000218
	Reģ. Nr.

	PVN reģ.Nr.LV 90000076669
	PVN reģ. Nr.

	Konta Nr. (IBAN): 
Banka:
	Konta Nr.:
Banka: 

	Kods:
	Kods:

	______________________________

	_____________________________




1.pielikums

2018.gada ____._______ Līgumam Nr._______________,
kas noslēgts starp Latvijas Universitāti un 

________________
Tehniskā specifikācija un pretendenta tehniskais piedāvājums

	PASŪTĪTĀJS:
	IZPILDĪTĀJS:

	Latvijas Universitāte
	________________

	
	

	
	

	____________ /____________/


	___________________

 ____________ /____________/




2.pielikums

2018.gada ____._______ Līgumam Nr._______________,
kas noslēgts starp Latvijas Universitāti un 

________________
Finanšu piedāvājums
	PASŪTĪTĀJS:
	IZPILDĪTĀJS:

	Latvijas Universitāte
	________________

	
	

	
	

	____________ /____________/


	___________________

 ____________ /____________/




3.pielikums
2018.gada ____._______ Līgumam Nr._______________,
kas noslēgts starp Latvijas Universitāti un 

________________
Nodošanas – pieņemšanas akts (projekts)
Rīgā 2018.gada ________________
Latvijas Universitāte, izglītības iestādes reģistrācijas Nr.3341000218, juridiskā adrese: Raiņa bulvāris 19, Rīga (turpmāk - Pasūtītājs), tās ____________________ personā, 

no vienas puses, un

<>, reģistrācijas Nr._______________ , juridiskā adrese: <> (turpmāk – Izpildītājs), tās <amats><vārds, uzvārds> personā, kurš rīkojas saskaņā ar statūtiem, no otras puses, bet abi kopā un katrs atsevišķi turpmāk saukti – Līdzēji, paraksta šādu nodošanas – pieņemšanas aktu:

1. Saskaņā ar 2018. gada ___.__________ Iepirkuma līgumu Nr. ________________ (turpmāk – Līgums) Izpildītājs ir sniedzi šādus Pakalpojumus:
<Pakalpojuma nosaukums>, < daudzums>, < cena>.

2. Pasūtītājs konstatē, ka Pakalpojums atbilst Līguma un tā pielikumos noteiktajām Pakalpojuma tehniskajām un kvalitātes prasībām un šis nodošanas – pieņemšanas akts tiek uzskatīts par pamatu rēķina izrakstīšanai.

_________________________________________________________________________________________________________________________________________________.

3. Šis Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas akts ir pušu noslēgtā Līguma neatņemama sastāvdaļa, sagatavots uz 1 (vienas) lapas 2 (divos) eksemplāros, no kuriem viens glabājas pie Pasūtītāja, bet otrs – pie Izpildītāja.
	Pasūtītājs:
	Izpildītājs:

	Latvijas Universitāte
	______________________

	Juridiskā adrese:

Raiņa bulvāris 19, Rīga, LV-1586
	Juridiskā adrese:



	Reģ. apl. Nr.3341000218
	Reģ. Nr.


	____________________________ 

____________ /____________/


	___________________

____________ /____________/




4.pielikums
2018.gada ____._______ Līgumam Nr._______________,
kas noslēgts starp Latvijas Universitāti un 

________________
NEATBILSTĪBU KONSTATĀCIJAS AKTS (paraugs)
_________________________

_________________________

/vieta/





/datums/

Latvijas Universitāte, izglītības iestādes reģistrācijas Nr.3341000218, juridiskā adrese: Raiņa bulvāris 19, Rīga (turpmāk – Pasūtītājs), tās ____________________ personā, kurš rīkojas saskaņā ar _________________, no vienas puses, un

__________________, kas reģistrēta _________ reģistrā ar Nr.__________, juridiskā adrese: _________________ (turpmāk – Pārdevējs), tās ______________ personā, kurš rīkojas saskaņā ar _________, no otras puses, bet abi kopā un katrs atsevišķi turpmāk saukti – Līdzēji, pārbaudot 2018. gada ___.__________ Pakalpojuma līgumā Nr. ________________ (turpmāk – Līgums) sniegtā pakalpojuma kvalitāti, konstatēja:

1. _______________________________________________________________________
_________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________
2. Pārdevējs, ievērojot Līgumā noteikto, šī akta 1.punktā norādītos defektus novērsīs bez papildus samaksas šādā veidā un termiņā:

_________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________
	PASŪTĪTĀJS:
	IZPILDĪTĀJS:

	Latvijas Universitāte
	________________

	
	

	
	

	____________ /____________/


	___________________

 ____________ /____________/
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